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Cuvant-inainte

,O calatorie de 1 000 de kilometri incepe cu un singur pas.”
Lao Tzu

Calatoria ta pe drumul educatiei sociale a Tnceput Tn clasa a V-a cu reflectii critice asupra
drepturilor copilului, a continuat cu educatia interculturala in clasa a VI-a si cea pentru
cetatenie democratica in clasa a VII-a, pentru ca in clasa a VIII-a sa descoperi, cu ajutorul
acestui manual, calea spre educatia economico-financiara.

Manualul de Educatie sociald — Educatie economico-financiard iti va fi ghid de nadejde in
calatoria de anul acesta, ajutandu-te sa asimilezi cunostinte din domeniul socio-economic,
sa-ti dezvolti spiritul antreprenorial si abilitatea de a transforma ideile Tn actiuni.

Vei descoperiin paginile manualului ce comportamente definesc un consumator avizat,
ce relatie exista intre initiativa si risc, ce Ti motiveaza pe producatori si ce valori se afla in
spatele succesului antreprenorilor.

Puternic conectat la dimensiunea economica a realitatii cotidiene, manualul te va ajuta
sa descifrezi relatia dintre nevoi si dorinte, sa descoperi rolul si valoarea banilor, pentru ca
apoi sa te invete cum sa construiesti planuri de actiune si sa folosesti bugetul ca instrument
de alocare a resurselor pentru indeplinirea scopurilor alese.

Pe acelasi drum al educatiei economico-financiare vei afla despre importanta economi-
sirii, despre produsele si serviciile bancare si nebancare, despre instrumentele moderne
de economisire pentru copii si cum sa alegi intre acestea.

Vei fi provocat, pe tot parcursul calatoriei, sa participi, alaturi de colegii tai, la luarea de-
ciziilor in probleme de natura economico-financiara specifice grupurilor si comunitatilor
din care faci parte, sa dai dovada de initiativa, de spirit de echipa si de responsabilitate.

Te invitam, asadar, la drum! Succes!

Autorii




Instructiuni de utilizare
a manualului digjtal
Varianta digitala a
manualului este similara
cu cea tiparita, avand in
plus 75 de AMII, activitati

Prezentarea manualului

Centrat pe dimensiunea economico-financiara si antreprenoriald, manualul de
educatie sociala este un instrument de lucru ce vizeaza deopotriva asimilarea unor
cunostinte din domeniul socioeconomic, cultivarea gandirii critice, insusirea unor valori
si atitudini responsabile Tn relatiile economice, dezvoltarea spiritului antreprenorial si a
abilitatii de a transforma ideile Tn actiuni.

Manualul este structurat in trei unitati de invatare si cuprinde si un proiect educational:

multimedia interactive de I. Cetatenia, dimensiunea economica. Elevul invata despre cele doua ipostaze in
fnvatare, cu rolul de a spori care actionam ca cetateni: ipostaza de consumator, respectiv cea de producator.
valoarea cognitiva. Discutarea calitatii de consumator se face din perspectiva drepturilor si a res-
Activititile multimedia ponsabilitatilor pe care le au consumatorii de bunuri si de servicii, iar analiza produ-
interact}ve de Tnvatare sunt catorului vizeaza gpiritul antreprenorial si relatia dintre initiativa si risc.
de trei feluri, simb(;lizate pe II. Banii si bugetul. In aceasta unitate este abordata mai intai relatia dintre nevoi si
parcursul manualului astfel: dorinte, apoi elevul invata cum sa foloseasca bugetul, ca procedura de alocare
a resurselor pentru indeplinirea scopurilor propuse, si studiaza rolul banilor si al
Activitate statica, de instrumentelor moderne de plata.
SCEUIErE ao v F1 e I11.Relatia consumatorului cu institutiile bancare si financiare nebancare. Elevul

observare dirijata a unei
imagini semnificative
Activitate animata,
filmulet sau scurta
animatie

Activitate interactiva,
de tip exercitiu sau joc,
n urma careia elevul
are feedback imediat

Educatie
sociala

Clasaa Vill-a

Imaginea de pe coperta este
generata cu ajutorul inteligentei
artificiale. Ea nu reflectd adevarul
stiintific si nu reprezinta o realitate
cotidiana. Este o imagine ,,concept”
si are exclusiv rol vizual/grafic.

descopera produsele si serviciile bancare si nebancare, studiaza instrumentele
moderne de economisire si Tnvatd cum sa aleaga intre diverse produse.

Proiectul educational ocupa un loc special in cadrul demersului didactic, facili-
tand participarea activa a elevilor la luarea deciziilor in probleme de naturd econo-
mico-financiard, specifice grupurilor si comunitatilor din care fac parte, dezvoltand
initiativa, spiritul de echipa si pe cel antreprenorial.

Manualul este structurat in 3 unitati de invatare

Structura lectiei: un parcurs de invatare coerent si eficient in 8 pasi didactici

Metode complementare de evaluare utilizate: invatare prin activitate, portofoliu, proiect, joc/joc de rol,
activitate in context nonformal, dezbatere, investigatie, autoevaluare
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Dictionar

Etapa de analiza si
sinteza care vizeaza
formarea unei gandiri
critice, creative si de
captare a interesului.

Rubricd in care sunt
definite cuvintele-cheie
din fiecare lectie, intr-un
mod concis si coerent.

Rubrica Tn care
continuturile sunt detaliate,
esentializate si adaptate
nivelului de intelegere al
unui elev de clasa a VIII-a.

Secventd intalnita pe parcursul
fiecdrei unitdti de Tnvatare, care
prezinta informatii noi menite
sa starneasca interesul si curio-
zitatea elevilor.
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Structura unitatii de fnvatare: lectie de predare-invatare

I Consumatorul

A. Calitatea de consumator de bunuri si de servicii
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Retin

Alte butoane folosite

in varianta digitala:

te duce la prima
pagina a manualului

te duce la pagina
imediat anterioara

N\

M NMAR

te duce la pagina
urmatoare

te duce la ultima
pagina a manualului

afiseaza cuprinsul
manualului si iti
permite accesarea
oricarei lectii printr-un
salt direct

micsoreaza pagina

mareste pagina,
pentru o mai

buna observare a
imaginilor/textului

iti ofera mai multe
informatii despre
varianta digitala a
manualului

-

afiseaza intregul
continut al meniului
de navigare (butonul
este afisat doar in
cazul telefoanelor
inteligente)

>

Studiu de caz

L

Expresie sintetica
a lectiei, care con-
duce spre dobandirea

Vizeaza transferul si apli-
carea competentelor
dobandite in alte contexte,

Rubrica prin care sunt prezen-
tate concepte noi in stransa
legatura cu tema studiata sau

cu biografiile unor oameni competentelor ce fac extinzand procesul de dez-
celebri care pot oferi modele obiectul programei voltare personala si dincolo
de comportament si atitudine. scolare. de scoala.

Presupune documenta-
rea si analiza unor cazuri
concrete din realitate, cu
aplicabilitate in traseul
educational al elevilor.




UNITATEA 1
Cetatenia,
dimensiunea
economica

UNITATEA 2
Banii si bugetul

UNITATEA 3

Relatia
consumatorului

cu institutiile bancare
si financiare
nebancare

Cuprins

L1: Consumatorul
A. Calitatea de consumator de bunuri si de servicii
B. Calitatea de consumator de servicii financiare
L2: Drepturile si responsabilitatile consumatorilor
A. Drepturile consumatorilor
B. Responsabilitatile consumatorilor
L3: Producatorul
L4: Spiritul antreprenorial
L5: Risc si initiativa

L1: Plan de actiune. Scopuri si mijloace
L2: Nevoi si dorinte
L3: Bugetul
A. Bugetul personal
B. Bugetul familiei
L4: Banii si functiile banilor
L5: Valoarea banilor
L6: Moneda nationald a Romaniei
L7: Instrumente si mijloace de plata

: Produse si servicii bancare

: Mijloace moderne de economisire. Instrumente de economisire pentru copii
: Alegerea produselor bancare

: Asigurarile

: Alegerea ofertei de asigurare




Competente specifice asociate

11,1.2,2.2

1.1,1.2,13,
21,22,
3.1,3.2

1.1,1.2,13,
2.2,3.2

11,12,13,2.1,2.2,3.1,3.2

Competente
generale

Competente
specifice

1. Raportarea critica la fapte, evenimente, idei, procese
din viata personald si a diferitelor grupuri si comunitati,
prin utilizarea unor achizitii specifice domeniului social

2. Cooperarea pentru realizarea unor activitati si pentru
investigarea unor probleme specifice diferitelor grupuri
si comunitati, prin asumarea unor valori si norme sociale
si civice

3. Participarea responsabila la luarea deciziilor prin exercitarea

spiritului de initiativa si intreprinzdtor, respectiv

prin manifestarea unui comportament social, civic

si economic activ

1.1. Utilizarea corecta a termenilor specifici educatiei
economico-financiare cu referire la fapte/evenimente
economico-financiare

1.2. Asumarea calitatii de consumator avizat de bunuri
si servicii si de servicii financiare, care isi exercita
drepturile si responsabilitatile

1.3. Manifestarea interesului pentru identificarea unor
modalitdti de economisire si pentru reducerea risipei
de resurse financiare

2.1. Intocmirea, prin lucru in echip4, a unui buget lunar
al familiei/personal in scopul exersarii bunei gestionari
a veniturilor

2.2. Participarea, prin derularea unui proiect pe teme
economico-financiare, la investigarea unor probleme
specifice grupurilor si comunitatilor de apartenenta

3.1. Elaborarea unui plan de actiune personal/al familiei,
manifestand initiativa si responsabilitate

3.2. Alegerea responsabild a unor produse de
economisire/de creditare, a unor mijloace de plata
prin compararea avantajelor si a riscurilor acestora




Recapitulare

Evaluare

10
14
20
24
30
34
35

Consumatorul

Drepturile si responsabilitatile consumatorilor
Producatorul

Spiritul antreprenorial

Risc si initiativa
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Consumatorul

A.Calitatea de consumator de bunuri si de servicii

Dictionar a-z

= =
=5 Provocare

bunuri de consum
elemente tangibile care
contribuie direct la
satisfacerea trebuintelor

servicii

elemente intangibile dorite
de consumatori pentru
satisfacerea anumitor
nevoi sociale sau pentru
efectuarea unor activitati

Pasi importanti in
decizia de a cumpara:

1 Identifica lucrul de care ai
nevoie.
® Stabileste prioritatile.
® Evita cumpararea

impulsiva.

2 Stabileste cati bani poti sa
cheltuiesti sau cati vrei sa
cheltuiesti.
® intocmeste un buget.

3 Cauta ofertele vanzatorilor.
® Evalueaza diferitele

optiuni.
® Cere sfatul parintilor sau
prietenilor.

4 Evalueaza alternativele Tn
functie de informatiile
primite.

5 Ia decizia optima.

Nu uita de costurile
ascunse: comisioane, taxe
de livrare etc.!

10

Cand ati cumpdrat ultima datad un produs, la ce v-ati gandit? Ati asteptat mult pana sa-l
achizitionati sau decizia a fost mai degraba rezultatul unui impuls? V-a sfatuit cineva ce sa
alegeti? Preferintele voastre sunt diferite de cele ale parintilor ori ale prietenilor vostri? Dati
exemple. Ce va influenteaza deciziile de cumparare: convingerile, prietenii, vanzatorii?

2c8 o Mdinformez

Din perspectiva econo-
mica, fiecare dintre noi ac-
tioneaza in mai multe roluri:
de consumator, de produca-
tor, de antreprenor s.a.m.d.
Indiferent de ipostaza in
care ne aflam, folosim bu-
nuri si servicii pentru a ne
atinge obiectivele.

Bunurile sunt orice ele-
ment tangibil util activitatii
omului. Ele pot fi bunuri de
consum sau bunuri de capi-
tal (mijloace de productie),
acestea din urma fiind folo-
site la producerea altor
bunuri. :

Serviciile sunt activitati utile oamenilor, precum serviciile turistice sau de distractii,
serviciile de transport, cele stomatologice sau cele financiar-bancare.

Bunurile de consum sunt obiecte tangibile care ne satisfac direct nevoile, precum
alimentele sau articolele de Tmbracaminte. Ocazional, ne procuram bunuri de consum
direct din natura sau din gospodarie, ca atunci cand culegem un mar din gradina bunicii
sau cand mama ne gateste o omleta. De cele mai multe ori insa, cumparam bunurile si
serviciile necesare de la cei care le-au produs si le oferd spre vanzare.

Consumatorul este persoana care cumpara bunuri de consum si servicii pentru uz
personal sau care foloseste bunuri si servicii pentru a-si satisface nemijlocit nevoile.

Cand cumparam un bun, ne ghidam dupa cateva consideratii: propriile dorinte, pretul,
calitatea produsului, designul, impresiile altora. Consumul se bazeaza pe preferintele
noastre subiective, insa trebuie sa fim constienti ca preferintele sunt modelate de mediul
in care traim, de familie, de anturaj, de varsta, de gen, de experientele trdite si, nuin
ultimul rand, de publicitatea vanzatorilor.

In acelasi timp, decizia de cumparare este rezultatul unui act rational, prin care
fiecare consumator pune Tn balanta costurile si beneficiile alegerii. Cu cat consumatorul
beneficiaza de mai multe informatii (in legatura cu produsul, cu alternativele etc.), cu atéat
el este in masura sa ia decizii mai bune in viata. O maniera riguroasa de a lua deciziile se
bazeaza, in esenta, pe un plan.

\'
r ~

® In calitate de consumatori, folosim bunuri de consum si servicii.

® Dorintele de consum reflecta preferintele noastre.

® O alegere optima este rezultatul unei strategii riguroase de evaluare a ofertei
vanzatorilor.

® \Verificarea atenta a informatiilor ne fereste de eventuale nemultumiri.

Retin




Consumatorul

S Aplic @j

1. Realizati in caiet un tabel asemanator celui de mai jos, completand cu sapte exemple
de bunuri de consum, respectiv servicii, pe care le cumparati sau le folositi frecvent
pentru satisfacerea directa a nevoilor.

1. Apa platd imbuteliata 1. Internet si telefonie

2. 2.
3. S8
4. 4.

2. Alimentatia sanatoasa a cainilor trebuie sa se bazeze n principal pe carne si pe legume
si, Tn proportie foarte mica, pe cereale. Un magazin online vinde doua tipuri de hrana
pentru caini. Cititi in tabelul de mai jos compozitia, cantitatea si pretul acestora. Care
dintre cele doua sortimente este maiieftin? Pe care l-ati alege pentru animalul vostru
de companie, stiind ca, potrivit legii, lista ingredientelor enumera elementele din care
este compus produsul, Tn ordinea descrescatoare a ponderii lor Tn masa produsului?

Sac 15 kg Sac 12 kg

Pret: 283 de lei Pret: 205 lei

Compozitie: proteind deshidratata de pasare, Compozitie: carne de miel deshidratata, carne de curcan
porumb, faind de porumb, grasimi animale, deshidratatd, orez brun, grasime de curcan, cicoare
grau, orez, gluten de porumb, proteine animale (sursa naturala de fructooligozaharide si inulind), faina
hidrolizate, pulpa de sfecla, ulei de peste, ulei  de roscove, mar deshidratat, crustacee deshidratate din
de soia, minerale, drojdii, crustacee hidrolizate Antarctica (sursa naturala de EPA si DHA), drojdie de
(sursa de glucozaminad), cartilaj hidrolizat bere (sursa naturald de mananoligozaharide), taurine,
(sursd de condroitind) glucozamine, condroiting, Yucca schidigera — MSM
(metilsulfonilmetan), Rosmarinus sp., Vinis sp., Curcuma
sp., Citrus sp., Syzygium sp.

m@| Invat prin activitate. Metoda ,,Palariilor ginditoare”

Pentru organizarea evenimentului de absolvire a clasei a VIII-a, aveti nevoie de
bunuri si servicii. Cu ajutorul profesorului, faceti o lista cu bunuri si/sau servicii necesare
banchetului.

Profesorul imparte clasa in sase grupe, cdrora le distribuie cate o palarie colorata.
Fiecare grupa de elevi va studia piata, va alege marca/furnizorul pentru bunurile si ser-
viciile din lista si va argumenta alegerea facuta din perspectiva palariei pe care o poarta.
Palaria alba ofera informatii obiective, neutre, despre produse si servicii.
® Palaria rosie exprima sentimente, emotii, fata de produsele alese.

@ Palaria galbena precizeaza avantajele, aspectele pozitive ale bunurilor selectate.

® Palaria neagra mentioneaza dezavantajele, aspectele negative ale bunurilor si
serviciilor.

Palaria verde ofera idei noi, alternative Tn raport cu bunurile selectate.

Palaria albastra analizeaza comparativ si clarifica solutia.

W | - 1

»,Nimeni nu poate sa
cunoasca totul despre
bunurile si serviciile pe care
le cumpara, dar toata lumea
ar trebui sa stie suficiente
lucruri pentru a face alegeri
inteligente.”
Virginia Knauer,
fost director al Oficiului
pentru Protectia
Consumatorilor din SUA

~ [ ’
L) (i)

@ in timpul regimului @
comunist, statul roman
decretase ca necesarul de
consum al unui om este de
o jumatate de paine pe zi,
un litru de ulei si un
kilogram de zahar pe luna.
Discutati cu parintii sau cu
bunicii vostri despre
consecintele pe care le-a
avut aceasta decizie.

Stiai ca...?

Etichetarea alimentelor

Principiile generale care
stau la baza etichetarii
alimentelor au fost instituite
n Regulamentul 1169

din 2011, adoptat de

Parlamentul European.

Astfel, eticheta produsului

trebuie sa mentioneze,

printre altele:

a Denumirea;

b Lista ingredientelor —
elementele din care este
compus produsul, in
ordinea descrescatoare a
ponderii Tn masa
produsului. Indicarea
cantitatii unui ingredient e
obligatorie cand acesta
face parte din denumirea
produsului ori este asociat
n mod evident cu
produsul;

c Ingredientele care ar
putea provoca alergii sau
intoleranta;

d Cantitatea;

e Data valabilitatii;

f Conditiile de pastrare.

11
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Consumatorul

B.Calitatea de consumator de servicii financiare

a-z

Dictionar

Provocare

institutii financiare
companii care ofera servicii
financiare

servicii financiare

servicii legate de bani

banci

companii care atrag bani de
la deponenti si ofera credite

cont curent

cont Tn care titularii pot face
incasari si plati

schema Ponzi

operatiune investitionala
frauduloasa, prin care
deponentii sunt pacaliti ca
pot castiga foarte multi bani
ntr-un timp foarte scurt

dobanda

suma de bani primita sau
platita pentru utilizarea unui
Tmprumut, Tn cadrul unei
datorii

comision

recompensa baneasca
primita de o persoana sau
banca pentru efectuarea
unui serviciu sau medierea
unei afaceri

Stiai ca...?

~ '- .
ST

® Cele mai accesate servicii
financiare de catre
consumatorii romani sunt
contul curent la o banca,
cardul bancar si polita de
asigurare auto.

Ati facut vreodata plati, fie in magazin, fie online, folosind un card bancar? Stiti insa ca
o astfel de modalitate de plata nu ar fi posibila fara a cumpara cateva servicii financiare,
de exemplu serviciul de cont curent bancar si serviciul de plata cu cardul?

Ma informez

==
= &

Institutiile financiare sunt companii a
caror activitate consta in principal in atra-
gerea si gestionarea depozitelor bancare
ori a altor fonduri, Tn acordarea de credite,
n furnizarea de servicii de plati, oferirea de
asigurari, pensii, emiterea de garantii ori in
schimbarea diverselor monede. Cele mai
importante institutii financiare sunt ban-
cile. In principal, printre clientii acestora
se numara cei care doresc sa economiseasca, banii depusi fiind folositi pentru acorda-
rea de imprumuturi.

Cand deschidem un cont bancar, cand achitam cu cardul sau cand luam un Tmprumut,
suntem consumatori de servicii financiare. Nu toti romanii sunt consumatori de astfel de
servicii. Conform datelor oferite de Banca Mondiald, Romania se afla pe ultimul loc din
UE la incluziunea financiara. Doar 69,1% din populatia adulta detine un cont bancar
(4,7 milioane de romani nu detin cont bancar), fata de 84% n Bulgaria si 95,7% in Polonia.

Ponderea persoanelor (peste 15 ani) care detin un cont bancar
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Sursa: Banca Mondiala, 2021

Contul curent este cel mai simplu serviciu financiar, pe baza caruia putem achizitiona
produse mai complexe. Daca vrem sa economisim, sa ne imprumutam ori sa platim cu
carduri bancare, avem nevoie in primul rand de un cont curent. Contul curent este un
serviciu prin care banca ne gazduieste banii; Tn acest cont putem primi sume de bani
(indemnizatii, salarii etc.) si putem depune bani; banii din contul curent pot fi retrasi de la
bancomat sau pot fi folositi pentru a efectua plati direct, transferandu-iin contul altcuiva,
de exemplu cu ajutorul cardului bancar.

In cazul pierderii sau furtului de card bancar, primul lucru care trebuie facut este
contactarea bancii emitente pentru blocarea cardului.



Consumatorul
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Stiai ca...?

® Serviciile financiare sunt servicii legate de bani, pe care le ofera companii speciali-
zate precum bancile.
® Daca avem un cont curent, putem face plati cu cardul.
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Impartiti Tn echipe, completati fisa de analiza a cel putin trei oferte pentru carduri
destinate persoanelor care nu au implinit varsta de 18 ani.

Fisa de analiza trebuie sa cuprinda denumirea produsului financiar, institutia financiara
care il oferd, informatii despre deschiderea si administrarea conturilor, suma minima
necesara pentru deschiderea contului, eliberarea cardului, utilizarea cardului, dobanda
aferenta contului, comisioane, beneficii (card gratuit, acces la aplicatii mobile s.a.).

Includeti fisa de analiza realizata in Portofoliu.

Schema Ponzi este o frauda financiara. Aparent, aceasta seamana cu activitatea
bancara si consta in atragerea banilor de la ,,deponenti” (ori investitori), in schimbul
promisiunii ca, dupa o perioada scurta de timp, acestia vor putea retrage sume de bani
mult mai mari. Deponentii sunt convinsi sa creada ca banii vor fi investiti cu un profit
foarte mare datorita talentului celui care orchestreaza intreaga afacere si cd asa se explica
posibilitatea de a retrage ulterior sume mult mai mari decat cele investite. in realitate,
banii nu sunt investiti in nimic; persoana care comite frauda atrage succesiv noi si noi
deponenti si foloseste banii celor din urma pentru a restitui sumele promise primilor
»,deponenti”, care, vdzand ca schema functioneaza, ii incurajeaza si pe altii sa participe,
astfel ca circuitul financiar capata o amploare tot mai mare.

Schema poarta numele lui Charles Ponzi, cel care, la inceputul anilor 1920, a organizat
n Statele Unite ale Americii un sistem piramidal financiar Tnselator. Initiatorul le promitea
celor care i ofera bani un profit de 50%, daca asteapta 45 de zile, sau de 100%, daca
asteapta 90 de zile.

Tratati cu circumspectie ofertele financiare care par neobisnuit de avantajoase. Este
posibil ca acestea sa ascunda o frauda. @

Organizati-va in echipe de cate 4-5 elevi si studiati cazul Caritas, o frauda financiarad

din Romania.

,1oan Stoica, un contabil originar din Brasov, a ademenit milioane de romani cu iluzia
imbogatirii peste noapte, laudandu-se ca a ticluit o formula matematica secreta prin
care putea sa inmulteasca banii si sa scoatda Romania din saracie. Oricine depunea bani
la Caritas urma sa primeasca, dupa trei luni, de opt ori mai mult, iar respectarea acestei
promisiuni Tn prima parte a desfasurarii jocului si mediatizarea «miracolului» au creat o
reactie Tn lant. Apdsati de neajunsuri si dornici sa se capatuiasca, romanii s-au agatat
cu disperare de aceasta himera. In toamna lui 1993, seful Bancii Nationale a Romaniei
estima ca o treime din lichiditatile tarii sunt la Caritas.”

(Sursa: ,,Caritas, prima teapa nationald. Jocul care a adunat o treime din banii Romaniei”,
Adevdrul, 6 aprilie 2015)

Documentati-va pe internet despre fenomenul Caritas si selectati informatii relevante.

Analizati cazul din perspectiva celor implicati si mentionati consecintele pe care le-a avut.

Elaborati un poster prin care sa comunicati rezultatele analizei voastre. Prezentati-| colegilor.

Criterii de evaluare
Acuratetea si diversitatea informatiilor
Pertinenta concluziilor
Prezentarea coerenta si atractiva a rezultatelor

Charles Ponzi
(1882-1949)

® Charles Ponzi s-a nascut
in Italia si a absolvit
Universitatea La Sapienza
din Roma. A traversat
Atlanticul si a ajuns la
Bostonin 1903. Ela
declarat ulterior pentru
ziarul The New York Times:
»Am sosit Tn aceasta tara
cu 2,50 dolari in numerar
si cu un milion de dolariin
sperante, iar sperantele
nu m-au parasit
niciodata.”
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Bernard Madof
(1938-2021)

® Bernard Madoff, fost
presedinte al bursei de
valori americane NASDAQ,
este autorul celei mai mari
scheme Ponzi din istorie.
A dezvoltat una dintre cele
mai mari firme de investitii
din sectorul financiar
american si timp de peste
un deceniu a organizat un
joc piramidal sofisticat.
Acuzat de frauda, a fost
arestat in anul 2008.
Atunci s-a aflat ca diversi
investitori contribuisera cu
circa 36 de miliarde de
dolari, pagubele fiind
estimate la aproximativ
18 miliarde de dolari.

il
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Drepturile si responsabilitati
consumatorilor

A.Drepturile consumatorilor

le

Dictionar

Provocare

drept

prerogativa legal
recunoscuta a unei persoane
de a se bucura de anumite
privilegii, Tn mod firesc

responsabilitate
atitudine constienta, simt
de raspundere fata de
obligatiile sociale

reglementare
operatie de stabilire a
unei norme sau a unui
regulament

protectia consumatorului
ansamblu de masuri

luate pentru protejarea
cetatenilor in calitatea lor
de consumatori, asigurand
cadrul necesar accesului
neingradit la produse si la
servicii si informarea lor
completa si corecta

publicitate fnselatoare
orice forma de publicitate
care, prin modul de
prezentare, poate induce Tn
eroare persoanele carora li
se adreseaza si care poate
afecta comportamentul
economic al acestora
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Stiai ca...?

® Ziua Mondiala a
Drepturilor
Consumatorilor se
sarbatoreste pe 15 martie,
data la care, Tn anul 1962,
presedintele american
John F. Kennedy a trimis
Congresului un mesaj in
care a sustinut cele patru
drepturi fundamentale ale
consumatorilor.

»,Csaba a cumparat un Smart TV LED de la un magazin online din Ungaria. Dupa
ce produsul a fost livrat si pornit, Csaba a observat o pata neagra in partea de sus a
ecranului. A luat imediat legatura cu vanzatorul si a trimis fotografii ale televizorului si
ale pachetului. Pachetul nu avea insa nicio urma de deteriorare. Prin urmare, vanzatorul a
cerut un document care sa arate ca, la momentul livrarii, Csaba i-a atras atentia curierului
asupra defectului. Numai ca respectivul document era imposibil de trimis, pentru simplul
fapt ca defectul a putut fi observat numai dupa pornirea televizorului. In aceste conditii,
vanzatorul a refuzat sa ia vreo masurad.”

(Sursa: Centrul European al Consumatorilor Romania)

Ce solutie are Csaba Tn situatia de fata? Trebuie sa se multumeasca cu produsul defect,
asa cum i-a fost livrat, sau poate face ceva? Discutati cazul in clasa.

Ma informez

;;;,‘@¢

Oamenii vand si cumpara deoarece schimbul le sporeste bunastarea. Cineva care este
cu adevarat talentat la copt prajituri isi poate deschide o cofetarie si va incepe sa faca
schimb cu oameni care nu au timpul, cunostintele sau abilitatile necesare pentru a face
prajituri la fel de bune. Cumparatorii 1i ofera Tn schimb bani, cu ajutorul carora maestrul
cofetar Tsi poate cumpara, la randul sau, ceea ce doreste.

Schimbul reprezinta,
in esenta, un transfer de
drepturi si de obligatii:
vanzatorul li transfera cum-
paratorului dreptul de pro-
prietate asupra bunului care
face obiectul tranzactiei, iar
cumparatorul 1i transfera
vanzatorului banii ceruti de
acesta.

Cand cumparam de la
cofetarie un ecler, tranzac-
tia noastra nu este inregis-
. trata Tntr-un contract scris,
fiindca e foarte simpla si
clara pentru ambele parti.
Cumparatorul si vanzatorul
ar pierde mult timp daca ar
mentiona intr-un document tot ce asteapta unul de la celalalt.

In cazul altor tranzactii ins&, cum ar fi cele de valoare insemnata sau cele care se deru-
leaza ntr-o perioada indelungata de timp, drepturile si obligatiile partilor sunt trecute
intr-un contract oficial, semnat atat de vanzator, cat si de cumparator. Asa se intampla,
de exemplu, cand cumparam un automobil sau cand vrem sa Tmprumutam bani
de la banca. Chiar si asa, data fiind complexitatea produsului respectiv, drepturile si
responsabilitatile partilor nu sunt usor de determinat.

In vremuri mai vechi, asezarile umane aveau dimensiuni reduse, precum satele sau
orasele mici de astazi. Vanzatorii si cumparatorii se stiau destul de bine. Intre ei se
dezvolta nu doar o relatie comerciald, ci si una de incredere, pe termen lung. Vanzatorii
erau puternic motivati sa ii serveasca pe cumparatori cu maximum de atentie, deoarece,
in caz contrar, pierdeau clienti. in societatea moderna Tnsa, rareori se Tntampla s& il
cunoastem pe producatorul bunurilor pe care le cumparam. Schimburile se desfasoara
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Produsul cofetarului face obiectul tranzactiei intre vanzator
si cumparator.



la scara globala, putem cumpara online bunuri fabricate la mii de kilometri distanta,
de persoane pe care probabil nu le vom cunoaste niciodata. $i, de multe ori, nu stim
exact ce cumparam pana cand nu intrdm Tn posesia produsului.

Preocuparea pentru drepturile consumatorilor a existat din cele mai vechi timpuri. De
exemplu, in secolele trecute, carciumarii erau obligati sa serveasca bauturile in cani sau
ulcele al caror volum trebuia sa respecte masura oficiald, pentru a preveniinselaciunile.
Aceasta preocupare s-a dezvoltat considerabil in epoca moderna, odata cu extinderea
pietelor si cresterea complexitatii produselor.

In 1962, John F. Kennedy, presedintele Statelor Unite ale Americii, a transmis
Congresului ceea ce putem numi ,,Carta drepturilor consumatorilor”, un document in
care sunt formulate patru drepturi fundamentale:

CASA ALBA
MESAJ SPECIAL DESPRE PROTEJAREA
INTERESULUI CONSUMATORULUI

«Prin definitie, calitatea de consumator ne include pe toti.
Consumatorii sunt cel mai mare grup din punct de vedere
economic, influentand si fiind afectat de aproape orice
decizie economica publica sau privata. Doua treimi din totalul
cheltuielilor din economie sunt suportate de catre consumatori.
Dar ei sunt singurul grup important din economie care nu este
organizat in mod eficient, ale cidrui opinii nu sunt auzite
foarte des."

Extras, Tn traducere, din mesajul adresat Congresului Statelor Unite ale Americii de catre
presedintele John F. Kennedy.

Dreptul la siguranta

Daca le utilizeaza conform modului stabilit de producator, consumatorii au dreptul de a
nu fi raniti de produsele pe care le cumpara. Fabricantii au obligatia de a testa produsele,
de a-l avertiza pe consumator Tn legatura cu potentialele pericole si de a retrage de la
vanzare produsele defecte sau care pun in pericol sdnatatea cumparatorilor.

Dreptul de a fi informati

Pentru a cumpara In cunostinta de cauza, consumatorii au dreptul sa fie informati in
mod corect si complet. Producatorii sunt obligati sa nu ii induca Tn eroare pe cumparatori
prin informatii mincinoase sau publicitate Tnselatoare.

Dreptul de a alege

Afirma importanta existentei unei varietati de produse din care consumatorii sa
poata alege produsul ce raspunde cel mai bine nevoilor lor. Producatorii sunt obligati
sd nu recurga la practici care restrang concurenta si limiteaza dreptul de alegere al
cumparatorilor.

Dreptul de a fi ascultati

Consumatorii au dreptul de a formula cereri Tn legatura cu produsele cumparate.
Producatorii si statul au obligatia de a raspunde eventualelor plangeri si de a rezolva
problemele reclamate.

In Uniunea Europeana, practicile corecte de comert sunt aparate prin Tratatul privind
functionarea Uniunii si prin numeroase alte legi, o importanta aparte avand-o Directiva
2011/83/UE privind drepturile consumatorilor. Aceasta contine prevederi despre
informatiile la care cetatenii trebuie sa aiba acces Thainte de a cumpara bunuri si servicii,
din magazine fizice sau online, la livrarea si la rambursarea bunurilor cumparate etc.

Astfel, cand cumparam de la un magazin online, avem dreptul:

e de a fi informati in legatura cu: identitatea vanzatorului si datele sale de contact,
caracteristicile produsului, pretul complet (incluzand toate taxele si cheltuielile de
transport), termenul de livrare, garantia produsului etc.;
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Stiai ca...?

® n Uniunea Europeana,
anumite produse, precum
jucariile, aparatele
electronice si cele care
functioneaza cu
electricitate sau pe gaz,
trebuie sa poarte
emblema CE.

® Emblema CE reprezinta
declaratia producatorului
ca bunul respectiv
respecta cerintele de
siguranta care exista in UE
pentru a proteja
consumatorii.

® 1962 — mesajul adresat
Congresului de
presedintele SUA, John F.
Kennedy, Tn care sunt
enumerate cele patru
drepturi ale
consumatorilor: dreptul la
siguranta, dreptul la
informatie, dreptul de a
alege, dreptul de a fi
ascultati

® 1985 - Organizatia
Natiunilor Unite adopta
,Ghidul protectiei
consumatorului”, care
completeaza setul de
drepturi statuat: dreptul la
satisfacerea nevoilor de
baza, dreptul la
despagubiri, dreptul la
educatia consumatorului
si dreptul la un mediu
sanatos.

® 2011 - Parlamentul
European adopta
Directiva privind
drepturile consumatorilor.

15



Drepturile si responsabilitatile consumatorilor
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® Orice vanzare cu pret
redus trebuie sa fie
insotitd de denumirea
Solduri/Lichidari de stoc/
Promotii si de durata ei
(data de inceput si data de
incheiere). Consumatorii
trebuie informati daca
oferta se aplica doar n
limita stocului disponibil
sau daca este valabild
doar in anumite conditii.

@ In cazul cumparaturilor
online, aveti dreptul de a
returna produsul in
termen de 14 zile de la
data primirii acestuia, fara
a preciza motivul.

@ n Uniunea Europeana,
garantia legala este de doi
ani. In acest termen, daca
produsul a avut defecte de
la bun Tnceput, vanzatorul
trebuie sa il repare, sa il
nlocuiasca, sa restituie
suma platita sau sa ofere
despagubiri.

Cand calatorim cu avionul,

avem urmatoarele drepturi:

® dreptul de a fi informati.
Compania aeriana trebuie
sa ofere explicatii in
legatura cu serviciile
oferite, sa propuna
alternative de zbor etc.;

® dreptul la rambursarea
sumei platite, Tn cazul in
care zborul a fost anulat;

® dreptul la compensatii, in
cazul in care zborul are o
intarziere de cel putin trei
ore siTn cazul deteriorarii
sau pierderii bagajului;

® dreptul de a primi
asistent. in cazul
ntarzierii sau anularii
zborurilor, compania
trebuie sa asigure cazare,
alimente si transport.

Portofoliul este in fapt un
dosar/o mapd in care vei
aduna diferitele materiale
pe care le-ai realizat in
cadrul activitdtilor la clasd
sau suplimentare.

 de anerazgandiasupra contractului si de a primi inapoi suma platita in termen de 14 zile;
» de a primi produsul in termenul precizat sau in cel mult 30 de zile, in cazul Tn care
termenul de livrare nu este precizat.
Nu pot fi returnate alimente, programe de calculator, bilete pentru spectacole sau
produse personalizate.

Cand dorim sa luam un credit, avem, printre altele, urmatoarele drepturi:

« sa primim informatii detaliate legate de oferta bancii, cu cel putin 15 zile inainte de a
semna contractul de credit;

e sd primim un exemplar al contractului;

» sane retragem din contract in termen de 14 zile, fara a invoca vreun motiv;

e sdrambursam anticipat creditul.

® Cele mai importante drepturi ale consumatorilor sunt: dreptul la siguranta, dreptul
de a fi informati, dreptul de a alege, dreptul de a fi ascultati, dreptul la satisfacerea

nevoilor de baza, dreptul la despagubiri, dreptul la educatia consumatorului si drep-
tul la un mediu sanatos.

1. De ce avem nevoie de reglementari care sa specifice drepturile consumatorilor in fata
vanzatorilor? Avem nevoie de reglementari care sa-i apere pe vanzatori/producatori
n fata consumatorilor? Discutati pe grupe, apoi impartasiti colegilor opiniile voastre.

2. Povestiti colegilor o situatie Tn care voi/parintii vostri ati mers la magazin sau ati coman-
dat online si nu ati fost multumiti de produsul cumparat. A fost din vina producatoru-
lui? A fost din vina voastra? Cum ati procedat in aceasta situatie? Utilizati in povestire
termeni noi din lectia de azi.

3. Asociaza fiecarui scenariu dreptul pe care il are consumatorul:

Alexia vrea sa cumpere din supermarket o sticla cu suc de rodii, dar
aceasta nu are etichetd in limba romana.

Retin
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Dreptul la alegere

Marc a cumparat de la un magazin online un tricou care nu i se

potriveste si vrea sa-| returneze, dar vanzatorul refuza. Dipin e i esailie

Violeta cumpdrd o jucdrie pentru fratele ei, dar aceasta se sparge in
bucati mici.

Dreptul la returnarea
produsului n 14 zile

Beatrice a cumpdrat un bilet de avion pentru a merge la Iasi, insa

. L Dreptul la informare
compania aeriand a anulat brusc zborul.

Matei vrea sa isi ajute bunicul sa cumpere o bormasina de la un
magazin online si descopera ca magazinul nu are un formular de
reclamatii.

Dreptul la siguranta

Tudor vrea sa cumpere un laptop, insa vanzatorul fi impune sa cumpere

si un anumit software de editare video. Dreptul la despagubire

Y
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Portofoliu

In anul 2014, o companie a inscriptionat pe ambalajul sortimentului de paine
,Bucuresti” mentiunea ,,Cea mai buna paine a Bucurestilor de ieri si de azi”. Autoritatea
Nationala pentru Protectia Consumatorilor a decis cad aceasta mentiune ii poate induce
n eroare pe consumatori, deoarece nu se bazeaza pe un studiu, ci este doar un slogan
inventat Tn scop publicitar. in consecint, a obligat compania s elimine de pe ambalaj
respectiva specificare.

Documentati-va si realizati un poster despre alte campanii de publicitate Thselatoare.
Adaugati acest poster in Portofoliu.
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le consumatorilor

B. Responsabilitati
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Solicitati bonul fiscal cAnd cumpérati un produs? Ce dovedeste acesta? In ce situatii
credeti ca devine utila prezentarea bonului fiscal?

ecd 5| M informez >
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Orice consumator devine, practic, parte a unui contract. Pentru a va proteja interesele,
este important sa va informati in prealabil in legatura cu oferta vanzatorului si sa pastrati
documentele cu care puteti dovedi tranzactia efectuata.

Un consumator informat citeste cu atentie detaliile ofertei sau clauzele din contract
si, dacd are nelamuriri, se adreseaza vanzatorului hainte de a cumpara.

Cand cumparam un produs, vanzatorul este obligat, de regula, sa ne elibereze unul
sau mai multe documente doveditoare ale tranzactiei:
® factura — documentul care contine datele de identificare ale vanzatorului si ale

cumparatorului si care enumera produsele vandute, cantitatea si pretul acestora, taxele

aplicabile si valoarea totala a tranzactiei;
® chitanta — documentul emis cand plata se efectueaza direct, in numerar (bancnote
sau monede), si care insoteste factura; se emite, in general, in tranzactiile dintre firme;
® bonul fiscal — documentul emis de casa de marcat, care dovedeste plata.

in cazulin care se considera nedreptatit, consumatorul trebuie sa incerce sa rezolve
amiabil conflictul cu vanzatorul. Daca incercarea de solutionare amiabila nu da rezultate,
consumatorul are dreptul de a formula reclamatii catre institutiile competente ale statului
(de exemplu, Autoritatea Nationala pentru Protectia Consumatorilor).

Un consumator responsabil pastreaza documentele ce dovedesc achizitionarea unui
produs (dupa caz, bonul fiscal, factura, contractul), precum si celelalte acte care Ti confera
drepturi in legaturad cu produsul (certificat de garantie etc.). Un consumator avizat isi
exercita drepturile si responsabilitatile pentru a nu deveni victima unei fraude. In acest
sens, este important sa tinem cont de cateva reguli, in special atunci cadnd primim oferte
nesolicitate de bunuri si servicii:
® Fii vigilent in fata ofertelor ,,prea bune ca sa fie adevarate”, care Tti promit un castig

extraordinar;
® Ia-ti timp de gandire, nu accepta oferta imediat;

@ Nu semna si nu plati nimic pana cand nu verifici calitatea vanzatorului;
® Nu transmite informatii personale/bancare unei persoane necunoscute;
® Fereste-te sa accesezi linkuri din mesaje primite de la necunoscuti.

Bonul fiscal dovedeste plata produselor pe care le-am cumparat.

® Autoritatea Nationala
pentru Protectia
Consumatorilor (ANPC)
este o institutie publica ce
functioneaza ca organ de
specialitate al
administratiei publice
centrale din Romania, cu
personalitate juridica, Tn
subordinea Guvernului.
Aceasta actioneaza pentru
prevenirea si combaterea
practicilor care dauneaza
vietii, sanatatii, securitatii
si intereselor economice
ale consumatorilor.
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Drepturile si responsabilitatile consumatorilor
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® Consumatorul are responsabilitatea de a se informa inaintea unei tranzactii.

® Consumatorul are responsabilitatea de a solicita si de a pastra bonul fiscal.

® In cazulin care sesizdm incalcarea drepturilor, pastrarea bonului fiscal si a altor
documente care probeaza cumpararea produsului este importanta pentru exercitarea
ulterioara a acestor drepturi.

® Nusuntem consumatori informati daca ne bazam intentia de cumparare pe zvonuri
sau pe simple sloganuri a caror menire este exact captarea atentiei publicului.

Ludwig von Mises Organizati-va Tn echipe de cate 4-5 elevi si studiati cazul de mai jos. Elaborati, in numele
(1881-1973) Violetei, o reclamatie catre Autoritatea Nationala pentru Protectia Consumatorilor.
Ludwig von Mises a fost un
economist si filozof politic Violeta cumpdrd online,
B E R E RN , pldtind cu cardul, o rochie
»Adevaratii sefi Tn economia

- pentru petrecerea de absol-

de piata sunt consumatorii. ) . A
Ei, prin deciziile de a vire a scolii. La primirea pa-

cumpara sau de a refuza chetului constatd Insd cd
sd cumpere, decid cine s rochia e decoloratd. Anunta
se imbogateasca si cine sa vanzdtorul cd trimite tnapoi
produca. Eideterminace sa — 0qysyl, solicitdnd restitu-

se produca, cat de mult si ce . e . .
' 2 5 irea banilor, insd nu i se mai
calitate sa aiba produsele.

Atitudinea lor il face pe rdaspunde la telefon/e-mail.

antreprenor sa obtina profit Solutionarea amiabild este

sau sa piarda. Ei pot sa-i deci imposibild.

Tmbogateasca pe saraci si

sa-i saraceasca pe bogati.

Nu sunt niste sefi usor de

suportat.” Documentati-va cu privire la datele pe care trebuie sa le contina o reclamatie, vizitand
site-ul www.anpc.ro (datele de identificare ale cumparatorului si ale vanzatorului, data
achizitionarii si modalitatea efectuarii acesteia, documentele care probeaza achizitia
produsului, pretentiile celui care face reclamatia etc.).
Realizati reclamatia sub forma unui poster, folosind date fictive acolo unde este necesar.
Prezentati posterul colegilor, insistand asupra pasilor care trebuie parcursiin realiza-
rea unei reclamatii.

In cazulin care nu s-a ajuns la o intelegere cu vanzatorul, avem dreptul
sa depunem o reclamatie, completand un formular de sesizare online.

Criterii de evaluare
Corectitudinea informatiilor
Organizarea clara a reclamatiei

N Aplic

’

1. In anul 2014, ziarul Observatorul Prahovean a
relatat cazul unui client al unui mall din Ploiesti.
Consumatorul a facut intr-o zi doua cumparaturi
n valoare de 999, respectiv 139 de lei. In regu-
lamentul campaniei promotionale, scris cu litere
mici, se faceau urmatoarele precizari:

»Pentru a participa la prezenta campanie, suma
de 200 de lei trebuie sa fie cumulata de maximum
doud bonuri fiscale emise in aceeasi zi.

Se elibereaza un singur voucher pentru bonul
DS fiscal/bonurile fiscale prezentat(e), indiferent de

Pentru a beneficia de un voucher, regulamentul campaniei promotionale trebuie valoarea inscriptionata pe bon(uri). Indiferent de
citit cu atentie. valoarea bonului/bonurilor de cumparaturi, dar nu

18



Drepturile si responsabilitatile consumatorilor

mai putin de 200 de lei, un participant la campanie are dreptul de a primi trei vou-
chere pe zi.”

Magazinul i-a acordat clientului un singur voucher, iar acesta s-a considerat
nedreptatit. Cate cupoane credeti ca avea dreptul sa primeasca?

2. Pe ambalajul unui sortiment de faina este trecuta mentiunea ,,Faina nr. 1 in Romania”.
Ce drept fundamental al consumatorului se incalca prin aceasta reclama? In ce situatie
ar avea dreptul firma producatoare sa mentioneze acest lucru, fara a fi acuzata de
publicitate inselatoare?

3. Diana a cumparat prin intermediul unui website doua bilete la un concert rock. Dupa
trei zile, tanara si-a dat seama ca nu mai poate merge la concert, deoarece va pleca
intr-o excursie. Diana contacteaza vanzatorul, solicitand restituirea banilor pe bilete,
dar acesta refuza. Cine are dreptate, Diana sau vanzatorul?

4. Un magazin vinde jachete de la mai multi producatori, printre ele si unele despre
care, laraft, scrie cu litere mari ,Jachete impermeabile”. Cineva cumpara o asemenea
jacheta. Dupa cateva zile, clientul se Tntoarce la magazin pentru a sesiza faptul ca s-a
udat in timpul unei zile ploioase petrecute la munte. Organizati-va in doua echipe, una
reprezentand vanzatorul, cealaltd cumparatorul, si negociati rezolvarea problemei.

5. In vara anului 2017, la deschiderea unui magazin din Ploiesti, foarte multi consuma-
tori s-au grabit sa prinda oferta promotionala de perne-cadou. In ofert4 se preciza ca
,Primii 150 de clienti care vor achizitiona produse n valoare de minimum 50 de lei
vor primi cadou cate o perna din pene de rata”. Ins&, conform relatarilor, unii clienti
au plecat nemultumiti. Ei au inteles ca ,,se ofera gratuit o perna primelor 150 de per-
soane care intrd in magazin”. Cine credeti ca este responsabil pentru aceasta situatie?
Argumentati.

6. Un consumator avizat este o persoana informata, constienta si responsabila in alegerile
sale de consum. Organizati-va in echipe si stabiliti trasaturile principale si comporta-
mentele specifice ale unui consumator avizat. in elaborarea profilului consumatoru-
lui avizat, veti avea Tn vedere pasii importanti in decizia de cumparare, drepturile si
responsabilitatile consumatorului.

(A Proiect

Fraudele online - ce trebuie sa stii pentru a fi in siguranta

In anul 2021, Directoratul National de Securitate Cibernetici a avertizat asupra unei
tentative de frauda care utilizeaza imaginea unui cunoscut lant de farmacii:

»Sub titlul «Sarbatoarea Craciunului», atacatorii prezinta potentialelor victime un
chestionar pe care, daca il completeaza, pot castiga un premiu de 2 000 RON. Totul
este, evident, o capcana intinsa de atacatori.”

Profesorul Tmparte elevii in echipe. Fiecare echipa va avea ca sarcina sa se documenteze
n legatura cu tentative de frauda similare si sa identifice asemanarile si deosebirile dintre
ele. Apoi, fiecare echipa va realiza o prezentare PowerPoint, in care va include aceste
informatii, Tmpreuna cu recomandari pentru prevenirea fraudelor.

SR, P

Detalii aici >> e
e 500 et ‘
g r i
Congratulation! +  Congratulation!
Your answer has been saved successfully! You did it! You won 2000 Lei
You have a chance to win gifts “** THE RULES ***

1. You must tell 5 grc

s or 20 frienc

You must select the correct box with your prize inside. Ut oNpPromosons

You have 3 attempts. Good luck! et COOmels fgis Ea jon .

l‘ The gifts will be delivered withingS-7 days

Stiai ca...? SEng

® Ralph Nader este un
activist politic american
care a contribuit in mod
fundamental la nasterea
preocuparilor privind
drepturile consumatorilor.
inanul 1965, el a publicat
o carte devenita celebra,
Unsafe at Any Speed
[In pericol la orice vitezd],
n care a sustinut ca multe
dintre automobilele
americane prezinta riscuri
grave de functionare.
Compania General Motors
aTncercat sa-l discrediteze,
angajand detectivi
particulari care sa-1
urmareasca si sa afle
detalii despre viata lui
privatd. Nader a dat in
judecata General Motors si
compania a fost nevoita
sa-i plateasca, in 1970,
daune morale de 425 000
de dolari, avocatii lui
Nader afirmand ca este
cea mai mare suma platita
pana atunci pentru
incalcarea intimitatii,
echivalata astazi cu
aproape trei milioane de
dolari. Cu banii primiti,
Ralph Nader a infiintat o
organizatie nonprofit de
protejare a drepturilor
consumatorilor.

» Proiectul este activitatea
prin care aplici ceea ce ai
invdtat, prin care te
antrenezi sd lucrezi in
echipd, sd comunici si sd
cooperezi, sd iti asumi
responsabilitdti.
Intocmesti proiectul pe
baza recomanddrilor din
manual si dupd indicatiile
primite de la profesor/
profesoard. Proiectul
incepe in clasd, prin
definirea si intelegerea
sarcinii de lucru, se
continud acasd si se
incheie in clasd, prin
prezentarea in fata
colegilor a produsului
realizat.
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Producatorul

Dictionar -z

=C);% Provocare

productivitatea muncii
eficienta a muncii exprimata
prin raportul dintre
cantitatea de produse
realizata si volumul de
munca depus

Biografie 2

Alfred Marshall
(1842-1924)

A fost profesor la Cambridge
si unul dintre cei mai influenti
economisti de la sfarsitul
secolului al XIX-lea si
Tnceputul secolului al XX-lea.
Lucrarea sa, Principii de
economie, a fost manualul
dominant in tarile vorbitoare
de limba engleza si i-a adus
recunoasterea mondiala.

»,Se spune cateodata ca
comerciantii nu produc
nimic; ca in vreme ce
tamplarul produce mobila,
comerciantul de mobilad

doar vinde ceea ce s-a
produs deja. Ins nu exista
fundament stiintific pentru
aceasta diferentiere. Ambii
produc utilitate si nimic mai
mult: comerciantul de mobila
deplaseaza si rearanjeaza
materia astfel incat sa o

faca mai utila decat era
nainte, iar tamplarul face

la fel; comerciantul de

peste contribuie la mutarea
pestelui din locul in care nu
are trebuinta catre locul unde
este la mare cautare, adica
exact ce face si pescarul.”
(Principii de economie, 1890)

20

Aproape tuturor ne place ciocolata. Din postura de consumatori, credeti ca este bine
sa existe un singur producator de ciocolata? Credeti ca este bine sa fie doi sau sapte
producatori? Ce probleme ar aparea daca nu ar exista niciun producator specializat de
ciocolata si fiecare dintre voi ar trebui sa isi produca ciocolata acasa (ar exista, deci,
milioane de producatori)?

2c8 o Mdinformez

Ca sd avem ce consuma,
trebuie sa producem. Cu
exceptia catorva bunuri pe
care le gasim uneori gratuit
in naturd, precum zmeura
culeasa vara din padure,
aproape toate bunurile de
consum sunt produse de
om. Putem afirma, asadar,
ca, cu cat producem mai
mult, cu atat putem sa con-
sumam mai mult.

Productia este o activi-
tate umana complexa, Tn
care sunt folosite diverse mijloace si resurse pentru a obtine bunuri de consum. Numai
ca productivitatea celui ce lucreaza de unul singur este extrem de scazuta. Asemenea
lui Robinson Crusoe, un individ care traieste n izolare ar putea doar sa-si confectioneze
cateva unelte primitive, sa vaneze si sa cultive plante.

Oamenii au observat, prin urmare, ca, pentru a produce mai mult, este necesar sa
coopereze. ,,Unde-s multi, puterea creste”, spune un proverb, si unirea fortelor mai multor
persoane face posibila realizarea unor scopuri pe care un singur om nu ar avea capacitatea
sa le atinga. Asa reusim, de exemplu, sa mutam piese grele de mobila sau o poarta de
fotbal, sa terminam mai repede curatenia In casa sau sa impodobim bradul de Craciun.
Pe acelasi principiu, cu multa vreme Th urma, mai multi tarani se adunau pentru a recolta
porumbul sau pentru a culege strugurii dintr-o gospodarie.

La scard mai mare, cooperarea sociald prin Tmpartirea sarcinilor sau prin diviziunea
muncii mareste extraordinar de mult capacitatea oamenilor de a produce bunuri si
servicii. Impartindu-si sarcinile, fiecare individ se specializeaza intr-o anumit4 activitate
productiva.

Oamenii pot practica diviziunea muncii la diverse niveluri, In cadrul unei organizatii
(de exemplu, o formatie de muzica) sau la nivelul intregii societati, producand bunuri
si servicii de care alte persoane au nevoie.

Productia are drept rezul
=
Q : |
m g

tat obtinerea unor bunuri
Productie de biscuiti intr-o fabricd moderna.

Mai multi muncitori Tsi Tmpart sarcinile.

sau a unor servicii. Produc-
tia cu scopul vanzarii in
vederea obtinerii unui cas-
tig reprezinta o afacere.
Afacerea este intotdeauna
lansata la initiativa unui
antreprenor, care estimeaza
ca publicul are anumite do-
rinte nesatisfacute si care
e dispus sa investeasca in
realizarea unor noi produ-
se. Pentru a produce, este
necesara efectuarea unor



Producatorul

cheltuieli, deoarece se consuméa anumite resurse. in acelasi timp, prin vanzarea produselor
se Tnregistreaza venituri — sumele de bani pe care consumatorii le platesc pentru a
cumpara. Rezultatul final al productiei nu este neaparat pozitiv. Daca veniturile sunt mai
mari decat cheltuielile, iInseamné ca afacerea se incheie cu profit. In caz contrar, aceasta
nregistreaza pierdere. In general, o afacere profitabild Thseamna productia unor bunuri
si servicii apreciate de consumatori, Tn timp ce pierderea apare atunci cand producatorul
nu fi convinge pe clienti de calitatea si de utilitatea produselor sale.

--
s Y4 »

Retin
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® Productiainseamna folosirea de catre om a elementelor naturale si a mijloacelor
realizate de el pentru a obtine bunuri de consum.

® Diviziunea muncii se refera laimpartirea sarcinilor, cu scopul cresterii productivitatii.

® Afacerea este activitatea de a produce bunuri in scopul obtinerii de profit.

® Antreprenor sau intreprinzator se numeste cel care analizeaza nevoile consu-
matorilor si decide sa lanseze o noua afacere.

® \Venitul afacerii consta in banii pe care clientii ii platesc firmei in schimbul bunurilor

oferite de aceasta.

® Cheltuielile afacerii sunt banii pe care firma i cheltuieste pentru a cumpara resurse

necesare productiei.

® Profitul si pierderea reprezinta diferenta dintre venituri si cheltuieli.

S Aplic

-

Cititi textul de mai jos.

Eu, Creionul
(fragment)
de Leonard E. Read
»EU, Creionul, atat de
banal precum par, sunt
demn de admiratia si de
respectul dumneavoas-
tra. Nicio persoana de pe
fata pamantului nu stie
cum sa ma fabrice de una
singura. Luati-ma in mana
si uitati-va la mine. Ce
vedeti? Nimic care sa sara
in ochi — niste lemn, lac,
marca imprimata, mina de
grafit, o bucatica de metal
sioradiera. Asa cum dum-
neavoastra nu va puteti
trasa arborele genealogic
pana la vremuri foarte Tn-

Fierastrau intr-o mica fabrica de cherestea din Oregon,
folosit pentru taierea unui bustean de cedru.

departate, si mie imi este imposibil sa-i numesc pe toti stramosii mei si sa explic cine

sunt ei.

Arborele meu genealogic este la origine chiar un arbore, un cedru cu fibre drepte, care
creste Tn nordul Californiei si in Oregon. Imaginati-va acum toate fierastraiele, camioa-
nele, franghiile si nenumaratele alte utilaje folosite la taierea si la transportul bustenilor
de cedru pana la calea ferata. Ganditi-va la toate persoanele si la nesfarsitele compe-
tente implicate n fabricarea acestor unelte: extragerea minereului, producerea otelului
si transformarea lui in fierastraie, topoare, motoare; cultivarea canepii si trecerea ei prin
toate etapele pana la stadiul de franghie rezistenta; taberele muncitorilor forestieri, cu
dormitoarele si cantinele, cu producerea si gatitul tuturor mancarurilor.

~ [ ’
L) (-

Stiai ca...?

® Compania de constructii
Kongo Gumi este cea mai
veche firma din lume. A
fost infiintatd in anul 578
si de atunci a functionat
fara intrerupere.
Compania are sediul in
Osaka si a fost o afacere
de familie timp de peste
1400 de ani. In 2006 a
fost cumparata de alta
companie japoneza si
continud sa proiecteze si
sa construiasca temple ori
sa restaureze cladiri care

apartin patrimoniului
cultural.

® Cea mai profitabild
companie din lume a fost,
in anul 2024, de departe,
Saudi Aramco. Compania
de stat din Arabia Saudita
se ocupa cu extractia
petrolului si a avut un
profit de peste 120 de
miliarde de dolari.

® Conceptul de diviziune a
muncii a fost popularizat
de economistul si filozoful
scotian Adam Smith
(1723-1790) in cartea sa
din 1776, Avutia natiunilor.
Smith vizitase o fabrica de
ace si observase ca zece
muncitori care se
specializasera in diverse
operatii produceau zilnic
48 000 de ace. Daca
lucratorii ar fi incercat sa
fabrice un ac de la cap la
coada, spunea Smith,
atunci fiecare nu ar fi putut
produce mai mult de
10-20 de ace pe zi.
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Biografie 2

Leonard E. Read
(1898-1983)

A fost un economist
american, fondatorul
Fundatiei pentru Educatie
Economica. Publicat in
1958, I, Pencil este cel mai
cunoscut eseu al sau.

L
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Stiai ca...?

® Anual, in intreaga lume
sunt fabricate circa 15
miliarde de creioane.

® Hymen Lipman
(1817-1893) este
considerat inventatorul
creionului cu guma de
sters. Americanul de
origine jamaicana a
inregistrat, in 1858, primul
brevet pentru un creion cu

%_ guma de sters.
/‘\

A

Dictionar

grafit

forma cristalizata a
carbonului, cu numeroase
utilizari in industrie

22

D Bustenii sunt transportati

la un gater in San Leandro,
California. Vi-i puteti oare ima-
gina pe oamenii care produc
vagoanele-platforma, sinele,
locomotivele si pe cei care con-
struiesc si pun in functiune siste-
mele de comunicatie necesare?
Toate aceste armate de oameni
se regasesc printre stramosii
mei. [...]

Odata ajunsa la fabrica de cre-
ioane, fiecarei scanduri i se fac
cate opt santuri cu o masina com-
plicata, dupa care o alta masina
dispune grafitul in santurile
dintr-o scandurd, aplica cleiul si plaseaza deasupra ei o0 a doua scandura — ca un fel
de sendvis din lemn cu grafit, ca sa spunem asa.

Chiar si mina mea are o compozitie complexa. Grafitul este extras din Ceylon.
Ganditi-va la mineri, la cei care le fabrica acestora sumedenia de utilaje, la cei care
produc sacii de hartie in care este transportat grafitul, la cei care impletesc sfoara
cu care sunt legati sacii, la cei care-i incarca n vapoare si la cei care construiesc
vapoarele.

Grafitul este amestecat cu argila din Mississippi, care, impreuna cu hidroxidul de
amoniu, se foloseste in procesul de rafinare. Apoi se adauga agenti de hidratare, cum
ar fi grasimile sulfonate, produs al reactiei dintre grasimi animale si acidul sulfuric.
Dupa ce trece prin numeroase masini, amestecul se prezinta ca o extruziune fara
sfarsit — ca si cum ar iesi dintr-o masina de facut carnati —, care se taie la dimensiunea
dorita, se usuca si se coace timp de mai multe ore la o temperatura de peste 1 000 °C.
Pentru a le fi sporite duritatea si netezimea, minele sunt tratate cu un amestec fierbinte
care contine ceara de candelilla din Mexic, parafina si grasimi naturale hidrogenate.
Lemnului meu de cedru i se aplica sase straturi de lac. Stiti cumva care sunt toate
ingredientele lacului? Cine si-ar putea inchipui ca la acestea contribuie si cultivatorii
de ricin si producatorii de ulei de ricin? Ei bine, sunt si ei implicati.

In fine, ajungem la mandra mea coroana, atat de neelegant numita dop n limbajul
comercial, adica partea pe care oamenii o folosesc la stergerea greselilor pe care le fac
cu mine. Un mic ingredient numit factice este ceea ce permite stergerea. E un produs
asemanator cauciucului, obtinut din reactia uleiului de rapita din Indiile Olandeze
Orientale cu clorura de sulf. Cauciucul, contrar parerii raspandite, are doar rolul de
liant. De asemenea, intervin apoi numerosi agenti de vulcanizare si acceleratori.
Piatra ponce provine din Italia, iar pigmentul care da culoarea dopului este sulfura
de cadmiu.”

Grafit din Ceylon (Sri Lanka)

Lemn de cedru din California/Oregon

Lac, partial din ulei de ricin

Eticheta din negru-de-fum si rasini

Inel din aliaj de cupru si zinc

Strat de nichel negru

Radiera

(Dupa o traducere din limba engleza de Radu Nechita)

1. in afara producatorului de creioane, la ce alti producatori mai face referire textul

si cum contribuie acestia la fabricarea creionului? Oferiti si alte exemple de diviziune
a muncii, dupa modelul prezentat n text. Va puteti referi la productia de automobile
sau a altor bunuri.

. Laurentiu a avut ideea unei afaceri si a deschis o frizerie. Acum trebuie sa decida cati
frizeri sa angajeze. Laurentiu stie ca un frizer poate servi 200 de clienti pe lung, iar
salariul lunar al unui frizer este de 5 000 de lei. Pretul unui tuns este 50 de lei. Pe langa
cheltuielile cu salariile frizerilor, afacerea lui Laurentiu mai are si alte cheltuieli (chiria,
energia, apa s.a.), in valoare de 8 000 de lei lunar.

Calculati cheltuielile totale ale afacerii, veniturile si rezultatul lunar (profitul sau pier-
derea) si completati in caiet un tabel asemanator cu cel de pe pagina urmatoare. Cati
frizeri trebuie sa angajeze Laurentiu pentru ca frizeria sa aiba profit?
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> Cheltuieli Alte Cheltuieli | Veniturilunare | Profit/Pierdere
Numar . o . P
Sunee e salariale, | cheltuieli, totale (nr. tunsori x (venituri -

lei lei lunare, lei pret), lei cheltuieli), lei
200 5000 8000
400 10000 8000
3 600 15000 8000

Zmag | Joc de rol

V& doriti s& deveniti producator de creioane. In acest sens, organizati un joc de rol la
care invitati membri ai asociatiei consumatorilor de creioane, ai asociatiei producatorilor
de creioane si ai unei asociatii care militeaza pentru conservarea mediului inconjurator.
Formati trei echipe care sa reprezinte asociatiile.

Cele trei echipe vor argumenta pro si contra pe urmatoarele teme: nevoia producerii
de creioane, pretul creioanelor, consumul unor resurse importante si protejarea mediului.

La finalul jocului, impreuna cu profesorul, treceti in revista punctele de vedere ale
asociatiilor si argumentele acestora, propunand solutii care ar diminua consumul de
resurse pentru productia de creioane, reducand Tn acelasi timp si costul acestora.

Plake] Joc

invét, prin activitate. Joc: ,,Producatorii si Consumatorii” (adaptare dupa Playing
Card Game, Marginal Revolution University)

® Regulile jocului
Pentru aceasta activitate avem nevoie de cartile de la 1 la 10 dintr-un pachet de carti
de joc (asii reprezinta 1).
Cartile de culoare neagra reprezinta consumatorii, iar numarul scris pe ele reprezinta
bugetul de care dispune elevul-consumator. De exemplu, daca ati extras cartea 7,
atunciTnseamna ca aveti 7 lei la dispozitie pentru a cumpara un bun ipotetic. Obiectivul
vostru este sa negociati cu un elev-producator un pret mai mic decat 7 pentru respec-
tivul bun si astfel sa realizati o economie. Astfel, daca agreati Tmpreuna cu un produ-
cator pretul de 3 lei, veti realiza o economie de 4 lei (7 - 3).
Cartile de culoare rosie reprezinta producatorii, iar numarul scris pe ele reprezinta chel-
tuiala necesara producerii bunului. De exemplu, daca ati extras o carte cu numarul 4,
atunci iTnseamna ca productia bunului v-a costat 4 lei. Scopul vostru este sa negociati
cu un elev-consumator un pret mai mare de 4 si astfel sa realizati un profit. Astfel,
daca Tn urma negocierii pretul cu care atat voi, cat si consumatorul sunteti de acord
este 6, Tnseamna ca ati obtinut un profit de 2 lei (6 — 4).
Nu este permis acordul intre elevi cand pretul este inferior cartii producatorului, respec-
tiv cand pretul depaseste cartea consumatorului, asadar unii elevi pot sa nu ajunga
la un acord.

® Derularea jocului
Profesorul amesteca setul de carti si le pune pe masa cu fata in jos, apoi cheama fiecare
elev sa extraga o carte. Elevii nu vor arata colegilor cartea pe care au extras-o. Apoi elevii
vor negocia intre ei. Cand doi elevi ajung la o intelegere, ei trebuie sa anunte profesorul
si sa-i predea cartile. Profesorul va nota numele elevilor, pretul pe care l-au agreat si
cartile lor, determinand profitul, respectiv economia de bani realizata.
Dupa 10 minute, profesorul opreste jocul si colecteaza toate cartile ramase. Profesorul
va comunica intregii clase castigatorii jocului: elevii-producatori care au obtinut cel
mai mare profit, respectiv elevii-consumatori care au realizat cea mai
mare economie bugetara. \Eu A4 4

o .. > L s
Daca elevii doresc, jocul se poate repeta. VA ,4

® Importanta jocului

Acest joc are scopul de a-i ajuta pe elevi sa inteleaga legatura dintre profit ' |

si satisfacerea nevoilor consumatorilor. Marimea profitului depinde atat de
capacitatea de negociere a producatorului, cat si de concurenta.

»Dezvoltarea societatii
omenesti si, prin urmare,
cultura si civilizatia se
datoreaza faptului ca
activitatea efectuata in
cadrul diviziunii muncii
este mai productiva decat
atunci cand este executata
inizolare.”

Ludwig von Mises

~ [ ’
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® In Romania sunt circa
500 000 de companii, 0
comunitate foarte inegala,
,»Cu cativa giganti si foarte
multi pitici”. O mie dintre
aceste companii obtin
jumatate din veniturile
inregistrate de toate
firmele la un loc.

Stiai ca...?

® Varsta medie a firmelor
din Romania este de zece
ani. Aceasta inseamna ca
antreprenorilor romani le
este foarte greu sa
dezvolte firme profitabile.

® Automobile Dacia S.A.
este firma cu cele mai
mari venituri din Romania:
26 de miliarde de lei in
anul 2023, obtinuti de pe
urma vanzarii a peste 320
000 de masini. Conform
datelor furnizate de
producatorul auto,
compania lucreaza cu
aproximativ 2 000 de
furnizori, din care circa
600 sunt furnizori de
servicii, iar restul sunt
furnizori de piese pentru
motoare, cutii de
viteze etc.
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=573 Provocare

@ infiintatd in 2005 de doi
romani, UiPath este o
companie care dezvolta
programe informatice Tn
scopul automatizarii
proceselor repetitive.

De exemplu, software-ul
UiPath este utilizat de
companiile care, la randul
lor, construiesc aplicatii
pentru comercianti,
producatori etc. O astfel
de aplicatie robotizeaza
sarcini care pana acum
erau indeplinite de
oameni, cum ar fi
preluarea comenzilor pe
e-mail, urmarirea
stocurilor, stabilirea
calendarului de livrari,
emiterea de rapoarte etc.

Biografie

Joseph Schumpeter
(1883-1950)

A fost unul dintre cei mai
influenti economisti ai
secolului al XX-lea.
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Ai vandut vreodata ceva prietenilor? Te-ai gandit ca in viitor sa iti deschizi o afacere?
Care sunt calitatile de care crezi ca ai nevoie pentru a reusi in antreprenoriat?

28 5| Mdinformez

Antreprenorii sunt per-
soanele care vin cu o idee
noua de afacere si o aplica
cu succes in economie. Ei
observa o nevoie a oameni-
lor si dezvolta un produs sau
un serviciu pentru a satis-
face respectiva nevoie. Putini
antreprenori introduc pe
piata produse revolutionare,
ce schimba lumea. Cei mai
multi ofera produse si ser-
vicii Intr-o forma noua, care
sa satisfaca mai bine nevoile
consumatorilor, sau desco-
pera afaceri profitabile intr-o
parte a lumii si le adapteaza
specificului local.

Economistul Joseph Schumpeter considera ca activitatea antreprenoriala consta
intr-un proces de , distrugere creatoare”, pentru ca elimina vechile moduri de productie
si creeaza altele noi. De exemplu, aparitia automobilului a dus la disparitia trasurilor si
a productiei de bunuri necesare transportului cu trasura, dar, simultan, a determinat
dezvoltarea productiei de bunuri necesare constructiei de automobile.

Activitatea antreprenoriala este extrem de utild Tn societate, pentru ca face ca resur-
sele sa fie folosite Intr-o manierd optima, cat mai eficienta, ceea ce aduce beneficii tuturor
cetatenilor. Intreprinzatorii nu produc ceea ce le place lor, ci lucrurile pe care le cer consu-
matorii. Daca intreprinzatorii nu tin cont de consumatori, ei nu vor avea cui sa vanda produ-
sele si, n consecinta, vor inregistra pierderi. Practic, rolul intreprinzatorului este sa
orienteze productia catre satisfacerea preferintelor de consum.

Initiativa antreprenoriala poate duce la succese rasunatoare, dar este marcata adesea
de esecuri. La nivel international, aproximativ 50% din afaceri se inchid in primii cinci ani
de la infiintare. Rareori se intampla ca un antreprenor sa aiba succes de la prima incercare.
Adesea, el experimenteaza :
cateva afaceri, capatand
experientd, pana cand, even-
tual, reuseste sa dezvolte o
idee intr-o afacere profitabila
pe termen lung.

Printre trasaturile defini-
torii ale unui antreprenor de
succes se numara:
® spirit de initiativa;
® creativitate;

@ discipling;

® tenacitate;

® capacitate de planificare
si organizare;

® capacitate de relationare \
si negociere; )

® adaptabilitate..

Apple Special Event. September 12, 2017.

The first-ever event at the Steve Jobs Theater.

s T i o2 = T e e

Steve Jobs, pionier al revolutiei IT, antreprenor, designer industrial,
investitor.

Aparitia automobilului a dus la disparitia trasurii ca mijloc de transport.
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Stiai ca...?

® Afacerile care reusesc sunt mai putine decat cele care esueaza. La nivel international,
aproximativ 50% dintre afaceri se inchid in primii cinci ani de la infiintare.

® Activitatea antreprenoriala face ca productia sa ramana permanent racordata la
dorintele consumatorilor.

® Activitatea antreprenoriald aduce beneficii tuturor, pe termen lung (antreprenorului,
consumatorilor, furnizorilor, societatii Tn ansamblu).

Aplic

-
-

AN

1. Cititi textul de mai jos si raspundeti la intrebarile care urmeaza:

Aventurile lui Jonathan Gullible
(fragment)
de Ken Schoolland

Jonathan merse vreo doua ore fara sa zareasca vreun semn de viata. Deodata,
ceva misca prin tufisuri si un mic animal cu o coada galbena, tarcata, se lasa zarit
pentru o clipd, dupa care disparu, ldsand o urma abia vizibila. ,,0 pisicd”, se gandi
Jonathan. ,Poate ma va conduce catre alte vietuitoare.” Siincepu sa isi croiasca drum
prin frunzisul des.

Imediat ce se afunda suficient de mult in jungld incat sa nu mai poata vedea tarmul,
Jonathan auzi o femeie tipand. Se opri si incerca sa-si dea seama de unde venea
strigatul. De undeva din fata si de sus, auzi un alt tipat disperat de ajutor. Croindu-si
cu greu drum printre liane si frunzis, se indrepta intr-acolo. in curand iesi din jungla si
o luad pe carare mai departe. - -

La o cotitura mai brusca, se lovi de un
barbat voinic, care il matura intr-o parte
dintr-o singura miscare. ,,Da-te laoparte,
piticanie”, ii striga matahala. Uimit, priviin
sus si zari doi barbati care tarau pe carare,
printre tipete si lovituri, o femeie. Pana
cand sa-si recapete rasuflarea, grupul
disparuse. Fiind sigur ca n-ar putea sa o
elibereze singur, Jonathan alerga inapoi
dupa ajutor.

Dadu de o poianad, unde vazu un grup de
oameni stransi Tn jurul unui copac, Tn care
bateau cu niste bete. Jonathan alerga la
ei si apuca mana unui barbat care statea si ii urmarea pe ceilalti. ,,Va rog, domnule,
ajutor!”, striga Jonathan. ,,Doi barbati au prins o femeie si ea are nevoie de ajutor!”

»Nu te alarma”, spuse supraveghetorul artagos. ,,Femeia aia e pur si simplu arestata.
Las-o in pace si misca. Avem de lucru.”

»Arestata?”, intreba Jonathan, care inca gafaia. ,,Nu ardta ca... 43a... o delincventa.”
Dar daca facuse ceva rau, se gandi Jonathan, de ce striga atat de disperata dupa ajutor?
»Scuzati-ma, domnule, dar ce delict a comis?”

,Ce?” Omul incepu sa-si manifeste iritarea. ,,Daca vrei neaparat sa stii, a amenintat
slujbele tuturor celor de aici.”

»A amenintat slujbele oamenilor? Cum a facut una ca asta?” insista Jonathan.

Uitandu-se Tn jos cu dispret la cel care 7i punea atatea intrebari, supraveghetorul
ii facu semn lui Jonathan sa vina cu el langa un copac unde muncitorii isi faceau de
lucru izbind n trunchi. Cu mandrie, spuse: ,,Dupa cum vezi, suntem muncitori la copaci.
Doboram copacii pentru lemn, batandu-i cu aceste bete. Uneori, o suta de oameni,
lucrand Tncontinuu, pot dobori un copac destul de mare Tn aproape o luna.” Omul
stranse din buze si fsi scutura cu grija o scama de pe maneca hainei sale elegante.
»,Femeia aia a venit la lucru azi-dimineata cu o bucata ascutita de metal legata la

Femei din tribul Korowai taie un palmier in provincia
indoneziana Papua.

Mark Zuckerberg
(n. 1984)

® Unul dintre cofondatorii
Facebook, a detinut pana

de curand titlul neoficial de

cel mai tanar miliardar din

istorie. Averea lui a depasit
un miliard de dolari in anul
2006, cand avea doar

23 de ani.

Biografie

O}

Ken Schoolland
(n. 1950)

Este economist, profesor
asociat la Hawaii Pacific
University si autor a doua
romane. Prin intermediul
fictiunii, autorul explica,
n Aventurile lui Jonathan
Gullible, concepte
economice fundamentale,
care pot fi intelese usor
de cititori.
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Walt Disney
(1901-1966)

A fost unul dintre cei mai
mari antreprenori ai tuturor
timpurilor. Dupa o copilarie
petrecuta la tard, in saracie,
apoi in firma tatalui sau

pe care il ajuta sa livreze
ziare, Walt Disney a urmat
cursurile unei scoli de arta.
La varsta de 18 ani lucra ca
grafician, realizand reclame
pentru restaurante si
magazine. Fiind fascinat de
primele filme de animatie
alb-negru, fara sunet, Walt
Disney si partenerul sau,
Ub Iwerks, au Tmprumutat
o camera de filmat si au
Tnceput sa realizeze propriile
animatii. Cariera sa a luat
avant, realizand personaje
celebre, precum Mickey
Mouse Tn 1928, apoi filme
de animatie color precum
Albd-ca-Zdpada si cei sapte
pitici. In 1955 a deschis
primul parc de distractii
Disneyland. La sfarsitul
vietii, averea lui Walt Disney
se ridica la aproape 150

de milioane de dolari,
echivalentul a circa un
miliard de dolari astazi.
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capatul batului ei. I-a insultat pe ceilalti taind un copac Th mai putin de o ora — siinca
singurd! Gandeste-te! Trebuia sa punem capat unei amenintari ca asta fata de ocupatia
noastra traditionala.”

La auzul pedepsei pe care femeia o primise pentru creativitate, ochii lui Jonathan
se facurd mari. In oraselul lui, toti oamenii foloseau topoare ca s taie copacii. Asa
isi obtinuse si el lemnul pentru barcuta lui. ,,Dar inventia ei le-ar permite oamenilor,
indiferent de marime sau de putere, sa taie copacii!”, exclama Jonathan. ,,Oare asa nu
s-ar putea obtine mai repede si mai ieftin lemnul pentru diverse lucruri?”

,Ce vrei sa spui?”, replicd omul manios. ,Cum ar putea cineva sa incurajeze o idee
ca asta? Aceasta munca nobila nu poate fi facuta de vreun slabanog care vine cu nu
stiu ce idee stralucita.”

,Dar, domnule...”, spuse Jonathan, Tncercand sa nu-l jigneasca. , Acesti buni
muncitori de copaci au maini si creiere talentate. Ar putea folosi timpul economisit
de la lovitul copacilor ca sa faca alte lucruri. Ar putea face mese, scaune, barci si
chiar case!”

»Asculta”, spuse omul cu o privire amenintatoare. ,,Scopul muncii e sa ai un loc de
munca permanent si sigur, nu produse noi.” Tonul vocii lui se facu urat. ,,Ai aerul ca o
cauti cu lumanarea.”

»Nu, nu, domnule. Nu vreau sa creez probleme. Sunt sigur ca aveti dreptate. Pai,
eu trebuie sa plec.” Cu acestea, Jonathan se intoarse de unde venise, grabindu-se pe
carare si simtindu-se foarte prost dupa prima lui intalnire cu oamenii locului.

(Traducere din limba engleza de Valentina Nicolaie si Sorin Cucerai)

a. Este activitatea antreprenoriala benefica sau daunatoare pentru societate?
b. Puteti da exemple de inovatii care au usurat viata oamenilor? Sunt si oameni care
au de suferit in urma punerii in practica a unei inovatii?

2. Cititi textele A si B.

A.Dragos Paval (58 de ani), directorul si actionarul principal al Companiei Dedeman,
este cel mai mare dintre cei opt frati ai familiei. Dupa absolvirea scolii generale, a
plecat din satul natal si, in loc sa mearga la liceu in orasul Falticeni, la numai 15
kilometri distanta, el s-a dus tocmai la Iasi. ,,Nici azi nu stiu ce a fost in capul meu
de am plecat atat de departe, mai ales ca parintilor le-a fost foarte greu sa ma
ntretind. Dar poate ca asa a fost sa fie, s&-mi iau viata Th maini de la 14 ani.” In
vacante se Tntorcea la Suceava si muncea de dimineata pana seara in gospodaria
familiei. Regula tatalui sau era ca banii de buzunar trebuie castigati muncind.
,Parintii mei sunt oameni simpli, de la tard. Chiar daca nu au facut scoli Tnalte, au o
intelepciune a lor. Norocul nostru a fost sa avem parinti intelepti, care ne-au educat
si ne-au format astfel incat sa intelegem ca fara munca nu poti obtine niciodata
nimic. Originea modesta n-a fost niciodata o povara, din contra, m-a ajutat enorm”,
spune Dragos Paval.

»Am infiintat o firma si am inchiriat un spatiu de 16 metri patrati, pe care l-am
amenajat noi. Am angajat o vanzatoare, am improvizat niste tejghele din lemn si
din sticla si am inceput sa vindem. Castigam intr-o luna zece salarii pe care le luam
la intreprinderea de stat ca informatician. Mergeam in Bucuresti, era un centru
comercial numit «Massa», si caram de acolo cu Dacia socrilor mei diverse produse.
Guma de mestecat, unghiere, tot felul de maruntisuri. Era 0o mare penurie de produse
si, fiind vorba de niste maruntisuri, pe atunci erau foarte cautate. Inc& din prima luna
de activitate am fost informatizati. Am cumparat un calculator si tineam gestiunea
pe el. Asa am Tnvatat ce inseamna sa administrezi o afacere si cat de important e
fiecare detaliu.”

»Era o criza de mobila incredibild, nu exista competitie si puteam sa pun adaos
comercial foarte mare. Conform angajamentului, stocul de marfa trebuia platit
pana la finalul anului si eu am preluat in martie. Am rotit stocul ala de foarte multe
ori si am facut un profit imens pentru acele vremuri. Sa platesc stocul la final de
an a fost o bagatela. Practic, marele nostru Tnceput ala a fost. Acolo am facut un
capital incredibil de mare.”
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Cu acest capital, dar mai ales cu credite luate de
la banci, fratii Paval au inceput sa se extinda dupa
un plan simplu si eficient. In loc s inchirieze spatii
comerciale, au preferat sa se Tmprumute si sa le
cumpere. Dobanzile la banci erau mari, dar niciodata
mai mari decét inflatia galopanta din anii’90, ceea ce
facea creditele mai usor de achitat.

Suntem 7n luna decembrie a anului 2012.
Dedemanul fratilor Paval s-a extins Tn toate zonele
geografice ale tarii si este lider detasat pe piata
magazinelor de bricolaj. Toti cei opt frati Paval (sase
baieti si doua fete) lucreaza in companie. Dragos si
Adrian sunt actionari, ceilalti ocupa diverse functii, ,,dupa capacitatile si abilitatile
fiecaruia”. ,,Parintii nu ne puteau tine pe toti in scoald, iar fratii nostri mai mici s-au
sacrificat pentru ca eu si Adrian sa putem face o facultate. A fost o datorie morala
sa-i aducem pe toti langa noi”, spune Dragos Paval.

»,Cand am luat credite peste credite, au fost si momente in care m-am gandit ca
putem pierde tot. Dar ne-am nascut intr-o familie saraca. Ce putea sa ni se intample?
Sa ne intoarcem de unde am plecat.”

(Sursa: ,,Povestea nestiuta a fratilor Dedeman”, Adevdrul, 18 decembrie 2012)

B.Radu Timis (62 de ani) a reusit in douazeci de ani sa duca Cris-Tim ntre primii
zece producatori de mezeluri din Romania, insa primele sale Thcercari n afaceri
s-au Tncheiat cu esecuri. Antreprenorul a pierdut de mai multe ori totul, reusind sa
gaseasca forta sa o ia din nou de la zero, pentru ca acum sa se afle in fotoliul de
presedinte al unei afaceri de 80 de milioane de euro pe an.

,In 1991 aduceam marfa din China, aveam chiar si un angajat chinez. Am pierdut
insa totul. Am mai avut o afacere cu masini, din care am iesit usor pacalit”, isi
aminteste Timis despre primii sdi pasi in business.

Cea de-a treia afacere inceputa de Radu Timis s-a dovedit Tnsa castigatoare in
conditiile n care aceasta a fost fundatia pe care a crescut ulterior grupul Cris-Tim.

»Am facut un magazin alimentar. Am zis sa vindem branza, cascaval si mezeluri,
altceva fata de ce vindea lumea in acea perioadd”, spune antreprenorul, care Tnainte
de revolutie a lucrat ca profesor de sport.

(Sursa: ,,Cris-Tim. Povestea unui imperiu Tn lumea afacerilor autohtone”, Digi 24)

Exemplificati intr-un tabel, precum cel de mai jos, trasaturi ale intreprinzatorilor de
succes, folosind citate/informatii din textele de la A si B, dupa modelul dat.

Informatii din text Trasaturi ale antreprenorilor de succes

Creativitate
Curiozitate

Determinare

Stiai ca...?
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® ,Caracterizat de o
competitivitate scazuta,
de accentuarea unui
fenomen de polarizare si
de un spirit antreprenorial
modest, mediul de afaceri
romanesc se afla intr-un
stadiu embrionar al
dezvoltarii. Prin
comparatie cu evolutia
altor tari din UE, Romania
inregistreaza cel mai
agresiv fenomen al
distrugerii creative, din
cauza unui numar ridicat
al companiilor care fsi
intrerup activitatea,
raportat la cel al firmelor
nou Tnregistrate.”

® ,in perioada 2005-2010,
in Romania s-au infiintat
487 150 de companii,
dintre care doar 50% sunt
n functiune astazi. Din
cele 50%, doar 2,5%
inregistreaza o cifra de
afaceri mai mare de
1 000 000 de euroin
2017, iar dintre acestea,
doar 50% sunt companii
cu capital autohton.”

Iancu Guda,

Disciplina analist economic
Entuziasm
Flexibilitate
Onestitate
»Ne-a luat zece ani sa dezvoltam afacerea de la un
magazin de mici dimensiuni la un format de magazin de Rabdare

4 000 de metri patrati, pentru ca am pornit de la zero.”
Responsabilitate

Curaj
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® Tractorul cu motor cu

aburi a Tnceput sa fie
utilizat la sfarsitul
secolului al XIX-lea,
reprezentand o inovatie
care a revolutionat modul
de a face agricultura.

® Conform Statista, la nivel

global, Tn anul 2025,
venitul generat din
vanzarea sucurilor de
fructe in magazine si
supermarketuri este
estimat la circa 80 de
miliarde de dolari. Venitul
generat din vanzarea de
sucuri in restaurante si
baruri este estimat la
40 de miliarde de dolari.

3. Alex a descoperit o reteta interesanta de suc de fructe, din portocale, mere si mor-
covi, si vrea sa isi deschida o mica afacere: un stand pe o strada intens circulata, unde
sa produca si sa vanda vara suc la pahar. Alex si-a notat intr-un tabel toate cheltuielile
aferente productiei.

Cheltuieli Valoare (lei)

Investitie initiald cu infiintarea standului 45 000
Portocale/zi 100
Mere/zi 30
Morcovi/zi 20
Ambalaje/zi 50
Salariu/luna 2000

Din ingredientele cumparate, baiatul poate sa produca o suta de pahare de suc pe zi.

a. Cu cat trebuie sa vanda paharul pentru a putea sa Tsi acopere cheltuielile cu
ingredientele si ambalajele?

b. Sezonul cald dureaza
mai multe luni, dar
sunt si zile ploioase,
n care probabil nu se
va vinde nimic. Soco-
tind ca standul poate
functiona 90 de zile
(In rest fiind timp plo-
ios), cati lei ar trebui
sa ceara Alex Tn plus
la fiecare pahar, pen-
tru a-si recupera chel-
tuiala cu nfiintarea
standului Tn primul an
de functionare? Daca
tanarul ar decide sa
isi remunereze munca
depusa cu un salariu lunar de 6 000 de lei (inclusiv taxele catre stat), timp de trei
luni, cati lei ar trebui sa adauge la pretul de vanzare pentru a acoperi si acest cost?

4. Motorul cu aburi nu a fost inventat de James Watt (1736-1819). El nici nu se nas-
cuse atunci cand Thomas Newcomen a construit primul motor cu ardere interna, in
anul 1712.

Activand in domeniul ingineriei mecanice, matematicianul si inventatorul James
Watt s-a straduit sa Tmbunatateasca motorul lui Newcomen, care avea o putere
foarte mica. Adaugandu-i un condensator si modificaAndu-l astfel Tncat s& produca
miscarea prin rotatie Tn jurul unei axe, el i-a marit considerabil eficienta. Watt a
incercat sa comercializeze produsul, insa a reusit
acest lucru pe scara larga abia dupa semnarea unui
parteneriat cu Matthew Boulton, un industrias care i-a
convins pe parlamentarii britanici sa extinda patentul
lui Watt (dreptul exclusiv de productie) pentru inca
saptesprezece ani. Firma Boulton & Watt a instalat sute
de motoare, a obtinut profituri consistente si, in cele din
urma, i-a adus lui Watt o avere insemnata.

a. Dati exemple de afaceri care au presupus introduce-
rea pe piata a unui produs nou.
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b. Dati exemple de afaceri care,
n esentd, satisfac nevoi mai
vechi, dar intr-o forma mo-
derna.

Stiai ca...? SEng

® Telefonul a fost inventat n
1876 de catre americanul
Alexander Graham Bell.
In anul 1877, el a infiintat,
impreuna cu avocatul si
omul de afaceri Gardiner
Greene Hubbard, firma
Bell Telephone Company.
Firma a devenit, Th secolul
al XX-lea, cea mai mare
companie de telefonie din
lume.

5. Dati exemple de inovatii antre-
prenoriale care au revolutionat
lumea.

6. Daca putem comanda mancare
fara sa ne deplasam la un resta-
urant, in ce fel afecteaza acest
lucru structura economiei? Ce
afaceri au de castigat si care sunt
cele afectate negativ?

7. Ce elemente asociate mersului
cu trasura au disparut? Oare ce
s-a intamplat cu oamenii care
prestau meseriile respective?
Astazi, automobilul clasic, cu
motor alimentat cu benzina sau
motoring, este pe cale sa fie inlo-
cuit cu automobilul cu propulsie == = =
electricd. Cum credeti ca vaafecta James Watt studiind puterea aburului.

e inanul 2024,
autovehiculele electrice
autonome pot fi zarite pe

i strazile oraselor americane.
acest fenomen locurile de munca? U el dle entemalsl e

parcurs peste 200 de km,

£S1¢53| Portofoliu distanta dintre Los
: Angeles si San Diego.

Imagineaza-ti ca te
intalnesti cu antreprenorul
pe care 1l apreciezi cel
mai mult. Alcatuieste o
lista de intrebari pe care
ai dori sa i le adresezi.
Poti formula Tntrebari de

. « Investigatia este o
genul: ,Care este cel mai

activitate de cercetare

important principiu/cea efectuatd cu scopul de a
mai importanta regula dupa descoperi informatii noi pe
care va ghidati in afaceri?” o0 anumitd temd.

Adauga lista la Portofoliu. « Cum procedezi? Identifici

sursele de informare, cauti
si interpretezi informatiile.

¢&g| Activitate in context nonformal

Cu ajutorul profesorilor, invitati un antreprenor care sa prezinte experienta sa in afaceri. ’l I ‘ )

Discutati obstacolele pe care le-a intAmpinat si modul in care le-a depasit. In baza celor =
discutate, scrieti un eseu despre cea mai importanta lectie invatata cu aceasta ocazie. .

— I

2\ Dezbatere ~

In ce fel a schimbat lumea aparitia internetului? In ce fel va schimba lumea dezvoltarea
inteligentei artificiale?

Investigatie
sd observi, sd pui

Grupatl-va in echlpe de cate“5-6 e!ew. Fle_ciare ech‘lpavare sarcinade a reallza{ Pe baz? intrebdri, sd identifici si sd
mai multor surse de informatii, profilul unui intreprinzator celebru. Prezentati in clasa analizezi caracteristicile
rezultatele investigatiei si argumentati de ce au reusit in afaceri persoanele selectate. lumii din jur.

e Ce finalitate are?
Dovedesti cd ai cunostinte
@ sicd le poti aplica si utiliza
in diferite moduri, cd stii
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® Din cauza accidentelor

rutiere, Romania erain
anul 2017, conform
Comisiei Europene, tara
din Uniunea Europeana cu
cele mai multe decese ale
pietonilor raportate la
marimea populatiei (37 de
decese la un milion de
locuitori). Cea mai mare
parte a evenimentelor
neprevazute sunt
consecinta nerespectarii
regulilor de circulatie.

® Pentru unii oameni, a lucra

n conditii riscante este o
realitate permanenta a
vietii lor. Atat timp cat
sunt pregatiti fizic si
psihic, Tsi aleg
echipamentele si utilajele
necesare, aceste riscuri
»pot fi gestionate”.

® Conform Global

Entrepreneurship Monitor
2024/2025, aproape 2/3
dintre romanii care
considera ca exista
oportunitati de a lansa o
afacere nu fac acest lucru,
fiindu-le teama de esec.
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Cand traversezi o
strada printr-un loc
nepermis si nea-
menajat pentru a
castiga timp, exista
riscul de a fi lovit de
un autovehicul pe
care nu ai avut cand
sau cum sa il vezi.

Ti-ai facut un plan,
cel de a trece stra-
da, si speri sa ai suc-
ces in atingerea lui,
adica totul sa de-
curga conform pla-
nului. Daca ai mai
procedat asa in trecut, esti tentat sa crezi ca si de data aceasta lucrurile se vor petrece
la fel. Asteptarile tale sunt legate de experienta (de ceea ce ai mai vazut si facut) si nu
te gandesti la posibilitatea aparitiei unor situatii nedorite. Planul are la baza presupune-
rea ci nu se va intampla ceva neobisnuit. insa asteptarile tale cu privire la viteza auto-
mobilelor care trec prin zona si la abilitatea ta de a le evita pot sa nu se indeplineasca;
de exemplu, poti fi lovit de un sofer care circula cu viteza excesiva. Astfel, consecintele
deciziei tale pot fi dramatice. Are sens sa iti asumi un risc atat de mare pentru a obtine

un castig atat de mic?
= >
e

A aveainitiativa Tnseamna a fi nemultumiti de ceva din jurul nostru, a dori sa imbunatatim
lucrurile si a ne implica in actiune. Initiativa presupune luarea unei decizii si asumarea
riscurilor asociate.

Ma informez

@ Pasi pe care trebuie sa-i faca un antreprenor pentru a demara o afacere

1. identifica o oportunitate: aceasta consta, de reguld, intr-o stare de insatisfactie sau
de nemultumire a unui numar de persoane cu privire la o situatie sau la o conjunctura;

2.7si raspunde onest la intrebarea daca poate face ceva Tn acest sens;

3. Tsi face un plan de afacere, respectiv evalueaza resursele de care are nevoie acum si
asteptarile privind vanzarile viitoare;

4. construieste o anumita identitate a afacerii: un nume, o imagine etc.;

5.7si organizeaza afacerea din punct de vedere legal, prin Tnregistrarea la Registrul
Comertului;

6. achizitioneaza echipamente si mijloace de productie, angajeaza personal si obtine
finantarea activitatilor;

7. demareaza activitatile de operare: productie, vanzari, cercetare etc.;

8.1n cazul succesului, Tsi mareste activitatea;

9.1n cazul insuccesului, Tsi reduce activitatea si, eventual, isi inchide firma.
Ca Tn cazul oricarei schimbari, persoanele care au initiativa trebuie sa Isi asume si

riscuri.
Riscul se refera, in general, la posibilitatea Tnregistrarii unor pierderi ca urmare a

producerii unui eveniment care impiedica realizarea planului conform asteptarilor.

Elemente intrinseci ale riscului:

 asteptarile sau anticiparile persoanei in cauza;

« evenimentul sau conjunctura pe care persoana nu le poate controla, respectiv care
sunt independente de vointa sa;

» pierderea, care este rezultatul diferentei dintre asteptari si efectele concrete.



Orice actiune presupune riscul unei diferente Tntre asteptarile si consecintele concrete
pe care le obtinem. Exista , riscul” ca atunci cand cumpar un hamburger sa nu imi placa
gustul acestuia. Exista riscul ca filmul pe care il urmaresc sa nu se ridice la nivelul
asteptarilor mele. Orice facem implica riscul de a experimenta efecte nedorite. In plus,
exista riscuri pe care nu le putem controla ca fiinte umane sau ca membri ai societatii in
care traim. Exista cutremure de pamant, ploi torentiale, secete si, in unele tari, uragane
sau tsunami. Din acest punct de vedere, fiecare dintre noi trebuie sa accepte riscul ca
fiind ceva normal. Important insa este sa incercam sa micsoram, Tn masura dorintei si
a abilitatii, efectele negative ale acestora. Astfel, la nivel individual, dar si ca societate,
trebuie sa invatam sa gestionam riscurile, intelegand cat mai bine cauzele aparitiei si
efectele producerii lor. Printre metodele de gestionare a riscului se numara:

« Eliminarea cauzei riscului. De exemplu, traversam strada prin locurile special
amenajate;

» Diminuarea efectelor riscului. De exemplu, instalam un sistem de alarma la incendiu;

« Transferarea riscului catre antreprenori specializati Tn gestionarea lui. De exemplu,
Tncheiem un contract de asigurare pentru bunurile noastre, pentru facturile emise etc.

Cele mai multe riscuri pe care le trdim sunt, Tn esentd, parte a unui proces de invatare.
Daca hamburgerul pe care l-am cumparat nu imi place, data viitoare nu o sa mai cumpar
acelasi hamburger. Daca filmul pe care l-am vazut nu mi-a placut, atunci o sa evit, pe
viitor, sa vad filme similare. Esecul este, in consecintd, o oportunitate de invdtare atat
pentru persoana care incearca si esueaza (ea poate invata multe lucruri), cat si pentru
ceidin jurul ei (care stiu ce pot face pentru viitor, Invatand din lectiile celui care a gresit).

Riscurile cu care se poate confrunta un antreprenor au mai multe cauze, printre care:
e cunostintele inevitabil limitate ale omului despre natura si societate;
e schimbarile permanente ce au loc Tn natura siin societate;
e liberul-arbitru al persoanei si imposibilitatea de a anticipa mereu alegerile pe care le
fac ceilalti membri ai societatii;
« modificarea preferintelor si a dorintelor persoanelor;
« evolutia cunostintelor pe care le avem despre tehnologii si despre cum sa facem
anumite lucruri.
Conform Eurostat, dintre companiile nou-infiintate Tn Uniunea Europeana de catre
diversi antreprenori, doar jumatate supravietuiesc mai mult de cinci ani.
Exemple de riscuri care
afecteaza afacerile:

- neplata facturilor de PERSPECTIVA A

catre clienti; SUCCES
e scumpirea materiilor

prime;

e cresterea impozitelor;

e reducerea cererii pentru
produsele si serviciile
oferite;

e nivelul scazut de com-
petente al angajatilor sau
al antreprenorilor; ‘

e cresterea ratei dobanzii
si a costului Tmprumutu-
rilor;

 fluctuatiile nefavorabile
ale cursului de schimb al
monedei nationale;

« defectiuni ale sistemului
informatic; PROGRES

» legiferarea unor regle-
mentari birocratice s.a.

Drumul spre succes al unei companii nu este intotdeauna usor. Totusi, Ti
permite fondatorului sa faca ceea ce i place cel mai mult.

Stiai ca...?

John D. Rockefeller
(1839-1937)

® John D. Rockefeller
s-a nascut ntr-o familie
modesta. Copil fiind, s-a
implicat In diferite
activitati din care a
castigat bani: cresterea
curcanilor, vanzarea de
acadele copiilor din cartier
si ajutorul dat vecinilor la
treburile domestice. Prima
sa slujba a obtinut-o pe 26
septembrie 1855, cand
avea varsta de 16 ani, si
de atunci a considerat ca
aceasta zi e mai
importanta chiar decat
ziua sa de nastere. La
varsta de 24 de ani si-a
investit economiile Tn
actiuni la o mica rafinarie.
Petrolul tocmai fusese
descoperit Tn America, iar
rafinarea industriala a
acestuia era la inceput.
In 1870 afinfiintat
compania Standard Oil,
mizand pe cresterea
cererii de produse
petroliere. In circa
cincisprezece ani, datorita
cresterii spectaculoase
a cererii de produse
petroliere, a devenit cea
mai mare companie din
SUA si din lume. In 1911,
Curtea Suprema din SUA
a decis nsa dizolvarea
companiei, fiind acuzata
de monopol. Ca urmare,
Rockefeller a devenit
primul miliardar din
istoria SUA. Pe parcursul
vietii, a finantat proiecte
filantropice, estimate
astazi la aproximativ
12 miliarde de dolari.

31



Risc si initiativa

~ [] ’
SEnS

Stiai ca...?

~

#

DI

Retin

® Unul dintre cei mai
bogati oameni din
China este Jack Ma, cu o
avere estimata in anul
2024 la 25 de miliarde de
dolari americani. A ajuns
atat de bogat datorita
firmei pe care a nfiintat-o
si a condus-o, Alibaba. Ma
s-a nascut intr-o zona
saraca a Chinei, dar a fost
perseverent si a avut
initiativa. Ca adolescent,
vizita des cel mai mare
hotel din orasul sau,
Hangzhou, pentru a vorbi
limba engleza cu turistii
strdini, carora le oferea, ca
ghid, tururi ale orasului.
In timpul studiilor, a
picat doua examene in
scoala primara si trei in
timpul gimnaziului. Dupa
terminarea liceului, a
intrat la facultate abia
dupa a treia incercare.
A aplicat de zece orilao
universitate americana,
Tnsa fard succes.
Afncercat sd isi gaseasca
o slujba, dar a fost respins
de treizeci de ori.
ATnceput ca profesor de
limba engleza si de comert
international, cu un salariu
de 12 dolari americani pe
luna, la universitatea pe
care a absolvit-o.
A aflat de internet si de
computere la 31 de ani,
cand a vizitat America.
A perceput usurinta de a
face cumparaturi online si
a mizat pe cresterea
comertului electronic.
Alibaba este cea de-a treia
firma pe care a infiintat-o.

O}

® Aavea initiativa presupune a-ti asuma riscuri.

® Riscul exista in tot ceea ce se intdmpla in jurul nostru si este important sa invatam
sd il gestionam.

® Esential este sa stim ce riscuri ne putem asuma si cat din ele putem gestiona.

® (Ceeace nu putem gestiona incercam sa transferam celor care au abilitatea necesara.

® Chiar si atunci cand esuam, Tnvatam multe lucruri pe care le putem aplica, noi sau
alte persoane, n viitor.

® Cine vrea sa castige mai mult trebuie sa si asume un risc mai mare. Cine doreste sa
evite riscul trebuie s se multumeasca cu un castig mai mic.

2 & 4 Aplic
p.7)

1. Cititi informatiile si raspundeti apoi la intrebari:

Daniel Dines a fost angajat al companiei americane Microsoft si timp de sase ani a

lucrat Tn SUA ca programator, castigand peste 60 000 de dolari americani pe an. in
2005 insa s-a Intors in Romania si a pornit pe cont propriu afacerea UiPath, astazi cu
sediul la New York. In 2024 avea o avere personald estimata la 2,7 miliarde de dolari.

Care credeti ca sunt avantajele
activitatii de salariat fata de
cea de antreprenor?

Care credeti ca sunt avantajele
de a incepe propria afacere
fata de a ramane salariat?

De ce credeti ca nu toti oamenii
de afaceri de succes incep pro-
priile afaceri la varsta de 18 ani,
ci, de regula, se angajeaza mai
ntai la alte firme sau institutii?
Credeti ca este dificil sa renunti la calitatea de salariat pentru aincepe o cariera de
om de afaceri? Care ar fi principalele provocari?

De ce credeti ca Daniel Dines a venit in Romania pentru a incepe o noua afacere si
nu a ramas in SUA? Care ar fi aspectele care l-au determinat sa revina la Bucuresti?
Odata ce afacerea a inceput sa creasca, de ce credeti ca s-a mutat din nou peste
Ocean? De ce nu a ramas In Romania?

Orice actiune presupune un risc ce face diferenta intre asteptari
si consecinte. Pusi in situatia de a alege, trebuie sa ne asumam si
riscurile care decurg de aici.

2. Observati ca in cartierul vostru exista o cantitate tot mai mare de gunoaie aruncate pe
strada. Ce initiative puteti avea pentru a rezolva aceasta problema?

0 campanie de voluntariat e o solutie? in ce conditii? Cum i puteti implica pe altii?
Care sunt limitele n a Tncerca sa rezolvam problemele doar prin voluntariat?
Poate fi demarata o afacere in acest domeniu? Care credeti ca sunt principalele
provocari? Ce ar impiedica-o sa creasca?

Ganditi-va la o activitate cu totul noud despre care ati auzit. Credeti ca se poate face
o afacere Tn acest sens? Care sunt provocarile?

=4,y Dezhatere

Organizati o dezbatere pornind de la urmatoarea intrebare: Ce considerati ca este mai
riscant — sa pornesti o afacere intr-un domeniu cu totul nou (de exemplu, Tn roboticd),
sau unafintr-un domeniuin care exista deja firme care au succes (productie de cereale)?

Alegeti una dintre cele doua pozitii enuntate, formand doua echipe. Membrii fiecarei
echipe vor discuta si vor alege trei argumente convingatoare care sa le sustina pozitia.
Comunicati colegilor din echipa adversa aceste argumente printr-un reprezentant al
echipei voastre. Ascultati apoi argumentele celeilalte echipe, notati-le si apreciati daca
sunt sau nu convingatoare, oferind feedbackul vostru colegilor. Discutati la final daca, in
urma dezbaterii, v-ati schimbat sau nu punctul de vedere.
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Joc

3

5
Initiatival

START

Invit prin activitate. Joc: ,,Risc si Initiativa”

Acest joc are scopul de a-i ajuta pe elevi sa inteleaga riscurile si
oportunitatile din viata unui antreprenor. Elevii se impart in echipe
de cate 2-4 jucatori, fiecare reprezentand o mica firma. Un elev

din fiecare echipa va tine socoteala banilor.

® Materiale necesare

« Plansa de joc (confectionata pe o coala format A4, conform

« Cate 10 cartonase pentru ,Initiative” si,Riscuri”, confectionate

imaginii alaturate), zar, pioni;

conform indicatiilor.

® Regulile jocului

Fiecare echipa primeste un capital initial de 5 000 de lei. Pe rand, fiecare echipa arunca
zarul si muta pionul pe tabla de joc. Daca aterizeaza pe o caseta ,Initiativa”, trage un

11 10 9
Initiativa!

13 14 15 16 17
Initiativa!

22 21 20
Initiativa!

Initiativa!

24 25 26 27

2

8 7 6
RISC!

cartonas din teancul , Initiativa” si, daca accepta provocarea, urmeaza indicatiile. Daca
aterizeaza pe o caseta ,Risc”, trage un cartonas din teancul ,,Riscuri” si plateste conform
indicatiilor. Castiga echipa care ajunge la final cu cel mai mare profit posibil. Daca o echipa
ramane farad bani, ea pierde jocul.
La finalul jocului, profesorul sumarizeaza initiativele asumate, riscurile intampinate si
profitul/pierderea inregistrat/a de fiecare echipa.
Fiecare echipa Tsi analizeaza deciziile si raspunde la intrebari precum:
o Ce decizie v-a ajutat cel mai mult?
e Ce ati face diferit daca ati juca din nou?
e Cum ati gestionat riscurile?

Riscri: _______ Qnitiatieer |

1.

2.

~

10.

»Probleme cu furnizorii”. Furnizorii intarzie livrarea.
Pierzi 500 de lei.
»Eroare de productie”. O parte dintre produsele tale
sunt defecte. Pierzi 1 000 de lei.
,Client nemultumit”. Un client important renunta
la colaborare. Pierzi 1 500 de lei.
»Inflatie si costuri crescute”. Preturile cresc, iar chel-
tuielile firmei tale se majoreaza. Pierzi 1 000 de lei.
»Probleme juridice”. Ai fost amendat pentru neres-
pectarea drepturilor consumatorilor. Platesti 2 000
de lei.
»Incendiu in fabrica”. Arde marfa din depozit si
pierzi 1 000 de lei.
»Clienti rau-platnici”. Ai o pierdere de 800 de lei.
»,Dezastru natural”. Un cutremur afecteaza fabrica,
pierzi 1 300 de lei.
»Atac cibernetic”. Pierzi 500 de lei.

a”. Scad vanzarile si pierzi 2 000

,,Criza economica

de lei.
PN

Probleme
cu
furnizorii

1.

2.

10.

»Angajezi un specialist?” Cost: 1 500 de lei. Beneficiu: eviti

urmatorul risc.

»Investesti in tehnologie?” Cost: 2 000 de lei. Beneficiu:

productivitatea creste, castigi 4 000 de lei peste o tura.

»Alegi un partener de afaceri?” Cost: la final, profitul se

reduce la jumatate. Beneficiu: cresc productia si vanzarile,

primesti 5 000 de lei.

»Economisesti sau te extinzi?” Poti pastra banii sau poti investi

3000 de lei intr-o noua locatie. Daca investesti, arunci zarul:

e 1-3 — Locatia nu are succes, pierzi investitia.

e 4-6 - Vanzarile cresc, castigi 6 000 de lei peste o tura.

»Faci reclama?” Cost: campania de marketing costa 700 de

lei. Beneficiu: creste numarul de clienti si incasezi supli-

mentar 1 000 de lei.

»Alegi sa iei un credit?” Cost: la final trebuie sa returnezi

6 000 de lei. Beneficiu: banca iti ofera 5 000 de lei.

,»Te asiguri Tmpotriva riscurilor?” Cost: 500 de lei pe fiecare

turd. Beneficiu: poti ignora cartonasele de risc 6, 7 si 8.

,Participi la un targ de afaceri?” Platesti taxa de partici-

pare de 2 000 de lei si arunci zarul:

» 1-2 - Targul nu aduce clienti noi, pierzi investitia.

e 3-6 — Atragi clienti si castigi 4 000 de lei.

,Lansezi un produs nou?” Te costa 2 500 de lei si arunci zarul:

e 1-3 - Produsul nu atrage prea multi clienti, recuperezi
doar 1 000 de lei.

e 4-6 - Produsul are succes, castigi 5 000 de lei.

,Extinzi afacerea in mediul online?” Cost: 3 000 de lei.

Beneficiu: vanzarile cresc si primesti 1 000 de lei la fie-

care tura.
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Recapitulare

1. Stabileste valoarea de adevar (A sau F) a urmatoarelor afirmatii:

a. Persoana care doreste sa obtina un credit are dreptul sa primeasca informatii
detaliate legate de oferta bancii cu cel putin 15 zile Tnainte de a semna contractul
de credit.

b. Producatorii au obligatia de a-l avertiza pe consumator in legatura cu potentialele
pericole.

c. Cand cumparam online bilete de spectacol, avem dreptul de a le returna daca ne
razgandim.

d. Serviciile financiare sunt oferite in principal de catre banci.

2. Asociaza fiecarui termen din coloana stanga definitia corespunzatoare din coloana

dreapta.
documentul emis de casa de marcat, care dovedeste
plata
Factura documentul care contine datele de identificare ale
e vanzdtorului si cumparatorului, enumerd produsele
- vandute, cantitatea si pretul acestora, taxele aferente,
Bon fiscal precum si valoarea totala a tranzactiei

documentul emis atunci cand plata se efectueaza
direct, in numerar (bancnote sau monede), si care
nsoteste factura; se emite, in general, Tn tranzactiile
dintre firme

3. Scrie in caiet litera corepunzatoare variantei corecte.
A.1In cazul pierderii cardului bancar, primul lucru pe care trebuie si-1 facem este:
a. sa platim un anunt Tn Monitorul Oficial pentru a da de stire ca este nul;
b. sa anuntam public pierderea si sa asteptam timp de 30 de zile gasirea lui;
c. sa sunam la banca pentru a cere blocarea cardului;
d. sa mergem la politie pentru a depune o reclamatie.
B. Riscul se refera la:
a. posibilitatea Tnregistrarii unor pierderi;
b. modificarea preferintelor;
c. posibilitatea de a anticipa alegerile celorlalti;
d. lipsa succesului Tn afaceri.
C. A avea initiativa Tnseamna:
a. a actiona conform unui plan;
b. a ne adapta schimbarilor din natura si societate;
c. a dori sa schimbam lucrurile Tn bine si a ne implica in actiune;
d. a elimina sau a evita riscul.
4. Numeste cinci trasaturi pe care ar trebui sa le aiba un intreprinzator pentru a reusi in

afaceri.
5. Scrie Tn caiet informatia care completeaza fiecare dintre afirmatiile de mai jos.
a. Afacerile care reusesc sunt decat cele care esueaza.

b. Antreprenor sau ___________ se numeste cel care analizeaza nevoile
consumatorilor si decide sa lanseze o noua afacere.
c. Cand cumparam un produs, vanzatorul este obligat sa ne elibereze unul sau mai
multe doveditoare ale tranzactiei.
6. Lucreaza in echipa impreuna cu doi colegi. Ganditi-va la o idee de afaceri. De ce aveti
nevoie pentru a o pune Tn practica? De ce credeti ca ar fi profitabila? Faceti o lista cu
punctele forte ale ideii si cu riscurile care ar putea sa apara.
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Evaluare

I. Stabileste valoarea de
adevar (A sau F) a ur-
matoarelor afirmatii:
1. Consumatorul are

dreptul de a fi infor-
mat si de a primi
produse care sa nu
1i pundin pericol sa-
natatea si viata.

2. Consumatorul poate
cere livrarea produ-
selor acasa daca nu
se poate deplasa la
sediul vanzatorului.

3. Cand cumparam un
produs online, avem
dreptul sa-l returnam Tn 14 zile daca ne-am razgandit.

4. Consumatorul nu este responsabil pentru pastrarea bonului fiscal.

II. Scrie, In caiet, litera corespunzatoare variantei corecte. (Indicatie: este corecta o
singurd varianta de raspuns.)

1. Cine beneficiaza de pe urma activitatii antreprenoriale?

a. Intreprinzatorul;

b. cei care cumpara produsele oferite de intreprinzator;

c. cei care ofera resurse si materii prime intreprinzatorilor;
d. societatea in ansamblu.

2. Productia este:

a. o activitate umana complexa, in care sunt folosite diverse mijloace si resurse
pentru a produce bunuri de consum sau servicii;

b. raportul dintre cantitatea de produse realizata si volumul de munca consumat
pentru obtinerea acestora;

c. activitatea prin care ne procuram bunurile necesare;

d.un transfer de drepturi si obligatii.

3. Profitul este:

a. salariul antreprenorului;

b. diferenta dintre veniturile si cheltuielile unei afaceri;

c. castigul celor care au infiintat afacerea;

d. compensat de pierderile celor care au de suferit de pe urma unor inovatii.

III. Scrie, In caiet, informatia care completeaza fiecare dintre afirmatiile urmatoare:
1. Bunurile de consum sunt obiecte care ne satisfac direct nevoile.
2. Serviciile sunt elemente__ dorite de consumatori.

3. Cooperarea sociald prin Tmpartirea sarcinilor, adica prin

, mareste capacitatea oamenilor de a produce bunuri si servicii.

IV. Scrie,n caiet, cinci elemente care trebuie sa se regaseasca pe eticheta unui produs.
Exemplu: conditiile de pastrare.

V. Scrie un text de 10-15 randuri, in care sa Tti exprimi opinia despre ce Tnseamna
sa fii consumator avizat. Pentru aceasta, trebuie sa ai Tn vedere drepturile si
responsabilitatile consumatorului.

M "|=| Autoevaluare

Completeaza, in caiet, urmatoarele afirmatii:
e Din ce am invatat, cel mai important mi se pare ... .
e Cel mai mult mi-a placut ... .
e Voitinecontde....
* Cel mai dificil mi s-a parut ... .

Grila de acordare
a punctajului:
I 2p
(0,5x4)
II 1,5p
(0,5%3)
III 1,5p
(0,5x3)
IV 1,5p
(0,3x5)
V. 2,5p
(1,5 puncte pentru
mentionarea drepturilor
si responsabilitatilor
consumatorului; 0,5
puncte pentru folosirea
termenilor prezentati in
lectie; 0,5 puncte pentru
incadrarea in numarul de
randuri)
Oficiu  1p
Total 10p
Timp de rezolvare:
50 de minute

Completeaza Fisa de
observare sistematicd

a activitatii si a
comportamentului
elevilor de la pagina 104.
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Plan de actiune. Scopuri si mijloace

=573 Provocare

Andrei Tsi propune sa iasa zilnic
cu bicicleta Tmpreuna cu prietenii.
Dis-de-dimineata, el si-a facut un
plan: daca nu ploua, dupa orele de la
scoala si dupa ce Tsi ajuta familia la
curatenie, se va plimba cu bicicleta
n parc.

Tu Tti stabilesti obiective si actio-
nezi conform unui plan? Gandesti in
perspectiva? Sau ,traiesti clipa”, fara
sa-ti pese prea mult de ce va urma?
Ai un plan pentru weekendul care
urmeaza?

Dictionar a-z

2c8 5| Mdinformez

scop
ceea ce ne propunem sa
atingem, in functie de
preferinte, dorinte, nevoi,
dar si de limitarile pe care le
ntalnim

mijloc

orice resursa care este
utilizata in procesul de
atingere a scopurilor, facand
obiectul actiunii umane

resursa

orice avem la dispozitie
pentru a putea initia
actiunea. Poate fi cazul
resurselor naturale (gasite Tn
naturd, neexploatate), dar si
al celor create de om

A conduce un automobil este, pentru unele persoane, o forma
de relaxare.
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Andrei are:

1. Un scop: relaxarea, ce include satisfacerea dorintei de plimbare cu bicicleta, dorinta
de a relationa cu prietenii sai, care la randul lor se plimba pe bicicleta;
2. Un mijloc: bicicleta cumparata de parintii sai si facuta cadou lui Andrei.

In plus, Andrei are nevoie, bineinteles, de un anumit context si mediu: existenta in parc
a unor alei care sa ii permita plimbarea, timpul necesar pentru a efectua plimbarea, o
vreme favorabila pentru a se putea bucura de utilizarea bicicletei si altele.

Viata noastra este caracterizata de raritatea resurselor. Cu alte cuvinte, niciodata nu
dispunem de suficiente mijloace pentru a realiza tot ce dorim. Deoarece resursele sunt
limitate in raport cu scopurile noastre, este important sa ne stabilim cu atentie obiectivele,
sa ne planificam actiunile si sa alocam judicios resursele.

Obiective

Omul efectueaza zilnic o sumedenie de actiuni si isi atinge tot atatea scopuri.
Majoritatea acestor activitati sunt banale si nu reflectam prea mult inainte de a le efectua.
De exemplu, cand ne Tntoarcem acasa de la scoald sau cand vorbim la telefon cu prietenii
nu obisnuim sa ne facem un plan de actiune. ins&, atunci cand ne propunem obiective
mai importante, care ies din rutina zilnica, lucrurile se schimba. De exemplu, daca vrem

sa mergem intr-o vacanta in strainatate, devine important sa ne definim cat mai bine

obiectivul si sa planificam etapele pe care trebuie sa le parcurgem
pentru a-l realiza.

Un obiectiv bine formulat este un obiectiv SMART. @

S — SPECIFIC (Ce anume vrei sa obtii?)

M - MASURABIL (Cum iti vei da seama c& ai reusit? Ce rezultate
vei obtine?)

A — ACCESIBIL (Este Tn puterea ta sa atingi acest obiectiv?)

R — RELEVANT (Este important sa atingi acest obiectiv?)

T - INCADRAT IN TIMP (Cand anume vrei s obtii rezultatul dorit?)

Exemple:

- Bianca vrea sa se relaxeze Tn natura pentru a se bucura de
primavara. Ea isi defineste un obiectiv SMART corespunzator: Sd
viziteze Poiana Narciselor impreund cu familia la mijlocul lunii
mai.

Mijloace necesare pentru atingerea obiectivului: bani pentru
transport si cazare Tn judetul Brasov, rucsac etc.

« Horia vrea sa-si imbunatateasca jocul de tenis. Elisi defineste
un obiectiv SMART corespunzator: Sd ajungd pe podium cel putin
o datd, la una dintre competitiile la care va participa anul acesta.
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Mijloace necesare pentru atingerea obiectivului: lectii cu antrenor doua zile pe
saptamana, pregatire fizica zilnica, bani pentru deplasarea la competitii etc.

Oamenii aleg nu numai intre diferite scopuri, ci si intre diferite mijloace de a atinge
acelasi scop. Din acest punct de vedere, trebuie mentionat ca, dupa alegerea unui anumit
scop, urmeaza intrebari la fel de importante: ce mijloace sa utilizez in atingerea scopului
n cauza?, ce actiuni sunt necesare pentru atingerea scopului propus?

Plan de actiune

Un plan de actiune este un instrument esential pentru atingerea scopului. Elaborarea
unui plan de actiune incepe cu identificarea activitatilor necesare pentru realizarea obiecti-
vului sau a proiectului, in ordineain care trebuie efectuate. Pentru fiecare activitate se sta-
bilesc termene de finalizare si resursele de care vom avea nevoie. Totodata, vom identifica
eventualele riscuri ce ar putea sa apara si solutiile pentru a le depasi. Pentru a ne atinge
obiectivele, e necesar sa monitorizam executia planului si chiar sa-l revizuim.

Maria a avut ca obiectiv sa cumpere mere de calitate, la cel mai bun pret.

Alocarea judicioasa a resurselor

Alocarea judicioasa a resurselor intervine cand ne propunem sa reducem eforturile pe
care le facem pentru a obtine ceva.

O persoana care nu minimizeaza efor-
turile si mijloacele pe care le foloseste
in atingerea unui scop este o persoana
risipitoare. Altfel spus, ea utilizeaza mai
multe mijloace decat ar putea ca sa atinga
un scop. De exemplu, Maria a cumparat
doua kilograme de mere de la magazinul
din colt la pretul de zece lei kilogramul.
Cand a ajuns acasa, Teodor, afland pretul,
i-a reprosat: ,Maria, esti risipitoare! Puteai
sa cumperi de la supermarket mere cu
sapte lei kilogramul”. Daca obiectivul Mariei
a fost sa cumpere mere la cel mai bun
pret, ea a fost intr-adevar risipitoare. Dar
Maria i-a raspuns lui Teodor ca a preferat
sa cumpere mere ionatan, care se gaseau
doar la magazinul din colt. In acest caz, nu
este vorba despre risipa, pentru ca Maria
nu putea obtine mere ionatan mai ieftine
de la supermarket.

Risipa alimentara a devenit una dintre provocarile
omului modern, care, desi a consumat doar partial
bunurile, alege sa le arunce.

~ [ ’
L) (-

® Uneori, deciziile pripite,
adica luate in graba, sunt
decizii care se iau doar
avand Tn vedere costurile
care se pot estima usor si
care iau o forma
monetara. Ignoram sau
poate chiar suntem
dezinteresati de multe ori
de costurile ,ascunse”,
care nu se ,,vad” si care
uneori nu au o forma
cuantificabila in bani.

Stiai ca...?

Biografie 2

Frédéric Bastiat
(1801-1850)

Economistul francez
Frédéric Bastiat spunea,

n 1850, c3, ,n sfera
economica, o actiune, o
obisnuinta, o institutie sau
o lege determina nu numai
un efect, ci si o serie de
efecte. Dintre acestea, doar
primul e imediat: el iese la
vedere aproape simultan
Cu cauza sa, el este vazut.
Celelalte efecte pot aparea
Tnsa succesiv; ele nu sunt
vazute si suntem norocosi
daca le putem anticipa.
Toata diferenta dintre un
economist incompetent

si unul competent este

ca primul se va baza doar
pe ceea ce se vede, in

timp ce al doilea va luan
considerare atat efectele pe
care le vede, cat si pe cele
pe care le poate anticipa”.
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Stiai ca...?

@ Alte forme de risipa, poate chiar mai daunatoare, sunt:
. cand nu folosim intr-o maniera eficienta bunurile economice pe care le avem;
. cand nu folosim in totalitate bunurile in cauza, aruncandu-le, desi le-am consumat

doar partial;

. cand nu suntem atenti la termenul de expirare al produselor alimentare pe care le

cumparam si le aruncam fiindca au expirat, fara sa le consumam.

L
r@\"

\'
. -~

Retin

40

® Atat in Romania, cat sin
multe alte tari exista
pasionati de masini de
epoca. O masina de epoca
este un automobil a carui
productie a incetat de cel
putin treizeci de ani.
Retromobil Club Romania
este autoritatea care
certifica faptul ca un
automobil prezentat de
catre un proprietar e cu
adevarat de epoca (o alta
conditie, Tn afara varstei
automobilului, fiind aceea
ca toate piesele sale sa fie
originale).

® Este evident ca o
persoana e interesata de
un automobil de epoca
nu pentru scopul de
a merge zilnic la locul
de munca sau pentru a
calatori pe distante lungi.
Automobilele de epoca
sunt de regula mai putin
eficiente din punctul de
vedere al consumului
de carburant, gasirea
pieselor de schimb
este dificila si acestea
nu includ tehnologii de
ultima generatie (in ceea
ce priveste securitatea
si confortul pasagerilor).
Totusi, un detinator al unui
asemenea automobil nu
e interesat de eficienta
acestuia, ci de un anumit
design al autovehiculului,
anumite experiente de
condus sii se confera, Tn
acelasi timp, si un anumit
statut social.

Atingerea oricarui scop presupune utilizarea anumitor mijloace.

Realitatea ne spune ca nu putem atinge toate scopurile Tn acelasi timp.

Trebuie sa ne definim cu atentie obiectivele.

Trebuie sa ne uitam cu atentie la mijloacele pe care le avem la dispozitie si pe care
le putem obtine.

Cand elaboram un plan de actiune, trebuie sa stabilim activitatile (etapele) necesare
atingerii scopului propus.

® Arisipi iTnseamna a nu aloca judicios resursele in raport cu scopurile stabilite.

-
”

///,, 3 Aplic

1.

Astfel, Victor se gandeste la urmatoarele -4
aspecte: ‘

Victor isi doreste sa se faca doctor. De cand era mic, a fost
impresionat de calmul doctorilor Tn fata dificultatilor
medicale, de abilitatea lor de a rezolva problemele
de sanatate ale oamenilor. Victor considera ca este o
meserie nobilda. Mai mult, nu i-a fost niciodata frica sa
intre intr-un spital. Prin urmare, se gandeste ce are de
facut pentru a-si atinge dezideratul. In linii mari, el
constientizeaza ca orice meserie din lume, inclu-

siv cea de medic, necesita anumite competente
generale si competente specifice.

Elementul-cheie Tn a te califica drept doctor
este absolvirea studiilor de medicina. Acest
lucru Tnseamna ca orice pretendent la calitatea
de doctor trebuie sa fie admis si sa obtina
licenta la o facultate de medicina recunoscuta.
Conform unor clasamente gasite de Victor pentru

anul 2017, cel mai vizibile international sunt facultatile de medicina din Cluj-Napoca,
Bucuresti, Iasi, Craiova si Targu Mures.

Pentru a fi admis la facultatea de medicing, orice candidat trebuie sa obtina un punctaj
bun la disciplinele biologie, fizica si chimie. Acest lucru poate fi realizat prin urmarea
cursurilor unui liceu recunoscut in acest domeniu si a unei pregatiri suplimentare.

Iy

Dorinta lui Victor este de a se face doctor.

Dincolo de aceste aspecte legate de dobandirea de cunostinte, Victor a decis:

sa il viziteze cat mai des pe unchiul sau, care este medic, pentru a vedea ce Inseamna
efectiv sa fii doctor: care este programul zilnic, ce tip de provocari personale presupune
activitatea medicalg;

sa urmareasca cat mai multe documentare TV cu privire la domeniul medical;

sa se intereseze de programele de voluntariat din acest domeniu;

sa urmeze cursuri de prim ajutor, oferite atat de institutii publice, cat si de firme private.
In acest mod, devenind cat mai familiarizat cu domeniul medical, Victor va intelege

ceea ce i-a spus unchiul sdu, care i-a povestit cum a cunoscut multe persoane care Tsi
doreau sa fie doctori, unii chiar chirurgi, dar In momentul in care ajungeau intr-o sala de
operatii, se pierdeau si intrau Tn panica. Pur si simplu, dorinta lor nu era realista si aveau
o imagine distorsionatad despre ceea ce inseamna sa fii medic.

Ce meserie te gandesti sa urmezi?
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2.

mijloacele necesare pentru fiecare.
Exista riscul sa subestimati anumite
costuri? Care ar fi acelea?

3.

4.

o1

o

Stii ce presupune aceasta meserie in viata de zi cu zi?

Ai discutat vreodata cu un profesionist din domeniu?

Ai vizitat vreodata vreun loc Tn care se desfasoara activitatea din domeniul respectiv?
Crezi ca ar trebui sa o faci?

Ai vazut vreodata vreun documentar despre acest domeniu?

Te-ai gandit cat timp trebuie sa te pregatesti pentru a deveni un bun profesionist?
Stii care este salariul la angajare al unui profesionist Th domeniul pe care il vizezi? Crezi
ca nivelul salariului sau al castigului este important Tn alegerea carierei?

Cum crezi ca va arata societatea romaneascad, dar si cea europeana, din punct de
vedere economic, Th momentul Tn care vei intra pe piata muncii?

Documenteaza-te si elaboreaza o harta a dezvoltarii profesionale, intitulata ,,Traseul
meu profesional”, in care sa notezi pasii traseului tau educational si profesional,
precizand pentru fiecare dintre etape costurile pe care le implica si veniturile pe care
le genereaza.

Doresti sa mergi in vacanta,
impreuna cu prietenii, in Muntii
Apuseni. Aveti la dispozitie o vari-
etate de mijloace de transport si
de cazare, dar va intereseaza mai
ales o calatorie cu cortul. Faceti
un plan de actiune care sa ia in
considerare:

traseul si obiectivele de vizitat;
alternativele de transport si de
cazare;

optiunile cu privire la alimentatie.

Faceti trei ,,scenarii” si estimati

Discutati acasa obiectivele pe
care membrii familiei voastre
si le-au propus n ultimii cinci
ani (exemple: sa cumpere un
automobil, sa schimbe locul de
munca etc.). Au fost indeplinite? Daca da, au decurs lucrurile conform planului si
asteptarilor initiale? Daca nu, care este motivul esecului?

0 vacanta montana poate fi reusita tinand cont
si de mijloacele necesare atingerii scopului.

Analizati urmatoarele obiective. Stabiliti care dintre acestea reprezinta obiective
SMART si transformati-le Tn obiective SMART pe cele care nu Tndeplinesc criteriile
corespunzatoare. Propuneti cel putin doua mijloace adecvate de realizare a fiecarui
obiectiv.

a. Ionut Tsi propune sa obtina cel putin nota 8 la testul de matematica din acest
semestru.

b. Irina vrea s isi imbunatateasca abilitatea de a intelege texte literare.

c. Andreea vrea sa economiseasca pentru a-si lua un ceas inteligent.

d. Madalina vrea sa faca rost de bani pentru a plati un abonament la o aplicatie de
inteligenta artificiala.

e. Valentin vrea sa economiseasca 300 de lei Tn trei luni pentru a-si cumpara casti
de gaming.

Organizati, la nivelul clasei, un concurs cu tema ,,Cel mai bun afis de combatere arisi-
pei”. Afisul ar urma sa fie lipit Tn scoala.

Lucrati in echipe si propuneti, pentru o familie, un scop si un plan de actiune pentru
realizarea scopului. Planul va cuprinde: scopul, activitatile Tn ordine cronologica, ter-
menele si resursele necesare pentru fiecare activitate si rezultatele obtinute. Pentru
resursele financiare veti mentiona si sursele de venit.

Stiai ca...?

® Exista o veche zicala

cum ca ,scopul scuza
mijloacele”. O asemenea
afirmatie este corecta
pana intr-un punct.
Intr-adevar, daca
urmarim un scop pe care
il consideram dezirabil, e
bine sa facem tot ceea ce
ne std in putinta pentru a-1
atinge. Exista insa doua
limite: o limita economica
si una etic&. in primul
rand, a ne dori cu orice
pret un lucru nu inseamna
automat ca acel lucru se
va si intampla.

Englezii ii spun wishful
thinking, o traducere
apropiata fiind cea de
»autoiluzionare”.

in al doilea rand, scopul in
sine nu scuza alegerea
unor mijloace lipsite de
etica n atingerea lor,
chiar daca scopul final
este perfect moral si etic.
Cand ne dorim sa obtinem
ceva, hu inseamna ca
pentru a ne atinge scopul
putem minti sau Tnsela
increderea persoanelor cu
care intrdm n contact.
Sunt persoane care fac
acest lucru si aparent sunt
mai castigate. insa, pe
termen mediu si lung, ele

au de pierdut. @
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[RR29)]
nevoie

este legata de un consum
generic, universal, care
tine, de multe ori, de
supravietuire sau de stilul de
viata comun acceptat Thtr-o
societate

dorinta sau preferinta

tine mai mult de
personalitatea umana, de
dorinta sa de a se diferentia
fata de alti semeni ori de

a se Tmplini Tntr-un mod
particular, specific fiecarei
persoane. Nevoile si
preferintele noastre devin
scopuri atunci cand ne
angajam in actiunea de a le
atinge sau de a le satisface

Credeti ca exista vreo persoana dispusa sa
plateasca un pret de 4,8 milioane de dolari pentru
un automobil? Christian von Koenigsegg crede
ca da. Este vorba despre modelul Koenigsegg
CCXR Trevita, produs de firma infiintata in
1994 de tanarul suedez care Tsi propunea
sa produca ,masina visurilor”. Modelul Tn
cauza a fost produs la comanda Tnh 2019,
intr-o editie limitata de doua exemplare.
Automobilul accelereaza de la 0 la
100 km/ora in 2,9 secunde si poate atinge
viteza maxima de 410 km/ora. Consumul
mediu este de 22 de litri/suta de kilometri.
Astazi, piata internationala auto ofera o
gama extrem de diversa de automobile, din diferite categorii si avand diferite caracteristici.
Tu ce marca si model de automobil preferi? Ai argumente rationale sau pur si simplu nu
iti poti explica de ce?

Koenigsegg CCXR Trevita

N
,—@--

Stiai ca...?

~cd 5| Mdinformez D

Christian von Koenigsegg
(n. 1972)

® Christian von Koenigsegg
este fondatorul si
directorul executiv al
producatorului auto
suedez Koenigsegg
Automotive.

Abraham Harold Maslow
(1908-1970)

® Abraham Harold Maslow a
fost, printre altele, un
psiholog american,
profesor la Universitatea
din Brooklyn si la
Universitatea Columbia.
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Nevoile sunt lucruri esentiale pentru a supravietui, pentru a ne dezvolta si pentru a ne
desfasura in mod corespunzator activitatea.

Psihologul american Abraham Maslow a propus Th anul 1943 o ,,piramida a nevoilor”
prin care a argumentat ca oamenii au, Tn principiu, cinci categorii de nevoi. Forma de
piramida sugereaza ca nevoile din varful piramidei sunt dependente de cele de la
baza piramidei.

Nevoia
de implinire

Nevoia de recunoastere:
prestigiul si
sentimentul de realizare

Nevoia de a apartine si de iubire:
relatii personale, prietenie

Nevoi de siguranta: securitate, siguranta

Nevoi fiziologice: mancare, apa, caldura, odihna

Piramida nevoilor conceputa de Abraham Maslow.

Primele doua categorii, cele fiziologice si de siguranta, au fost calificate drept nevoi de
baza, in timp ce urmatoarele doua categorii (de iubire, de apartenenta si de recunoastere
sociald) sunt considerate nevoi psihologice. Ultima categorie este nevoia de implinire.
Argumentul esential al teoriei este acela cd, Thainte de a cauta sa Tsi satisfaca nevoile
psihologice, omul trebuie sa Tsi satisfaca nevoile de bazi. in mod similar, inainte de a-si
satisface nevoia de implinire, omul trebuie sa Tsi satisfaca nevoile psihologice. Daca, de



Nevoi si dorinte

exemplu, nevoia de securitate si de siguranta nu este satisfacuta, oamenii nu se mai
gandesc la prestigiu sau la recunoastere socialda. Sunt insa si persoane care ar prefera,
de exemplu, sa manance mai putin pentru a putea merge la mai multe spectacole de
teatru sau pentru a cumpara anumite carti.

Nevoi si dorinte

Pentru a face alegeri responsabile, trebuie sa facem distinctia intre nevoi si dorinte.
Dorintele sunt lucruri pe care ne-ar placea sa le avem, dar fara de care putem sa traim la
un nivel decent de bunastare. De exemplu, alimentele sunt o necesitate (o nevoie), dar
luarea mesei la un restaurant de lux este o dorinta.

alimente haine de firma

Granita dintre nevoi si
dorinte nu este clara, nici
identica pentru toata lumea.
Nevoile oamenilor evolu-
eaza, la fel si dorintele lor, iar
prin progres tehnic si dez-
voltare economica, dorin-
tele de ieri devin nevoile de
azi. Petrecerea vacantei intr-o alta tarad era o dorinta aproape imposibil de realizat pen-
tru cei mai multi europeniin urma cu un secol, dar astazi lucrurile stau invers si plecarea
intr-un concediu Tn strdinatate este ceva obisnuit.

Inainte de a cheltui pentru cumpérarea unui produs sau a unui serviciu, este important
sa ne gandim daca acest lucru reprezinta mai degraba o nevoie sau o dorinta.

imbracaminte masina de lux

energie electrica telefon de ultima generatie

locuinta abonament la o sald de sport

e Trebuie neaparat sa iti cumperi un apartament sau poti inchiria unul?
 Ainevoie de o masina noua ori poti folosi una secondhand sau transportul in comun?
« Este necesar saiti cumperi un anumit tip

de haine sau gasesti unele similare mult

mai ieftine?

Scara de valori sau de preferinte
Viata ne constrange sa alegem intre
satisfacerea scopurilor, respectiv a nevoilor
si a dorintelor. De exemplu, in urmatoarele
doua ore, Victor poate:
e sa se plimbe prin parc cu prieteni de-ai
sai;
e savizioneze un film la televizor;
e saciteasca o carte;
» sailviziteze pe unchiul sau.

In aceastd situatie, Victor trebuie s&
aleaga, deoarece nu poate face toate
actiunile Tn acelasi timp. Trebuie sa decida
pentru care opteaza. Daca tanarul decide
sa-si viziteze unchiul, inseamna ca acest
scop este, pentru el, cel mai important si
valoros pentru urmatoarele doua ore. Maine poate va alege un alt scop.

Orice alegere are un cost de oportunitate — ca sa faci ceva, trebuie sa renunti la altceva.
Costul de oportunitate reprezinta cel mai important lucru pe care il sacrifici, nevoia sau
dorinta la care renunti pentru a-ti putea indeplini o alta nevoie sau dorinta.

Ierarhizarea alternativelor pe care Victor le are Tn vedere (el ar fi putut face si alte
lucruri, dar nu s-a gandit in momentul alegerii la ele) se numeste scara preferintelor
sau scara de valori. Victor aloca fiecarei alternative o anumita valoare (de consum, de
satisfactie, de utilitate etc.), in functie de care, la un moment dat si Tntr-un anumit loc, o
alege pe cea care pare cea mai valoroasa.

Cateodata, consecintele deciziilor noastre au efecte care se prelungesc in timp. Prin
urmare, atunci cand ne stabilim prioritatile, mai precis, Thainte de a alege sa ne satisfacem
0 nevoie sau o dorinta, este bine sa chibzuim atent asupra costului respectivei decizii.

Asezat pe un fotoliu-sac foarte confortabil si moale,
Victor trebuie sa decida.

~ [ ’
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Stiai ca...?

® Cea mai vanduta masina
din lume (in peste 40 de
milioane de exemplare)
din toate timpurile este
considerata a fi Toyota
Corolla, produsa inca din
anul 1966. Pretul acesteia
este astazi de sub
20 000 de euro pe piata
europeana. Este apreciata
drept foarte fiabila
(defectiuni extrem de
rare), cu un consum
rezonabil (in jur de 7 litri/
suta de kilometri).
Compania japoneza
Toyota reusea sa vanda
cele mai multe automobile
pe plan international in
2018 - peste opt milioane
de unitati —, urmata de
producatorul german
Volkswagen (6,7 milioane
de unitati) si de cel
american Ford
(5,3 milioane de unitati).
Desi din primele cinci
modele vandute pe plan
international trei sunt
produse de Toyota, in
2018, cel mai vandut
model de automobil era
Seria F de la Ford (peste
un milion de unitati).

@ In Romania, cel mai
vandut automobil a fost,
de-a lungul timpului,
modelul Dacia 1300/1310,
cu un numar estimat de
aproximativ doud milioane
de unitati. Cel mai vandut
model de autoturism nou
din Romania era, Tn anul
2018, modelul Dacia
Logan (peste 21 000 de
unitati), cu un pret
incepand de la aproximativ
7 500 de euro.
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® Preferintele de consum si dorintele indivizilor sunt rezultatul unui proces complex,
care se produce mai ales la nivel psihologic. Este dificil de explicat de ce o per-
soana prefera sa asculte muzica formatiei Subcarpati sau a formatiei DJ Project.

® Pentru a cheltui responsabil, este important sa facem diferenta dintre nevoi si
dorinte.

® Pentru majoritatea persoanelor, nevoile de baza sunt primele care trebuie
satisfacute. Exista, binelnteles, persoane care par ca nu actioneaza conform teoriei
lui Abraham Maslow.

® Orice alegere (decizie) are un cost.

Retin
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Murray Newton Rothbard
(1926-1995)

A fost unul dintre
economistii care au sustinut,
n secolul al XX-lea, rolul
esential jucat de libertate
ntr-o societate prospera.
Dupa cum afirma Rothbard,
,caracteristica esentiala

a unei societati libere, a
unei piete fara restrictii

este responsabilitatea
fiecaruia, protectia sa

fatd de violenta celorlalti,
libertatea completa de a lua
decizii [...] si beneficii pentru
toata lumea. Caracteristicile
esentiale ale unei societati
care nu se bucura de
libertate sunt violenta,
cedarea catre un dictator a
capacitatii de a lua propriile
decizii si exploatarea
cetatenilor obisnuiti de
catre cei ce se cred stapani”.
Libertatea de alegere

este esentiald pentru
urmarirea, de catre fiecare
dintre memobrii societatii, a
scopurilor personale despre
care ei considera ca i vor
face fericiti sau, cel putin,
sa se simta in viitor mai bine
decat in prezent.
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1. Pune n ordinea prioritatilor urmatoarea lista de dorinte: vizitarea unui muzeu, vizio-
narea unui film la cinema, cumpararea unui joc video, cumpararea unei carti, plecarea
intr-o excursie cu prietenii, achizitia unui obiect vestimentar.

2. Puteti da exemple de persoane al caror comportament pare a nu se supune teoriei lui
Maslow?

3. Pentru majoritatea oamenilor, telefonul este o necesitate. Exista insa o gama foarte
larga de telefoane si de optiuni de abonament. Putini consumatori cumpara un telefon
rudimentar, cei mai multi preferand sa plateasca mai mult pentru a cumpara un
smartphone, chiar unul performant. De ce cumparam telefoane scumpe? Telefonul
este pentru tine o nevoie sau o dorinta? Cunosti persoane care nu au nevoie de telefon?
Care sunt, pentru tine, factorii relevanti in alegerea unui telefon mobil? Pretul pe ce loc
se afla in aceasta lista?

4. Daca ati fi agent de van-
zari, cum i-ati convinge
pe clienti sa cumpere un
model Koenigsegg CCXR
Trevita? Dar un model
Dacia Logan?

718 3 .

5. Cititi scenariul de mai jos
si raspundeti laintrebari:

Marius sta in Focsani.
In timpul vacantei de
varda, Marius si-a ajutat
parintii la afacerea cu
inghetata a familiei, iar
acestia l-au recompen-
sat, oferindu-i 5 000 de
lei. Din acestia a cheltuit
1 000 de lei, iar 4 000 de
lei i-a economisit. Marius
ar vrea sa mearga cu
colegii de clasa intr-o
excursie la munte, dar
parintii i-au spus ca, daca va decide sa mearga, atunci trebuie sa-si foloseasca banii
economisiti. El estimeaza ca transportul, cazarea, mancarea si restul cheltuielilor se
vor ridica la 650 de lei. Marius mai are si alte planuri. Ar vrea sa urmeze un curs de
grafica pe calculator, care costa 2 600 de lei. Totodata, intentioneaza sa dea admitere
la o universitate din Bucuresti si, pentru a se decide unde anume, ar vrea sa vina sa
viziteze universitatile din Bucuresti, ceea ce l-ar costa 200 de lei. De asemenea, ar vrea
sa cumpere o consola de jocuri la mana a doua, care costa 1 150 de lei.

Agent de vanzari prezentandu-le posibililor clienti
caracteristicile unui autoturism.



Nevoi si dorinte

a. Care sunt nevoile lui Marius?
b. Care sunt dorintele lui Marius?
c. Ce decizie ati lua daca ati fi in locul lui Marius si de ce?

6. Bunurile din imaginile de mai jos pot satisface, in functie de context, o nevoie sau o
dorinta. Dati exemple de situatii in care acestea ar raspunde unei nevoi, respectiv unei
dorinte.

7. Ganditi-va la trei nevoi pe care le aveti in fiecare zi si aratati cum si cu ce mijloace (resurse)
sunt ele satisfacute. Precizati apoi trei dorinte pe care le aveti acum. De ce reprezinta o
dorinta si nu o nevoie? Cum ar putea fi ele indeplinite?

10

Portofoliu

Redactati o fisa cu titlul ,,Nevoi si dorinte”, urmand instructiunile de mai jos.
Stabiliti o lista cu sapte bunuri sau servicii pe care le-ati cumparat singuri sau impreuna
cu familia in ultimul an. Pentru fiecare produs, precizati:

e denumirea produsului sau realizati o descriere a acestuia;
 costul aproximativ (cat ati cheltuit pe respectivul produs);

e daca areprezentat o nevoie sau o dorinta;

e ce bun sau serviciu alternativ puteati sa cumparati;

e cat ar costa produsul alternativ;

 daca produsul cumparat v-a satisfacut (a corespuns asteptarilor).

Treceti toate aceste informatii n caiet, intr-un tabel asemanator cu cel de mai jos.
Apoi, raspundeti la urmatoarele intrebari:

a. Pe care dintre aceste bunuri sau servicii le-ati cumpara din nou, daca ar fi cazul?
De ce?

b. Care produse credeti ca au reprezentat o risipa de bani? De ce le-ati cumparat la
momentul respectiv?

Pastrati fisa in Portofoliul vostru.

. . Costul Multumit(a)
Denumire . Nevoie sau Produs .. s e
G- Cost (lei) dorints? alternativ alternativei | de achizitie?
A (lei) (Da/Nu)
1 Laptop 2100 Nevoie Tabletd 1800 Nu
2 Vacantd in 16 000 Dorintd Vacantd in 14000 Da
Grecia Turcia
3
4
5
6
7..
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Adam Smith
(1723-1790)

Economistul britanic

Adam Smith si-a pus
urmatoarea intrebare: de
ce oare diamantele sunt
mai valoroase decat apa,

in masura Tn care aceasta

e atat de necesara vietii

si este esentiala pentru
supravietuirea indivizilor,
pe cand diamantele sunt
necesare mai mult ca bun
de lux? Intrebarea este
denumita ,,paradoxul
valorii”.

Raspunsul lui Smith a

fost criticat. Economistul

a argumentat cd munca
necesara pentru a aduce
diamantele la dispozitia
oamenilor e mult mai

mare decat Tn cazul apei.
Aceasta se numeste ,teoria
valorii-munca”. Raspunsul
corect este Tnsd ca oamenii
nu aleg intre clase generice
de bunuri, ciintre unitati
definite din fiecare bun: zece
grame de diamante versus
trei paini. Astfel, procesul
de evaluare din mintea
umana e un proces concret,
iar Tntrebarile de tipul
»paradoxul valorii” sunt prea
vagi pentru a sta la baza
actiunii noastre Tn societate.
Analiza economica e una
marginala, care pune
accentul pe evaluarea
preferintelor persoanelor
pentru unitati concrete

din bunuri.

45




Bugetul

Stiai ca...?

~ ‘ -
PT?

= =
=5 Provocare

® O modalitate de a te
bucura de siguranta
financiara este elaborarea
unui buget.
Desi bugetul personal
difera de la un individ la
altul, in functie de venituri,
obiective, nevoi si dorinte,
putem trece in revista
cativa pasi care trebuie
parcursi pentru a avea un
buget eficient:
« Stabilirea unui obiectiv
 Alocarea unei parti din
venituri pentru economii
« Diferentierea nevoilor
de dorinte, cu ajutorul
gandirii critice

Fe

Regula 20/50/30 de construire
a bugetului

Pentru
satisfacerea
dorintelor 30%

Pentru satisfacerea nevoilor 50%
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Presupunand ca ti-ai dori un
telefon nou si cu ocazia zilei de
nastere ai primit cadou o suma
ce reprezinta jumatate din pretul
acestuia, Tn cat timp vei strange
restul de bani si de unde i vei obtine?

Cati bani ai cheltuit luna trecuta?
Dar acum doua luni? Darin urma cu
trei luni? De unde au venit banii pe
care i-ai cheltuit Tn cele trei luni?
Pe ce i-ai cheltuit? Ai economisit?
Consideri ca ai luat cele mai bune
decizii de cheltuire a banilor? Te
ajuta aceste decizii sa Tti atingi
obiectivele? Care sunt obiectivele
tale pe termen scurt? Dar cele pe
termen mediu si lung?

ecd 5| M informez

Gestionarea eficientd a banilor incepe cu un obiectiv si cu un plan pentru economisire
si cheltuieli. Un buget personal, parte a bugetului familiei, este un plan financiar care
ne ajuta sa gestionam eficient banii si sa ne atingem obiectivele in conditii de siguranta
financiara. Bugetul cuprinde veniturile si cheltuielile programate de catre o persoana intr-o
anumita perioada de timp, precum si veniturile obtinute, respectiv cheltuielile efectuate
de catre aceasta intr-un interval de o luna.

Veniturile reprezinta intrarile de resurse financiare, de bani. Acestea ne indica ,,de
unde vin banii”, in timp ce cheltuielile ne arata ,,unde merg banii”. Cheltuielile reprezinta
iesiri/consum de resurse financiare, de bani.

Primul pas Tn construirea bugetului il reprezinta estimarea veniturilor pe surse de
provenienta. Veniturile pot proveni din salarii, pensii, chirii, dobanzi, dividende, alocatii,
bonusuri, premii si altele.

In a doua etapd se stabilesc cheltuielile, pe destinatii, in functie de obiectivele asumate
pe termen scurt, mediu sau lung si diferentiind intre nevoi si dorinte.

Astfel, cheltuielile pot fi grupate in cheltuieli fixe, cele care nu se modifica pe termen
scurt (rata la casa/chiria, impozitul pe casda/masina, abonamentele etc.), si cheltuieli
variabile, care pot suporta variatii de la o luna la alta (alimente, imbracaminte, incaltaminte,
carti, combustibil pentru automobil etc.).

O alta grupare a cheltuielilor diferentiaza cheltuielile ce au drept scop
satisfacerea nevoilor de cele destinate satisfacerii dorintelor.

Pentru E necesar sa includem in buget si o suma de bani destinata chel-
cconomii  tuielilor neprevazute, ca de exemplu plata reparatiei telefonului sau a
20% computerului.

Specialistii financiari recomanda structurarea bugetului personal res-
pectand urmatoarele proportii: 20% din venituri sa fie alocate economiilor
(pentru a acoperi inclusiv cheltuieli neprevazute), 50% din venituri sa fie
alocate acoperirii nevoilor de zi cu zi, iar 30% din venituri sa fie alocate
satisfacerii dorintelor.

Monitorizarea atenta a obiceiurilor de consum si diferentierea intre
dorinta si nevoie reprezinta conditii esentiale ale folosirii eficiente a resur-
selor financiare de care dispunem.

Schematic, un buget personal ar putea arata astfel:



Bugetul

Perioada
Valori estimate Valori realizate Diferenta
VENITURI (lei)
Salariu
Bonusuri
Chirii

Dobanzi etc.

CHELTUIELI (lei)
Locuinta
Utilitati
Alimentatie
Imbracaminte
Transport/servicii
Sandtate
Educatie/cultura
Recreere si vacanta

Cheltuieli neprevazute etc.

ECONOMII

In functie de relatia existenta intre totalul veniturilor si totalul cheltuielilor, putem
avea un buget:
 echilibrat, cand veniturile si cheltuielile sunt egale;
« deficitar, cand cheltuielile depasesc veniturile;
« excedentar, cand cheltuielile sunt mai mici decat veniturile.

Bugetul excedentar este cel care ne permite sa economisim, in timp ce bugetul deficitar
fnseamna ca ne finantam o parte din cheltuieli pe seama indatorarii.

excedentar

echilibrat

Bugetul poate fi

deficitar

\'
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® Bugetul este un instrument de planificare financiara.

® Elaborarea bugetuluiincepe cu un obiectiv, continua cu stabilirea veniturilor, a sumei
care se doreste a fi economisita si a cheltuielilor.

® Cand stabilim cheltuielile, este important sa diferentiem intre nevoi si dorinte,
acordand prioritate nevoilor.

® Bugetul cuprinde valorile estimate si realizate ale veniturilor si ale cheltuielilor.

® O parte a cheltuielilor nu se modifica pe termen scurt (cheltuieli fixe), in timp ce o
alta parte variaza de la o luna la alta (cheltuieli variabile).

® Eimportant sa bugetam si o suma destinata acoperirii cheltuielilor neprevazute.

® Bugetul poate fi echilibrat (venituri = cheltuieli), deficitar (venituri < cheltuieli, apar
datorii) sau excedentar (venituri > cheltuieli, sunt posibile economii).

Retin
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Warren Buffett
(n.1930)

Warren Buffett este un
economist, antreprenor si
investitor american, printre
cei mai bogati oameni din
lume, poreclit ,,Oracolul
din Omaha”. Recunoscut
pentru simtul economisirii
si al investitiilor pe termen
lung, Buffett s-a angajat sa
isi doneze 99% din avere
pentru cauze caritabile.

Un citat celebru care i
apartine lui Warren Buffett
este: ,,Nu economisi ce
ramane dupa ce ai cheltuit,
ci cheltuie ce a rdmas dupa
ce ai economisit.”
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® Nevoile esentiale sunt
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cele aflate la baza

piramidei lui Maslow.

Exemplele de mai jos v-ar

putea ajuta sa separati

nevoile de dorinte Tn

elaborarea bugetului.

Exemple de nevoi:

» produse alimentare de
baza;

» Tmbracaminte de baza;

« transport;

e cheltuieli pentru
locuinta (rata, credit,
chirie);

e asigurare;
o utilitati; @j
e impozite.

Exemple de dorinte:

= divertisment;

« iesire la restaurant;

e media (carti, TV si
filme);

 calatorii de agrement;

» abonament la 0 sald de
sport;

» bani de buzunar.

1. Fa-ti o lista in care sa treci cel putin trei obiective din fiecare dintre cele trei categorii,
n ordinea prioritatii, de la cele mai importante, la cele mai putin importante. Pentru
primele doua obiective, stabileste care sunt resursele financiare de care dispui, respec-
tiv cele de care mai ai nevoie, mentionand si modul in care le-ai putea obtine.

Surse de provenienta

Obiective Resurse existente | Resurse de obtinut

aresurselor de obtinut
A. Pe termen scurt

Exemplu: Achizitia unui telefon

N o TN 500 de lei 500 de lei
nou in urmatoarele cinci luni

— 30 de lei/lund din bursa;

- 50 de lei/lund din alocatie.

B. Pe termen mediu

C. Pe termen lung

2. Realizeaza o lista a cheltuielilor din ultimele doua luni. Calculeaza, pentru fiecare luna,
valoarea cheltuielilor destinate satisfacerii nevoilor si valoarea cheltuielilor destinate
satisfacerii dorintelor. Compara-le. Ce observi? Ce concluzii desprinzi din analiza?

Perioada:

Cheltuieli Suma cheltuita pentru satisfacere
Nevoi Dorinte

Exemplu: Bilete la film 18 (lei)

Total cheltuieli

3. Pornind de la lista cheltuielilor, identifica zonele
n care ai putea sa reduci cheltuielile, economisind
astfel mai multi bani pentru indeplinirea obiecti-
velor pe termen mediu stabilite la primul punct.

4. Marcu este elev si primeste lunar alocatia in
valoare de 292 de lei siinca 308 lei de la parinti
si de la bunici. Marcu isi doreste sa stranga 900 de
lei, bani de buzunar pentru excursia din vacanta
de vara. Ajutati-l sa-si intocmeasca bugetul lunar,
tinand cont de bugetarea cheltuielilor pe mode-
lul 20/50/30. Cati bani poate aloca Marcu lunar
pentru satisfacerea dorintelor, respectiv pentru
excursie? In cat timp si-ar atinge obiectivul? Daca
excursia ar fi peste trei luni, ce decizii ar putea
lua baiatul, astfel Tncat sa-si satisfaca dorinta de
a avea 900 de lei bani de buzunar in excursie?
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® Cea mai importanta
recomandare a
specialistilor financiari,
atunci cand vorbesc
despre buget, este aceea
de ,,a te plati pe tine prima
datad”, respectiv de a
economisi mai Tntai si apoi
de a cheltui.
»Reteta 20/50/30 e una
dintre cele mai eficiente
formule de planificare
a bugetului personal,
potrivit expertilor Scolii de
bani. [...]
in primul rand, alcatuieste
bugetul personal lunar
cu sumele care fti vin
n minte, de o parte,
veniturile, si de alta,
cheltuielile. Nu este
necesar ca sumele
cheltuite sa fie fixe de la
Tnceput, ci cat mai bine
aproximate, dar important
este sa le treci pe toate

Intocmirea bugetului trebuie sa tina cont de cheltuieli.

5. Tntocme§te un buget pentru luna urmatoare, pornind de la primul obiectiv pe termen
scurt stabilit anterior. Poti folosi ca punct de pornire structura veniturilor si a cheltuie-

lilor de mai jos, adaptata in functie de obiectivele, resursele, nevoile si dorintele tale. si sa le revizuiesti.
Venituri pe surse de provenienta: Ordoneaza cheltuielile

« alocatie; pe modelul 20/50/30

o bursé’; (20% din venituri aloca-le

economiilor, 50%,
satisfacerii nevoilor de zi
cu zi, iar 30%, cheltuielilor

e bani de buzunar;
» cadou cu ocazia zilei de nastere sau a celei onomastice;

e premiu la diferite concursuri scolare; pentru satisfacerea

e recompense primite pentru rezultate scolare deosebite; dorintelor). [...]

o dobanda la contul de economii etc. Crearea unui buget
Cheltuielile personale ar putea fi grupate pe categorii, astfel: personal implica trei

« cumparaturi; - donatii; pasi: calcularea venitului

lunar, cea a cheltuielilor

. dlstra.c’gle.;- o . cheltme-l.l neprevazute; lunare — inclusiv acelea
* contributii la bugetul familiei; * economii. periodice — si analiza
bugetului si urmarirea
=R evolutiei situatiei
Zl=re” Dezbatere financiare. Afli diferenta

dintre venituri si cheltuieli.
Optim este sa fii pe plus,
adica sa ai un excedent.
Daca esti pe minus, e
cazul sa cauti o solutie

fie pentru cresterea
veniturilor, fie pentru
reducerea cheltuielilor”,

a declarat Nicoleta Deliu,

Pornind de la bugetul
personal Tntocmit si de la
ideea ca nu exista un buget
unic perfect, realizati o
dezbatere cu tema ,,Cum
alocam resursele financi-
are personale?”, in care sa

discutati despre importanta
bugetului si prioritizare (ne-
voi versus dorinte, termen
scurt versus termen mediu
si lung). V-ati Tncadrat in
modelul 20/50/30?

Rezumati Tntr-o pagina
(pe care o veti adauga in
mapa de Portofoliu) con-
cluziile dezbaterii.

Dorinte

coordonator al programului
Scoala de bani.

(Sursa: ,,Cum safti planifici

bugetul personal

dupa reteta 20/50/30”,

Adevdrul, 1 iunie 2018)
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B.Bugetul familiei

Stiai ca...? SEng

= =
=573 Provocare

® Convingerile legate de
bani sunt transmise de la
o generatie la alta.
Exemple:
Timpul inseamna bani.
Banii nu aduc fericirea,
Tnsa numarul lor, da.
O mare parte a
dificultatilor financiare
este determinata nu de
lipsa resurselor, ci de lipsa
educatiei financiare.

Acum, ca ai aflat cum se realizeaza un buget personal, esti pregatit sa participi la
elaborarea bugetului familiei? Ce legatura exista intre bugetul personal si bugetul familiei?
Familia ta este preocupata de siguranta financiara?

Care sunt obiectivele familiei tale pe termen scurt? Dar cele pe termen mediu si lung?
Cum sunt alocate resursele in familia ta? Bugetul familiei tale este excedentar, deficitar
sau echilibrat?

2c8 4| Mdinformez D

La fel cain cazul bugetului personal, gestionarea eficienta a banilor familiei porneste
tot cu setarea obiectivelor si intocmirea bugetului. Bugetul familiei este un plan financiar
care cuprinde veniturile tuturor membrilor familiei si cheltuielile programate de catre
acestia intr-o anumita perioada de timp. Valorile estimate ale cheltuielilor si ale veniturilor
sunt comparate cu cele realizate in acelasi interval, de reguld de o lund, pentru a identifica
in timp util zonele in care exista riscul sa apara depasiri si pentru a lua deciziile necesare
Tncadrarii in limitele financiare bugetate.

Elaborarea bugetului familiei presupune, Tn prima etapa, identificarea veniturilor
personale ale fiecarui membru pe surse de provenienta. Veniturile se refera la resursele
financiare ale familiei si au caracter limitat. Copiii pot contribui la bugetul familiei cu banii
proveniti din burse, alocatii, premii etc.

Al doilea pas in construirea bugetului il reprezinta stabilirea cheltuielilor pe destinatii,
in functie de obiectivele si de obiceiurile de consum ale fiecarei familii.

Diferentierea intre nevoie si dorinta si prioritizare reprezinta un element important
inclusiv pentru bugetul familiei, nu doar pentru cel personal.

Astfel, bugetarea cheltuielilor familiei va Tncepe cu cheltuielile fixe (rata la casd/chiria,
impozitul pe casd/masind, abonamentele pentru transport si altele), va continua cu partea
de cheltuieli destinata satisfacerii nevoilor (alimente, imbracaminte, utilitati, combustibil,
asigurari etc.) si se vaincheia cu acele cheltuieli ce au drept scop satisfacerea dorintelor,
fara sa uitam procentul destinat economisirii si cheltuielilor neprevazute.

Schematic, un buget al familiei ar putea arata astfel:



Bugetul
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Perioadi ® Autoritatea Nationala
pentru Protectia
Valori estimate  Valori realizate Diferenta Consumatorilor (ANPC) si
Asociatia pentru Protectia
VENITURI (lei) Consumatorilor din

Romania (APCR), in
calitate de initiatori si
Salariu sotie parteneri ai Programului
National de Educatie

Salariu sot

Alocatii copil Financiara ,, Bugetul
Chirii familiei”, propun

— un set de reguli pentru un
Dobanzi buget sanatos al familiei:
Alte venituri « ,Concentreaza-te

asupra lucrurilor care
pentru tine si familia ta.
CHELTUIELI (lei) « Cand planifici investitii
pentru viitor,
limiteaza-te la un
Rata, credit sau chirie obiectiv major,
realizabil, care poate fi
masurat.

« Ai grija ce perioada de
timp iei in considerare —
timpul trebuie sa fie
prietenul, nu dusmanul
tau.

e NuTmprumuta bani de
la banca pentru ceva

Imbracaminte care nu dureaza.

« Incepe chiar de acum sa

Utilitati (electricitate, gaz, apa, cablu TV,
internet etc.)

Alte cheltuieli (mobilier, consumabile etc.)

Alimentatie

Telefon calculezi ceea ce fti
Transport/Servicii it
» Pastreaza pe lista de
Sandtate prioritati cheltuielile
L mici, Tn general zilnice,
EHIE care fi fac fericiti pe toti
Educat’ie/Cu[turé membrii familiei.”

Impozite locale
Card de credit
Altele

Carti, film/teatru, muzica etc.

Vacante

ECONOMII

Cheltuieli neprevazute
Economii curente

Pensii private

Bugetul familiei, la fel ca bugetul personal, poate fi echilibrat (venituri = cheltuieli),
deficitar (venituri < cheltuieli, apar datorii) sau excedentar (venituri > cheltuieli, sunt
posibile economii).
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Bugetul
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Stiai ca...?

® Institutul National de
Statistica publica valoarea
veniturilor si a cheltuielilor
totale ale unei gospodarii,
calculate ca medii lunare,
precum si structura
acestora.
in trimestrul al II-lea din
2024, veniturile banesti
ale unei gospodarii au
fost, in medie, de 7 637
de lei lunar (3 046 de lei
pe persoand), aproximativ
70% provenind din salarii.
In aceeasi perioada,
cheltuielile banesti
totale au fost, Tn medie,
de 4 486 de lei lunar pe
gospodarie (2 587 de lei
pe persoana), din care
circa 60% (3 826 lei) au
fost destinate consumului
si doar 0,6% (38,8 lei)
investitiilor. Peste 30%
din cheltuielile de consum
medii lunare ale unei
gospodarii sunt destinate
achizitiei produselor
agroalimentare si
bauturilor nealcoolice.

(Sursa: Comunicatul

de presa al Institutului
National de Statistica din
7 octombrie 2024)

W
| T

in fiecare an, Institutul National de Statistica public& valoarea veniturilor si a
cheltuielilor totale ale unei gospodarii, calculate ca medii lunare, precum si structura
acestora.

Structura cheltuielilor totale de consum ale gospodariilor populatiei, in trimestrul al II-lea din 2024.
5,8%

M Produse agroalimentare si bauturi
nealcoolice

W Béuturi alcoolice, tutun

= 4,1%

m mbricaminte siincaltaminte

M Locuintd, apa, electricitate, gaze si alti
combustibili

T Mabilier, dotarea si intretinerea
locuintei

M Sanatate

M Transport

W Informatii §i comunicatii
Recreere, sport si cultura

M Educatie

M Hotelur, cafenele si restaurante
Asigurdri si servicii financiare

ingrijire personala, protectie social si
diverse bunuri si servicii

"
# -~

® Bugetul este un instrument de planificare financiara personala si familiala.

® Resursele familiei sunt destinate consumului, platii impozitelor, investitiilor si
economiilor, Th proportii care depind de obiectivele fiecarei familii in parte.

® Monitorizarea si controlul cheltuielilor aduc mai multa libertate, nu mai putina.

® Eimportant sa alocam o parte din resurse pentru economisire.

® Gestionarea eficientd a banilor iti permite sa ai mai multi bani pentru ceea ce fti
doresti pe termen scurt sau pe termen lung.

® Planificarea financiara ne este de folos pe tot parcursul vietii.

Portofoliu

V)
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Organizati in echipe de cate 3-4 elevi, intocmiti un buget al unei familii formate din
doi adulti si doi copii, alocand veniturile dupa modelul 20/50/30, respectiv 20% pentru
economii, 50% pentru satisfacerea nevoilor de zi cu zi si 30% pentru dorinte.

Veniturile familiei sunt formate din salariile celor doi soti si din alocatiile copiilor.

In stabilirea salariilor celor doi soti, fiecare dintre echipe va tine cont de salariul mediu
net din luna octombrie 2024 pe ramuri de activitate, comunicat de Institutul National de
Statistica. Echipele vor trage la sorti domeniul in care lucreaza cei doi soti. (De exemplu:
echipa 1 — asigurari; echipa 2 — sanatate; echipa 3 — invatamant; echipa 4 — activitati si
productie cinematografica; echipa 5 — hoteluri si restaurante etc.).

Datele referitoare la salariul net lunar sunt disponibile la:
https://insse.ro/cms/sites/default/files/com_presa/com_pdf/
cs10r24.pdf

La final, fiecare echipa va realiza o prezentare PowerPoint,
pe care o va include si in mapa de Portofoliu.

—1

N—¢, N Dezhatere

Pornind de la bugetele elaborate anterior, realizati o dezbatere la nivelul clasei, in care
sa analizati diferentele care apar intre bugete. Veti avea in vedere atat valoarea veniturilor,
cat si modul de alocare a acestora pe destinatii (economii, nevoi, dorinte).



Bugetul
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Stiai ca...?

1. Realizati, folosind informatiile din tabelul de mai jos, un buget lunar al unei familii (doi
adulti si doi copii) care si-a propus sa economiseasca 1 300 de lei.

Perioada: noiembrie si decembrie

Valori estimate
noiembrie

Valori estimate
octombrie

VENITURI (lei)
5388 5388
5388 5388
Alocatii copii 584 584

CHELTUIELI (lei)

Salariu sot

Salariu sotie

I. Cheltuieli cu locuinta

Rata, credit sau chirie 2500 2500

Utilitati (electricitate, gaz, apd, cablu TV, internet etc.)
Alte cheltuieli (mobilier, consumabile etc.)
II. Cheltuieli curente
Alimentatie
fmbrécéminte
Telefon
Transport/servicii
Sanatate
Educatie
III. Impozite si alte obligatii financiare 500 500
IV. Recreere si cultura

Carti, film/teatru, muzica etc.
Vacante

Tota cheluiel ]

ECONOMII

a. Care au fost prioritatile pe care
le-ati avut in vedere in simularea
alocarii banilor?

b. Presupunand ca familia doreste
sa cumpere un televizor nou, care
este suma pe care o poate cheltui
n luna noiembrie pentru aceasta
achizitie?

c. Aceasta achizitie reprezinta o
nevoie sau o dorinta?

d. Daca pretul televizorului este
2 000 de lei, In cate luni il poate
achizitiona familia in baza eco-
nomiilor realizate?

e. Ce categorii de cheltuieli ar putea
fi reduse?

S A KA

® Gandirea critica este
procesul de evaluare
obiectiva a informatiilor,
adesea pentru a lua o
decizie sau pentru a
rezolva o problema.
in elaborarea bugetului,
gandirea critica ne ajuta sa
diferentiem Tntre fapte si
opinii, sa analizam
obiectiv si logic
informatiile de care
dispunem, astfel incat sa
luam cele mai bune decizii
si sa ne atingem
obiectivele.
Analiza critica ne ajuta sa
facem diferenta intre
nevoie si dorintd, intre
dorinta si posibilitate,
intre posibil imediat si
posibil la un moment dat.

® Pentru siguranta
financiara e util sa
raspundem critic la
intrebari referitoare la
obiectivele financiare pe
care ni le propunem.

De exemplu:

« Care e ultima achizitie
pe care am regretat ca
am realizat-o?

e De ce am regretat?

e Unde ma vad, din punct
de vedere financiar,
peste un an? Dar peste
cinci? Dar peste
zece ani?
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| functiile banilor

Dictionar

Provocare

bancnota

hartie de valoare, cu
acoperire in aur, emisa de o
banca nationala si folosita
ca mijloc de plata

moneda

semn banesc fabricat din
metal (aur, argint, arama,
aliaje de metale comune),
rar din hartie, de valoare
mica, ce serveste ca mijloc
de circulatie si de plata

tranzactie

conventie, intre doud sau
mai multe parti, prin care se
face un schimb comercial

capital
avutie sub forma de bani,
marfuri sau bunuri materiale

bani-marfa

bani care au valoare
intrinseca, adica bunuri care
au valoare, chiar daca nu
sunt folosite ca bani

V-ati gandit cat de complicat ar fi sa vindem si sa cumparam bunuriin absenta banilor?

Stiti cine a inventat banii?

- >
e

In absenta monedei, am avea o reald problemé in a cumpéra bunurile si serviciile pe
care le dorim. Ar trebui sa achizitionam un produs oferind Th schimb un alt produs, adica
ar trebui sa facem barter (sau troc), dar acest lucru ridica problema dublei coincidente
a nevoilor — daca aveti nevoie de un bun, trebuie sa gasiti pe cineva doritor sa vi-l vanda
si care, la rAndul sau, vrea sa cumpere de la voi tocmai bunul pe care sunteti dispusi sa
il dati la schimb.

De exemplu, daca Radu are un sendvis cu suncag, iar Andrei, unul cu cascaval, ei ar
putea face schimb daca fiecare Tsi doreste ce are celalalt. Dincolo de acest gen de
tranzactii simple, barterul reprezinta fnsa o piedica in calea schimburilor. Sa presupunem
ca Radu este pianist, iar Andrei — zugrav. Radu vrea sa isi zugraveasca apartamentul,
Andrei e dispus sa i ofere acest serviciu, Tnsa ce ii poate oferi Radu la schimb? Un concert
interpretat la pian? Greu de gasit un raspuns.

Aceasta problema reprezinta
doar unul dintre dezavantajele tro-
cului. Un alt dezavantaj major e
acela cg, In absenta banilor, nu am
putea aduce la un numitor comun
veniturile si cheltuielile. Posibili-
tatea de a exprima cheltuielile si
veniturile cu ajutorul unei unitati
comune de masura — banii — este 5
fundamentald pentru a efectua
cheltuieli rationale si investitii efi-
ciente. De exemplu, daca o hicicleta
costa 1 000 de lei, iar o trotineta
electrica 2 000 de lei, stim ca troti-
neta valoreaza de doua ori mai mult
decat bicicleta.

Astazi ne este greu sa ne ima-
ginam cat de complicate ar fi pro-
blemele generate de troc, fiindca
ne bucuram de avantajele schim-
bului monetar. V-ati pus vreodata

Ma informez
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.
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intrebarea in ce conditii a aparut @ sterin
moneda? i _

Oricat de evidente par avanta- %%m B
jele folosirii banilor, trecerea lor ;Eo
n revista nu ne aratd cum au apa- * %ﬁ -, e
rut acestia. Stie cineva ce esteun | Z& 1{}' £,
criptozaur? Nu, deoarece criptoza- | 25 - - | oy
urul nu exista, fiind doar un cuvant | £2 o g";%
inventat acum. Exact din acelasi é g %%
motiv, oamenii nu stiau ce inseamna A i i M

banii Tnainte de aparitia lor. Putem
banui ca trecerea de la schimbul
direct la schimbul indirect (schimbul marfurilor pe bani) s-a facut treptat, oamenii
fnvatand pas cu pas avantajele schimbului monetar, manati de dorinta permanenta de
a-si Tmbunatati nivelul de trai.

Pentru Tnceput, este important sa realizam ca bunurile existente n jurul nostru au un
grad diferit de vandabilitate, adica pot fi vindute cu o usurintd mai mica sau mai mare.

Francul elvetian
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Negustor numarand banii intr-o piatd agroalimentara din China.

Ganditi-va ca aveti o casa si un telefon mobil. Pe care dintre cele doud bunuri le puteti
vinde mai usor? Pentru telefon veti gasi rapid mai multi doritori decat pentru casa.

Dat fiind ca anumite bunuri sunt usor vandabile, deoarece satisfac nevoile multor
oameni, acestia au Tnceput sa le foloseasca drept mijloc de schimb. Astfel s-a dezvoltat
schimbul indirect, adica tranzactiile prin care oamenii cumparau ceva nu de dragul
produsului Tn sine, ci pentru ca urmareau sa-1 revanda mai departe cuiva de la care puteau
procura bunul de care aveau de fapt nevoie.

De-a lungul timpului, numeroase bunuri au jucat rolul de mijloace de schimb: sarea,

camilele in Orientul Mijlociu, blanurile rare, scoicile, pietrele, tutunul Tn coloniile
americane, cuprul in Egiptul antic etc. In secolul al XIX-lea, colonistii foloseau adesea
praful de pusca drept mijloc de schimb in tranzactiile cu populatiile bastinase. In secolul
al XX-lea, in tarile comuniste, unde anumite bunuri de consum constituiau o raritate,
populatia folosea ca mijloc de tranzactie diverse bunuri procurate prin contrabanda.

Treptat, dintre toate aceste mijloace de schimb, unele s-au detasat ca importanta,
fiind utilizate de tot mai multi oameni datorita calitatilor lor.

Cele mai importante criterii folosite Tn evaluarea mijloacelor de schimb

e Raritatea. Daca produsul respectiv se gaseste din abundenta, el va fi ieftin si
neinteresant. Prin urmare, doar un bun destul de rar este potrivit ca mijloc de schimb.

e Durabilitatea. Bunul folosit ca mijloc de schimb trebuie sa reziste in timp, altminteri
nu poate juca rolul de mijloc de schimb. De exemplu, sarea are dezavantajul ca se
topeste in conditii de umezeala.

» Manevrabilitatea. Bunul care serveste ca intermediar in schimb trebuie transportat cu
usurinta. Asadar, caii sau camilele indeplineau acest criteriu mai bine decat pietrele.

 Divizibilitatea. Bunul respectiv trebuie sa poata fi divizat in mai multe parti, pentru a
putea fi folosit si in tranzactii de valori mari, dar si pentru cumparaturi mai mici.

e Omogenitatea. Bunul respectiv se poate diviza in parti de valoare egala.

Mijloacele de schimb care au satisfacut cel mai bine conditiile de mai sus au ajuns sa
fie acceptate pe scara larga de oameni, devenind moneda. Metalele pretioase, mai exact
aurul si argintul, au jucat cel mai bine rolul de moneda-marfa; banii-marfa au valoare
intrinseca, datorita faptului ca reprezinta un obiect ce poate fi folosit Tnh scop industrial
sauin consum.

Banii de hartie, pe care i folosim astazi, au aparut mai tarziu, pentru a usura si mai mult
schimburile. Initial, erau chitante ori titluri de proprietate asupra banilor-marfa, precum
aurul sau argintul. Pe bancnote scria ca detinatorul lor este proprietarul unei anumite
cantitati de aur sau de argint. Bancnotele aveau astfel valoare si puteau fi folosite pentru
a face plati la fel de sigur, dar mai simplu.

~ [] ’
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® Istoricii cred ca soldatii
romani erau platiti partial
Tn sare, in sec. al VI-lea T.H.
Cuvantul salariu deriva din
cuvantul latin salarium,
care insemna ,plata in
sare”.

Stiai ca...?

® Primele bancnote
din istorie au aparut
Tn China, Tn secolul
al VII-lea, si reprezentau
chitante de depozit emise
de negustori. in Europa,
banii de hartie au devenit
cunoscuti abia n secolul
al XIII-lea, datorita unor
comercianti si exploratori
precum Marco Polo.

Carl Menger
(1840-1921)

Carl Menger a fost un
economist austriac ale carui
contributii Tn economie
sunt considerate majore.
Printre altele, el a explicat
dezvoltarea spontana a
banilor, afirmand: ,,Moneda
nu este inventia statului.
Ea nu este produsul unui
act legislativ [...]. Anumite
marfuri ajung sa joace

rolul de moneda in mod
natural, ca rezultat al
relatiilor economice care
sunt independente de
puterea statului.”
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Biografie )

William Stanley Jevons
(1835-1882)

William Jevons a fost un
remarcabil logician si
economist englez, primul
care a definit functiile
banilor. Iata un fragment
relevant din lucrarea sa
Money and the Mechanism of
Exchange (1875):

»Am vazut ca trocul este
inconvenabil din trei motive,
anume improbabilitatea
coincidentei intalnirii
persoanelor care doresc un
lucru, respectiv care poseda
acel lucru; complexitatea
schimburilor, care nu se
deruleaza prin intemediul
unui singur element; si
nevoia unui mijloc de a
diviza si imparti bunurile
valoroase. Banii rezolva
aceste inconveniente si, prin
urmare, indeplinesc doud
functii de mare importanta,
actionand ca:

1 mediu de schimb;

2 masura comuna a valorii.”

~ ‘ -
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® intre 1996-1997,n
Bulgaria, din cauza
faptului ca banii Tsi
pierdeau rapid valoarea,
oamenii din mediul rural
s-au intors partial la
barter. Cartofii au inceput
sa fie utilizati frecvent ca
mijloc de schimb si taranii
fi foloseau pentru a
cumpara struguri, legume,
ulei, zahar si alte produse
de care aveau nevoie.

Stiai ca...?

Pe parcursul secolului al XX-lea, bancnotele si-au pierdut acoperirea in aur si banii de
hartie au devenit un simplu semn cu rol monetar. Banii contemporani imbracad urmatoarele
forme: numerar (bancnote si monede divizionare) si bani de cont. Numerarul este format
din bancnotele si monedele divizionare — adica piesele de metal ieftin care reprezinta
subdiviziunile monedei. Folosim plata in numerar n special atunci cand cumparam bunuri
si servicii cu valoare mica, precum o sticla de suc sau un bilet de autobuz.

Numerar

Bani de cont

Monede
divizionare

Bancnote

Pentru tranzactiile de valoare mare sau Tn situatia Tn care vanzatorul se afla la distanta,
folosim Tn general banii de cont ori banii scripturali. Acesti bani exista doar virtual sau
electronic, in conturile noastre bancare, sili transferam vanzatorului cu ajutorul anumitor
tehnologii bancare si de efectuare a platilor.

Rolul banilor in economie D
Banii indeplinesc trei functii importante, rolul lor in economie fiind deosebit de complex.

® in primul rand, asa cum am vazut mai fnainte, banii sunt mijloc de schimb, ei eliminand
trocul si jucand rol de intermediar in schimburi; putem cumpara orice si putem vinde
orice contra bani.

e In al doilea rand, banii sunt mijloc de
masura a valorii, deoarece existenta lor
permite formarea preturilor monetare si
calculul economic. Datorita banilor stim
cat valoreaza un kilogram de branza,
o ciocolata sau cate astfel de produse
avem posibilitatea de a cumpara cu
salariul lunar. Asadar, ne putem face
un buget de venituri si de cheltuieli ori
putem calcula profitabilitatea diverselor
investitii. Existenta banilor aduce un
spor de rationalitate actiunii umane,
permitandu-ne sa cheltuim judicios si sa
alegem cele mai eficiente idei de afaceri.

@ Inaltreilea rand, banii sunt mijloc de pas-
trare a valorii (sau de tezaurizare), deoa-
rece i putem pastra, constituind astfel un
capital financiar pe care sa-l avem perma-
nent la dispozitie. Pentru ca nu stim cand
ne vom confrunta cu probleme medicale
sau unde ne vom petrece vacanta de vara,
banii sunt utili fiindca ne ajuta sa ne for-
mam o rezerva de valoare pe care sa o
cheltuim la timpul potrivit.

De regula, fiecare stat emite si pune
in circulatie propria moneda, dar sunt si
exceptii. Astfel, desi Tn lume sunt 195 de
tari, exista doar 180 de monede; in anumite
state, oamenii folosesc moneda altei tari.

Cea mai populara moneda din lume este
dolarul american. Dolarul este moneda
oficiala a Statelor Unite ale Americii, dar sia
altor mici state, precum Ecuador, Salvador,
Republica Palau sau Insulele Marshall.

YV 636607¥
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Dolarul canadian
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A doua cea mai folosita moneda a lumii este euro. Euro este moneda oficiala a
douazeci dintre statele care formeaza Uniunea Europeana. Muntenegru foloseste euro
ca moneda oficiald, fara sa fie stat membru al UE. A treia moneda ca importanta in
lume este cea a Japoniei, yenul. Urmatoarele monede joaca si ele un rol important: lira
sterlind (moneda Marii Britanii), dolarul australian, dolarul canadian, francul elvetian

si yuanul chinezesc.
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® Trocul sau schimbul direct este forma de schimb prin care oamenii cumpara un pro-
dus oferind Tn schimb alt produs. Schimbul monetar ori schimbul indirect consta in
faptul ca oamenii vand si cumpara bunuri in schimbul banilor.

® Banii reprezinta mijlocul de schimb pe care toti oamenii il accepta in tranzactii.

® Banii-marfa sunt banii care au valoare intrinseca, adica banii de aur sau de argint. Banii de
hartie nu au valoare intrinseca, fiind un semn cu rol monetar. Banii de cont sau banii
scripturali nu au materialitate, ei existand astazi doar in format electronic.

® Functiile banilor sunt: mijloc de schimb, mijloc de masura a valorii, mijloc de pastrare

a valorii.

Pretul bitcoin exprimat n dolari
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Bitcoin (din limba engleza, bit: unitate de informatie binara si coin: moneda) este un
sistem de plata electronica descentralizat si o moneda digitala (criptomoneda), creata
Tn 2009 pentru a asigura protectia investitiilor si finantarea libera a afacerilor, fara a face
apel la institutii financiare si in afara oricarei constrangeri si reglementari.

La sfarsitul anului 2024, numarul detinatorilor de bitcoin depasise 100 de milioane de
oameni, dintre care o parte foloseau criptomoneda pentru a face plati, iar restul o pastrau

n speranta ca i va creste valoarea.
Bitcoin a fost adesea asemanat cu banii
de la jocul Monopoly. Spre deosebire de
banii traditionali, criptomonedele precum
bitcoin pot fi utilizate doar Tn cadrul unei
infrastructuri tehnologice specifice (retea
informaticd, consum de energie electrica).
In ce masura poate indeplini bitcoin cele
trei functii fundamentale ale banilor? Functia
de mijloc de schimb este conditionata de
folosirea unui aparat electronic, functia
de rezerva de valoare e conditionata de
pastrarea valorii in timp, iar functia de mijloc
de masura este la randul sau conditionata
de utilizarea bitcoin pe scara larga si de
exprimarea preturilor in bitcoin.
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Stiai ca...?

® Unii istorici cred ca
Vrdjitorul din Oz, romanul
scriitorului american
L. Frank Baum, este un
basm cu substrat
economic. Oz (uncie) este
cuvantul care, in limba
engleza, desemneaza o
unitate de masura a masei
(aproximativ 28 de
grame), iar pretul aurului
este de obicei stabilit in
raport cu o uncie.
Povestea a fost publicata
T 1900, an in care Statele
Unite au stabilit ca singura
moneda este aurul,
renuntandu-se astfel la
folosirea in paralel a
argintului. Adoptarea legii
a fost precedata de
dezbateri intense, unii
sustinand exclusiv
folosirea aurului, altii
afirmand ca si banii de
argint sunt utili.

® Originea semnului ,,$”,
asociat cu dolarul
american, nu este clar
elucidata.
Dupa dobandirea
independentei, Statele
Unite au creat propria
moneda, imitdnd moneda
spaniola. Unii istorici cred
ca,$” vine de la
abrevierea pesoului, Ps. in
anul 1778, intr-o scrisoare
trimisa de negustorul
Oliver Pollock, apare litera
,P”, de la Ps, care este
scrisa peste litera ,,s”, pe
care o taie Tn doua.
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stiaici.? [ KA Aplic &
® Chipul reginei Elisabeta 1. Aratati daca urmatoarele bunuri sau servicii indeplinesc vreo functie a banilor:

SRR LU Il a. un tablou de Picasso;

a aparut pe bancnote b ; -

din peste treizeci si trei - unapar f’:lmen ’

de tari. c. o excursie la Castelul Bran;

. . d. o moneda de aur emisa in timpul lui Napoleon.

® Cea mai mare bancnota

din lume are dimensiunile 2. Unele magazine ofera consumatorilor cupoane-cadou, pe care acestia le pot folosi

de 216 mm x 356 mm si
valoarea de 100 000 de
peso. A fost creatd, in
1998, de guvernul din
Filipine pentru a celebra
un secol de independenta.
Bancnota a fost oferita
doar colectionarilor, Tn
editie limitata, la pretul de
180 000 de peso,
echivalentula 3 700 de
dolari.

® Cea mai mica bancnota
din lume are valoarea
nominala de 10 bani
si a fost emisa in 1917
de Ministerul de Finante al
Romaniei.
Are dimensiunile de
27,5 mm x 38 mm.

3

pentru a le darui cuiva sau pentru a achizitiona diverse produse. Ce functie a banilor
indeplinesc aceste cupoane? Ce functii ale banilor nu indeplinesc?

. Monica inregistreaza intr-un tabel cheltuielile si veniturile pe care le are. Ce functie a

banilor foloseste?

a. mijloc de schimb;

b. mijloc de pastrare a valorii;
c. mijloc de masura a valorii;
d. mijloc bugetar.

. Daca atunci cand facem schimb de bunuri nu folosim bani, se cheama ca facem:

a. schimb;

b. economii;

c. barter;

d. tranzactii pe piata neagra.

. La ce idei credeti ca fac referire urmatoarele expresii/proverbe?

e aarunca banii pe fereastra;
e aavea arici in buzunare;

e banii nu aduc fericirea;

e banii nu cresc in pom.

. Asociati, Tn caiet, fiecare dintre urmatoarele activitati cu cel putin o functie a banilor,

dupa modelul dat:

Bunica Nataliei depune lunar la banca o suma de bani.

. . . . ) Mijloc de schimb
Claudiu se gandeste de cate alocatii are nevoie pentru

a-si cumpara o tableta.

. . . Mijloc de pastrare a valorii
Nadia cumpara o inghetata. o
(economisire)
Alex calculeaza cu ce pret sa vanda paharul de suc de
fructe, astfel incat sa obtina profit. . L. .
Mijloc de masura a valorii
Iulia pune Tn pusculitd toti banii primiti de ziua ei.

. Care este motivul pentru care indivizii pastreaza bani in buzunar, din moment ce pot

castiga dobanda daca ar depune banii la banca?

. In care dintre urmétoarele imagini este reprezentati moneda Marii Britanii?

9. Organizati-va in echipe de cate doi si imaginati-va o situatie Tn care, in lipsa banilor,

sunteti nevoiti sa utilizati diferite produse ca mijloc de schimb. Analizati avantajele si
dezavantajele trocului.
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10. Cititi fragmentul urmator.

Cu Soareci alaturi, Jonathan grabi pasul. Cladirile deveneau tot mai mari si strazile
tot mai aglomerate. Trotuarele faceau ca pietonii, chiar si cei care umblau in genunchi,
sd se poata deplasa mai usor. Imediat ce trecu dincolo de o cladire mare din caramida
rosie, auzi zgomotul puternic al unor masinarii. Clinchetul rapid semana cu al unei prese
de tiparit. ,,Poate ca e ziarul local”, spuse Jonathan cu glas tare, ca si cum ar fi asteptat
un raspuns din partea pisicii. ,Bun! In cazul &sta am sa pot citi totul despre insuld.”

Cautand o intrare Tn cladire, dadu coltul strazii si
aproape se ciocni de un cuplu bine imbracat, care
se plimba brat la brat pe strada. ,Ma scuzati”,
spuse Jonathan. ,,Nu pot gasi o intrare in cladirea
aceasta de ziar. Ati putea sa mi-o aratati?”

Doamna zambi n timp ce domnul il corecta pe elelelelelele

Jonathan. ,Ma tem ca te inseli, tinere. Acesta este B e W @

Biroul Oficial de Creare a Banilor, nu ziarul.” Y
,0h!”, zise Jonathan dezamagit. ,,Speram sa == =

gasescotlpografle |mpc1rt§nta;, ) o e
»De ce atata dezamagire?”, intreba barbatul. AREe

~inveseleste-te. Acest birou este mai important si
este o sursa de fericire mai mare decat o tipografie
de ziar. Nu-i asa, draga?” si batu usor mana inmanusata a doamnei.

,Da, e adevarat”, spuse femeia cu un chicotit. ,,Acesti oameni tiparesc o multime
de bani pentru a face poporul fericit.”

Poate ca asta era solutia de a pleca de pe insuld, se gandi Jonathan. Poate ca asa
putea sa-si plateasca plecarea cu un vapor. ,,Pare o idee minunata!”, zise Jonathan cu
entuziasm. ,,Si eu as vrea sa fiu fericit. Poate ca as putea tipari niste bani si...”

»A, nu”, il intrerupse barbatul cu dezaprobare in glas. ii facu un semn dojenitor cu
degetul lui Jonathan. ,,Asta ar fi imposibil. Nu-i asa, draga?”

,Desigur”, adauga femeia. ,,Cei care tiparesc bani fara sa fie angajati de Consiliul
Lorzilor sunt catalogati drept falsificatori si aruncati Tn Tnchisoare. Nu toleram astfel
de ticalosi in orasul nostru.”

Barbatul incuviinta, dand din cap cu putere. ,,Cand falsificatorii tiparesc bani si i
cheltuiesc, banii lor inunda strazile si jefuiesc valoarea banilor tuturor. Orice suflet
sarac avand un venit fix din salariu, economii sau pensie ar descoperi curand ca banii
lui nu mai au nicio valoare.”

Jonathan se incrunta. i scapase ceva? ,Credeam cé ati spus cé tiparirea de bani
multi i face pe oameni fericiti.”

,Da, e adevarat”, replica femeia. ,,Cu conditia...”

... 5a fie bani tipariti oficial”, interveni barbatul inainte ca ea sa termine.

(Fragment din Aventurile lui Jonathan Gullible, de Ken Schoolland.
Traducere din limba engleza de Valentina Nicolaie si Sorin Cucerai)

a. Sa presupunem ca falsificarea banilor nu ar fi pedepsita. Pe cine ar avantaja tiparirea
banilor? Care ar fi consecintele?

b. Daca statul are puterea de a produce bani, de ce nu i produce intr-o cantitate
suficienta pentru a da fiecaruia atat cat doreste?

[r—

\—¢.~N Dezhatere

Organizati o dezbatere pornind de la intrebarea: Considerati ca bitcoin este o moneda?
Indeplineste bitcoin cele trei functii care caracterizeazi o moneda?

Alegeti una dintre cele doua variante de raspuns, formand doua echipe. Membrii fiecarei
echipe vor discuta si vor alege trei argumente convingatoare care sa le sustina pozitia.
Comunicati colegilor din echipa adversa aceste argumente, printr-un reprezentant al
echipei voastre. Ascultati apoi argumentele celeilalte echipe, notati-le si apreciati daca
sunt sau nu convingatoare, oferind feedbackul vostru colegilor. Discutati la final daca, in
urma dezbaterii, v-ati schimbat sau nu punctul de vedere.

Stiai ca...? SEng

® Pe insula Yap, din Oceanul
Pacific, oamenii foloseau
ca moneda discuri de
piatra. Acestea erau
gaurite in centru pentru a
putea fi carate cu ajutorul
unui bat. Din pacate, acest
tip de moneda avea un
mare defect: era greu de
transportat si, din acest
motiv, nu putea fi utilizat
daca schimburile aveau
loc frecvent. Pentru a evita
aceasta dificultate,
oamenii au renuntat sa
mai schimbe Th mod fizic
pietrele intre ei, ori de
cate ori incheiau o
tranzactie. Ei au Tnceput
sd puna cate un semn
asupra pietrelor, astfel
incat, de exemplu,
cumparatorul era
multumit sa stie ca piatra
ramane la vanzator, dar
poartda semnul care
dovedeste cine este

proprietarul ei. @
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Dictionar -z

=573 Provocare

debitor

persoana (fizica sau juridica)
ce datoreaza creditorului
marfuri sau sume de bani;
datornic

creditor

persoana sau institutie care
a dat bani cu imprumut sau
care are de primit o suma
datoratd; imprumutator

putere de cumparare

a banilor

cantitate de bunuri si de
servicii ce poate fi
achizitionata cu o unitate
monetara

\

)
Inflatia din Zimbabwe a facut

ca bancnotele sa detina
recordul pentru cel mai mare

numar de zerouri.

Stiai ca...?

~ [] ’
SEng

® Bancnota de 100 de
trilioane de dolari din
Zimbabwe detine recordul
pentru cel mai mare
numar de zerouri afisate.
Atentie, dolarul din
Zimbabwe nu este aceeasi
moneda ca dolarul
american!

i =|
| nteoomoononn nss;!m BANK OF 1000000000000
SO =8

b
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In anul 2004, salariul mediu in Romania era de aproape 6 milioane de lei. ,Fiecare
roman era milionar!” veti spune. Astazi, salariul mediu este in jur de 5 500 de lei. Inseamna
acest lucru ca romanii erau mult mai instariti la inceputul anilor 2000 decat astazi?

e 5| M informez >

Valoarea banilor consta Tn cat de multe lucruri poti cumpara cu ei, adicd in puterea lor
de cumparare. Bundstarea unei persoane nu se exprima in cati bani are, ci in ce poate
sa faci cu ei. In calitate de consumatori, aparent sunteti interesati sa aveti cat mai multi
bani. Dar nu de baniin sine aveti nevoie, ci de bunurile pe care doriti sa le cumparati.

Exista perioade in care banii isi pierd valoarea. Cum ne dam seama de acest lucru?
Daca mergem la cumparaturi cu aceeasi suma de bani, reusim sa procuram din ce in ce
mai putine produse. De ce? Fiindca preturile cresc si, in consecinta, trebuie sa platim
mai mult pentru fiecare bun pe care il achizitionam, astfel incat, daca cheltuim aceeasi
suma de bani, inevitabil ne vom procura mai putine bunuri si servicii. De exemplu, pretul
unei calatorii cu metroulin Bucuresti era 2,5 lei Th anul 2019, dar a crescut la 3 lei in anul
2023 sila 5 lein 2025.

Fenomenul prin care banii isi pierd valoarea se numeste inflatie. Cauza principala a
inflatiei este abundenta banilor, cresterea numarului banilor aflati in circulatie. Aparent,
inflatia e un fenomen negativ pentru toatd lumea, dar nu este chiar asa. in
timpul inflatiei, unii castiga, altii pierd. Inflatia reduce valoarea depozitelor
bancare, a politelor de asigurare, a pensiilor si a salariilor. Drept urmare, toti
cei care sunt salariati sau care detin depozite la banci (adica marea masa a
populatiei) au de suferit. Invers, cei care se indatoreaza, consumatori sau
antreprenori, au de castigat de pe urma unei inflatii neanticipate.

Procesul invers, prin care puterea de cumparare a banilor creste, se
numeste deflatie. in timpul deflatiei, preturile majoritatii bunurilor si
serviciilor scad, ceea ce inseamna ca poti cumpara o cantitate mai mare
de bunuri cu aceeasi suma de bani.

Valoarea unei monede se reflecta si in cursul ei de schimb, adica in
pretul cu care poate fi cumparata sau vanduta contra altei monede. Cursul
de schimb al monedei se poate exprima in doua feluri:
enumarul de unitati monetare strdine necesare pentru a cumpara o unitate
monetara nationala;
enumarul de unitati monetare nationale necesare pentru a cumpara o

unitate monetara straina.

Daca, de exemplu, un euro se tranzactioneaza contra a cinci lei, Tnseamna ca un leu
valoreaza (se poate schimba pe) 0,2 euro (adica 20 de eurocenti).

Cand vindem lei pentru a cumpara altd moneda, facem schimb valutar. Schimburile
valutare sunt necesare cand cumparam bunuri produse in alte tari, cand vrem sa calatorim
n strainatate, sa studiem la o scoala din alta tara etc.

- ':I:’ -
. -~

® Puterea de cumparare a banilor inseamna cantitatea de bunuri si de servicii pe care
o putem cumpara in schimbul lor.

® Inflatia Tnseamna cresterea preturilor si scaderea puterii de cumparare a banilor.
Deflatia este fenomenul invers, de ieftinire a bunurilor si a serviciilor si, deci, de
crestere a valorii banilor.

® Cauza principala a inflatiei este cresterea cantitatii de bani. Inflatia ii favorizeaza in
general pe debitori sili afecteaza negativ pe creditori si pe cei care economisesc.

® Cursul de schimb este pretul cu care putem schimba o moneda in alta moneda.
Schimbul valutar consta in vanzarea unei sume dintr-o moneda contra unei sume
din alta moneda.

\F3377061
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Stiai ca...?

1. Cititi textul de mai jos.

»[...] La prima vedere,
lucrurile pareau nespus
de infloritoare in acel mic
regat tributar al carui sta-
pan era regele Badge-
magus, cel putin, fata
de starea de lucruri din
tinutul meu [...]. Dowley
se incinse la vorba, adul-
meca un avantaj si Tncepu
sa-mi puna tot soiul de
intrebari pe care le soco-
tea grozav de stanjenitoare
pentru mine si care sunau
cam asa:

— In tara ta, frate drag4, cu cat, rogu-te, iaste ndimit un vechil, un randas, un
chirigiu, un pastor, un porcar? Ce simbrie are?

— Douazeci si cinci de milreisi pe zi, adica un sfert de cent.

Chipul fierarului se umplu de bucurie. El imi replica:

— La noi capata indoit! Si cat castiga un mestesugar, fie ca-i tamplar, spoitor, zidar,
zugrav, fierar, rotar au altii de o sama?

— De obicei, cincizeci de milreisi, jumatate de cent pe zi.

— Ho-ho! La noi, dobandesc o suta! [...].

Dowley arunca priviri triumfatoare Tn juru-i si chipul i stralucea ca soarele. Dar
nu m-am speriat defel. Mi-am pus la punct tavalugul si mi-am dat un ragaz de
cincisprezece minute ca sa-l bag in pamant, sa-1l fac una cu pamantul, sa-linfund atat
de adanc incat sa nu i se zareasca nici scafarlia. Iata cum m-am apucat sa-| lucrez:

— Cat platiti voi livra de sare?

— O suta de milreisi.

— Noi platim patruzeci. Cat dati pe carnea de vaca ori de oaie cand o cumparati? [...]

— Sunt felurite preturi oarecum, dara nu de tot mult; iaste cu putinta a spune
saptezeci si cinci de milreisi livra.

— Noi platim treizeci si trei. Cat costa ouale?

— Cincizeci de milreisi duzina.

— Noi platim douazeci. Cu cat cumparati berea?

— Ne costa opt milreisi si jumatate urciorul.

— Noi o luam cu patru; doudzeci si cinci de urcioare pentru un cent. Cat dati pe grau?

— Noua sute de milreisi banita.

— Noi platim patru sute [...].

M-am pregétit apoi sa-i dau lovitura de gratie, zicandu-i:

[...]

— Ian asculta aici, frate Dowley! Nu pricepi? Lefurile voastre sunt mai mari decat
ale noastre doar cu numele, nu si in fapt.

— Auziti-l! Dara sunt de doua ori mai mari! Tu insuti ai adeverit!

— Da, da, nu tagaduiesc deloc. Dar asta n-are nicio legatura. Nivelul lefurilor n
simple monede, botezate cu nume fara niciun inteles doar ca sa le poti deosebi una
de alta, n-are nicio legatura cu valoarea lor. Intrebarea e: cate lucruri poti cumpara
din leafa ta? Asta-i principalul! [...]. Acum cred c& intelegi ca «lefuri mari» si «lefuri
mici» sunt fraze care nu fhseamna nimic pana cand nu afli cu care dintre ele poti
cumpara mai mult!”

(Fragment din Un yankeu la curtea regelui Arthur, de Mark Twain.
Traducere de Petru Comarnescu)

® Inflatia din Ungaria de
dupa Cel de-Al Doilea
Razboi Mondial a fost cea
mai rapida din istorie. in
iulie 1946, preturile se
dublau la fiecare
cincisprezece ore.
Cauza principala a inflatiei
este cresterea cantitatii
de bani.

Milton Friedman
(1912-2006)

A fost un economist
american, laureat al
Premiului Nobel Tn anul
1976. Iatd una dintre
constatarile sale celebre:
»Inflatia este intotdeauna
si pretutindeni un fenomen
monetar.”
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Salariul mediu net, exprimat in lei actuali (noi)

6000

Plecand de la textul citit, rdspundeti la
urmatoarele intrebari:

5000

a. Daca prin magie ne-am trezi la usa,
intr-o buna dimineata, cu un sac plin cu

bancnote, am fi, practic, toti milionari in

4000

lei. Asta ar insemna ca fiecare Tsi va putea
satisface mai multe nevoi decat inainte? De

3000

ce oare?
b. Daca un singur om se trezeste dimi-

2000

neata cu un sac de bancnote la usa, in vre-
me ce restul lumii are aceleasi sume de

1000

bani ca Tn ziua precedenta, ce putem spu-

O_
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Stiai ca...?

® Salariul mediu net a
crescut de circa 13 000 de
oriin perioada 1990-2024.
Ca putere de cumparare
ns3, salariul mediu din
anul 2024 reprezinta doar
de 2,5 ori salariul din
1990. Graficul arata
evolutia salariului exprimat
n lei noi.
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2. De cand a Tnceput scoala, George a economisit bani

ne despre situatia materialda a acestuia?
Va ramane la fel sau va creste? Ce se va
intampla cu bunastarea celorlalti?

>
vV

pentru a-si cumpara un eBook Reader produs Tn
Statele Unite de o cunoscutda companie IT. Acesta costa
110 dolari. LaTnceputul anului, cursul de schimb al leului
era 1 USD = 4,5 lei, dar intre timp leul s-a depreciat si
cursul de schimb a ajuns 1 USD = 4,62 lei. Ce sumain
lei trebuia sa plateasca George la inceputul anului pen-
tru a-si cumpara eBook Reader-ul si cat este el nevoit
sa scoata din buzunar acum? Ce putem spune ca se
intampla, Tn general, cu preturile din Romania atunci
cand moneda nationala se depreciaza?

3. Cititi textul urmator.

wIntrarea in comertul cu mobild, in 1993, a fost un pas important inainte. Ne-a ajutat
sifaptul cd a trebuit sd pldtim intr-un an stocul de marfd al magazinului. Practic, acesta
a fost un credit luat fard dobénda: la finele anului, rulasem deja banii de cdteva ori, iar
datoritd inflatiei ridicate de la acea vreme, datoria [...] a fost foarte usor de pldtit.”

Dragos si Adrian Paval au mers incd de la inceput pe strategia achizitiondrii spatiilor
comerciale in care opereazd.

»Intre 1994 si 2000 am cumpdrat aproximativ doudsprezece spatii comerciale in Bacdu
si alte orase Invecinate. Am preferat sd ludm credite la bancd decdt sd pldtim chirie,
pentru cd la acea vreme inflatia era chiar si peste rata dob@nzii”, explicd Dragos Paval.

(Sursa: ,,20 de ani de capitalism — Fratii Paval, doi matematicieni care au intrat Tn comert
pentru ca se faceau bani usor”, Ziarul Financiar, 29 iunie 2009)

Cine a pierdut daca fratii Paval au castigat, de pe urma inflatiei, in calitate de debitori?

Pentru a afla raspunsul, ganditi-va cine sunt institutiile care acorda credite. Ele de unde
fac rost de bani? Cine sunt de fapt perdantii de pe urma inflatiei?

4. Cititi textul urmator:

»Momente grele au fost cGnd a trebuit sd iesim din conceptul de 5-10-15 lei, cdnd
am luat decizia in 2021, cred. Prima oard cdnd caffe latte a trecut de la 5 la 6,5 lei,
aia a fost o decizie foarte dificild. Decizia dificild a fost si al doilea val de scumpiri. La
fel, din cauza cresterii pretului la lapte, la materia primd, la cafeaq, la pahare... A trebuit
iar sd iesim din concept. Si cappuccino a iesit din 5 si s-a dus la 6 lei, si latte s-a dus
dela 6,5 la 7. Astea cred cd au fost pentru cd era un core business. Oamenii stiau de
ani de zile cd 5 to go (inseamnd) 5-10-15 lei si dintr-odatd intrau si nu mai gdseau la
5, erau la 6-6,5 lei.”

(Sursa: Radu Savopol, interviu in ,,Prin ce a trecut cafeaua de 5 lei. Fondatorul 5 to go, despre

scumpiri, mici producatori romani si taxe”, startupcafe.ro, 26 septembrie 2023)

a. La prima vedere, cresterea pretului de vanzare inseamna un profit mai mare pen-

tru afacerea respectiva. Totusi, de ce in acest caz scumpirea caffe latte este con-
siderata de antreprenor un eveniment nefericit?



Valoarea banilor

b. Lainceputul anului 2025, un pahar de ciocolata calda se vinde cu 7, 10, 12 sau 16 lei,
n functie de volum. Daca banii vor continua sa isi piarda valoarea, altfel spus, daca
preturile vor creste in fiecare din urmatorii cinci ani cu rata de 5,1% (rata inflatiei
din anul 2024), calculati cat va fi pretul ciocolatei calde Th anul 2030.

[ Aieks] Joc

»Licitatia inflationista” (adaptare dupa Scott Wolla,
Teaching About Money, Spending, and Inflation Using a
Classroom Inflation Auction, Federal Reserve Bank of
St. Louis)

® Scopul jocului
Jocul permite intelegerea relatiei dintre nivelul preturilor
(sau valoarea banilor) si numarul de bani aflati in
circulatie, respectiv cheltuiti.
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® Materiale necesare:
» Banide joc. Fiecare elev va confectiona dintr-o foaie
de hartie 12 bancnote de 1 leu, dupa modelul alaturat.
« Doua seturi identice a cate trei bunuri diferite, de
exemplu ciocolata, bomboane, napolitana etc.
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® Derularea jocului
Profesorul va centraliza toate bancnotele si le vaimparti 1Lleu 1Lleu
in doud multimi, reprezentand aproximativ 1/3 si 2/3
din numarul lor total.
In Runda 1 a jocului, profesorul va distribui aleatoriu elevilor banii din prima multime, dar
nu mai mult de 6 lei/elev. Apoi va lansa licitatia pentru fiecare dintre cele trei produse.
Elevii vor licita, in functie de preferinte, iar cel care va licita cel mai mult va castiga
produsul respectiv. Daca doi sau mai multi elevi oferd suma maxima, atunci castigatorul
va fi stabilit dintre ei prin tragere la sorti. Profesorul strange banii de la fiecare castigator
siva nota pe tabla pretul de vanzare pentru fiecare bun licitat, dupad modelul de mai jos:

Pret Pret Pret Numarul banilor cheltuiti Numarul banilor
produs1 | produs2 | produs3 (suma preturilor) distribuiti
Runda 1
Runda 2

In Runda 2 a jocului, profesorul imparte aleatoriu elevilor banii colectati Tn urma
licitatiei, Tmpreuna cu banii din a doua multime stabilita la Thceput, dar nu mai putin de
6 lei/elev. Apoi va lansa licitatia pentru al doilea set de produse. Elevii vor licita pentru
fiecare dintre cele trei produse pana cand se va stabili castigatorul, can Runda 1, iar
profesorul va nota pe tabla noile preturi de vanzare.

Raspundeti la urmatoarele intrebari:

a. Ce s-afintamplat cu preturile in Runda 2 fata de Runda 1? Calculati variatia pretului
fiecarui produs.

b. Ce s-aintamplat cu numarul banilor cheltuiti in Runda 2 fata de Runda 1?

c. Care este explicatia pentru variatia preturilor in Runda 2 fata de Runda 1?

d. Ce s-aintdmplat cu valoarea banilor?

gsipl Investigatie

Faceti o lista cu zece bunuri de consum sau servicii (de exemplu, lapte, orez, energie
electrica etc.) si cautati informatii despre evolutia preturilor acestora in Romania in ultimii 10
ani. Folositi o aplicatie de inteligenta artificiala pentru a va ajuta ih acest demers. Discutati
n familie pentru a obtine informatii cat mai precise. La final, realizati un poster in care sa
aratati, pentru fiecare dintre cele zece produse, cat era pretul in urma cu 10 ani, cum a
evoluat si cat a ajuns pretul in prezent, precum si cauzele schimbarii preturilor. Precizati ce
s-antdmplat cu valoarea banilor pe baza informatiilor culese. Pastrati posterul in Portofoliu.

Stiai ca...? SEng

® in anii 2015 si 2016,
preturile bunurilor de
consum au scazut in
Romania. Aceasta deflatie
ansemnat ca oamenii au
putut cumpara mai multe
produse cu acelasi salariu.

| ] L

. :&“‘.x . 2 i’ﬂ\x 2
Femeie care face focul in soba
cu bani, in anul 1923, n timpul
hiperinflatiei din Germania.

Inflatia in Germania anilor
1920
® ,Cel mai faimos caz de
hiperinflatie inregistrat Tn
istorie este cel din
Germania, dupa Primul
Razboi Mondial. Deoarece
guvernul a tiparit masiv
bani pentru a-si acoperi
cheltuielile bugetare,
preturile au inceput sa
urce din ce in ce mai rapid.
Intre mai siiunie 1923,
preturile bunurilor de
consum s-au marit de
patru ori. intre iulie si
august, ele au crescut de
cincisprezece ori, iar luna
urmatoare, de douazeci si
cinci de ori. intre
septembrie si octombrie,
preturile au sporit de zece
ori mai rapid. Muncitorii isi
luau salariile de doua sau
chiar de trei ori pe zi si
obisnuiau sa-si cumpere
cate doua beri odata, chiar
daca ele se incalzeau, de
teama ca acestea s-ar
putea scumpi peste cateva
minute! in total, in numai
doi ani, din decembrie
1921 panain decembrie
1923, preturile au crescut
de aproximativ treizeci si
cinci de miliarde de ori!”
(Sursa: Michael Burda
si Charles Wyplosz,
Macroeconomics:
A European Text, Oxford
University Press, 1993)
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® Cea mai veche moneda
emisa pe teritoriul
Romaniei a fost drahma de
argint, batuta Tn orasul
Histria Tn secolul
al V-lea1.H. Drahma
cantdrea sapte grame si
avea reprezentata pe ea
stema orasului, un vultur
cu un delfin in gheare.
Drahma a circulat mai ales
n Dobrogea, dar sin
zonele Tnvecinate din
Muntenia si Moldova.

De ce se numesc ,lei” banii pe care 1i folosim?
Cand a aparut leul?

Ma informez

;c;;sﬂ<> D

In Romania, moneda oficiali este leul. Banii sunt emisi de Banca Nationald a Romaniei.

Leulisi trage numele dintr-o veche moneda de argint europeang, talerul, care se afla
si la originea celei mai populare monede actuale, dolarul. Primii taleri au fost batuti in
orasul Joachimsthal (de aici, numele thaler), din regatul Boemiei, in vestul Republicii
Cehe de astazi, in anul 1518. Moneda avea pe verso efigia unui leu, preluand astfel o
parte din stema regatului Boemiei.

Ulterior, olandezii au pre-
luat baterea acestei monede
de argint, pastrand imagi-
nea leului ridicat pe labele
din spate. Talerul cu leu a
ajuns o moneda populara
si in sud-estul Europei, in-
clusiv in Tarile Romane, si
oamenii au Thceput sa se
refere la bani folosind sin-
tagma ,,lei”.

,Legea pentru infiintarea
unui sistem monetar si pentru fabricarea monedei nationale” este actul normativ care
a introdus, in 1867, in timpul domniei regelui Carol I, leul si subdiviziunea sa, banul
(1 leu = 100 de bani). La infiintare, leul reprezenta o moneda de argint ce cantarea
cinci grame. in circulatie au fost puse si bancnote si monede mai valoroase, din aur,
reprezentand proportional mai multi lei.

Moneda de argint (avers/revers) din anul 1870

Tipurile de monede

« moneda de argint in greutate de cinci grame, reprezentand 1 leu;
e moneda de argint de 2 lei;

e monede de aur reprezentand 5, 10 si 20 de lei.

La acea vreme, deoarece Romania facea parte din Uniunea Monetara Latina, unde toti
banii erau din aur sau din argint, pe teritoriul Romaniei puteau fi folositi si banii Frantei,
Italiei, Belgiei si Elvetiei.

Conform legii de infiintare a Bancii Nationale, elaborata in 1880 Tn timpul guvernului
condus de I.C. Bratianu, o treime din suma bancnotelor emise trebuia sa fie acoperita
cu aur, argint si proprietati ale statului.

Pe fondul problemelor economice si al Primului Razboi Mondial, statul roman a oprit
. convertibilitatea Tn aur si argint a leului. Moneda nationala a fost devalorizata
: succesiv. Daca Tnainte de razboi un leu avea valoarea egala cu a unui franc
v\ francez, la sfarsitul razboiului, din cauza tiparirii masive de bancnote, francul
francez era de trei ori mai valoros decat leul. Devalorizarile au continuat
si, la finalul Celui de-Al Doilea Razboi Mondial, a fost emisa bancnota de
cinci milioane de lei, cea mai mare din istorie.
g In 1947 a avut loc o reform& monetara si vechiul leu a fost Tnlocuit cu
: /’ upul nou; un leu nou reprezenta 20 000 de lei vechi.
In 1952 a avut loc o noua reforma, fiind emis un leu nou. Populatia si
intreprinderile au putut schimba vechii lei contra leului nou, in rapoarte care au
variat de la 20 pana la 400 de lei vechi pentru un leu nou.

In 1989, dupi caderea regimului comunist, inflatia a facut ravagii si leul si-a pierdut
rapid valoarea, ceea ce a impus o noua redefinire a leului.

In anul 2005, Banca Nationald ,a sters” patru zerouri, punand in circulatie leul nou,
care reprezenta 10 000 de lei vechi.
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Bancnota de 1 000 000 de lei ,,vechi”, Thainte de 2005 Bancnota de 100 de lei ,,noi”, din 2005

In conformitate cu tratatul semnat cu ocazia intrarii in Uniunea Europeana, Romania
s-a angajat sa adere la ,,zona euro” si sd inlocuiasca leul cu euro. Data finalizarii acestui
proiect politic a fost insa amanata de mai multe ori.

Bancnotele aflate in prezent in circulatie sunt de 1, 5, 10, 20, 50, 100, 200 si 500
de lei. Toate bancnotele prezinta un set comun de elemente de siguranta, care le fac
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® Bancnotele sunt fabricate
la Imprimeria Bancii
Nationale din Bucuresti.
La sfarsitul anului 2023, in
Romania, in afara
sistemului bancar circulau
circa 5,6 miliarde de
monede metalice si
1,7 miliarde de bancnote.

@ in 1999, pentru a celebra
eclipsa totala de Soare,
a fost pusa Tn circulatie
o bancnota de 2 000
de lei, prima din Europa

imposibil de falsificat:

» fereastra transparentd;

« filigran;

e fir de siguranta;

» element de suprapunere;

e bandairidescentd;

e microtext;

e imprimare vizibila Tn lumina

ultravioleta.

In plus fat4 de acestea, bancnotele de 10
lei si mai mari au elemente suplimentare de
siguranta. Iata elementele de siguranta de
pe fata bancnotei de 100 de lei.

Avantajele si dezavantajele trecerii la

moneda euro

Inlocuirea monedelor nationale cu
moneda unica europeana (euro) prezinta
cateva avantaje imediate:
 Dispare riscul aferent fluctuatiei cursului

de schimb, care li afecteaza pe consuma-

torii ce vor sa cumpere bunuri produse in
alta tara, respectiv pe producatorii care
vor sa isi exporte produsele n straina-
tate. Astfel, o parte din incertitudinea
ce marcheaza activitatea antreprenori-
ala este inlaturata, ceea ce creeaza mai
multe oportunitati de afaceri. De aseme-
nea, creste transparenta preturilor, con-
sumatorii putdnd compara cu usurinta
pretul unui produs sau serviciu Tn diverse
locuri, fara sa mai fie nevoiti sa calculeze

n functie de cursul de schimb.

» Dispare costul schimbului valutar, res-
pectiv comisionul pe care il percepe
banca sau casa de schimb valutar in
momentul schimbarii unei sume dintr-o
moneda in alta.

Principalul dezavantaj al adoptarii
monedei euro consta Tn faptul ca bancile
nationale ale statelor Tsi pierd puterea de
a creste sau de a reduce cantitatea de
bani aflati in circulatie, emisiunea monedei

realizata din polimer.

Fereastra transparenta

il -
siligan Imprimare

Microperforatii
n relief

Fir de siguranta magnetic

Element auriu
supraimprimat

Cerneala care

isi schimba culoarea VB

Fluorescenta in lumina UV

Element de suprapunere

HNONNWEH WS

100

LEI

Banda iridescenta

Imagine latenta
Elementele de siguranta ale bancnotei de 100 de lei
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Stiai c4...2 r@\ euro fiind atributul Bancii Centrale Europene. Actualmente, euro este moneda ofi-
- — ciala utilizata in douazeci dintre cele douazeci si sapte de tari membre ale Uniu-
® Leva — moneda nationald a nii Europene. Euro joaca acest rol si in unele tari din afara UE (Andorra, Monaco,
Bulgariei — inseamna in San Marino, Vatican, Muntenegru, Kosovo), precum si Th Departamentele fran-
limba bulgara ,leu”. Levaa  ceze de peste méri (Guyana Franceza, Réunion, Guadelupa etc.) si in cateva insule

devenit moneda oficiala a autonome din cadrul Spaniei (Insulele Canare) si al Portugaliei (Azore, Madeira).
Bulgariei in 1881, valoarea ’

ei fiind egala cu ceaa

francului francez. Din anul -: :- Rei’:in
1997, valoarea levei este
fixata prin lege in raport ® Leul a devenit moneda oficialda a Romaniei in anul 1867, cand la conducerea sta-

cu euro: o leva este egala

cu o jumtate de euro. tului se afla Regele Carol I. Banca Nationala a Romaniei a fost infiintata in 1880,

® Moneda oficialz a de catre guvernul condus de I.C. Bratianu.
Republicii Moldova este ® Initial, leul a fost o moneda-marfa din argint, respectiv aur. In urma problemelor
leul moldovenesc. economice si a celor doua razboaie mondiale, statul a retras acoperirea in aur a
In prima parte a secolului leului, banii devalorizandu-se continuu, ceea ce aimpus mai multe reforme monetare.
al XX-lea, cand Moldova ® Bancnotele emise de BNR contin o serie de elemente de sigurantd, pentru a

era o provincie a
Romaniei, leul roméanesc
era folosit si acolo.

In urma Celui de-Al Doilea SN Aplic @D
Rizboi Mondial, Moldova a TN Y

Tmpiedica falsificarea.

devenit parte a Uniunii 1. Cine anfiintat Banca Nationala a Romaniei?
Sovietice. In anul 1991, 2. In timpul domniei carui rege a fost infiintata moneda nationald, leul?
CdEE el dezmembrare".‘ 3. In ce an a fost infiintatd Banca Nationala?
URSS, Moldova a devenit ; ;
stat independent si a pus a.1789; c. 1880;
in circulatie propria b. 1877, d.1945.
moneda, leul. 4., Reforma monetara din anul 2005 a constat n:
o o s a. introducerga banvcnotelor cu ele- procente
g Lod L @ mente de sigurants; 100
g ; J]N - b. inlocuirea leului vechi cu leul nou, un

leu nou valorand 10 000 de lei vechi;
c. repatrierea rezervei de aur de la go
Londra;
d. eliminarea monedelor de argint.
5. Valoarea totald a Tncasarilor de numerar

60
din anul 2023 a fost de 14 100,9 mili-
oane de lei. Priviti structura circulatiei
monetare dupa tipul bancnotei din figura 20

alaturata si calculati cate bancnote de
500 de lei se aflau in circulatie.

6. Organizati-va in echipe de céte trei, cu
scopul de a proiecta o noud bancnota. 20
Folositi cunostintele de istorie pentru a
stabili ce simboluri ale culturii romane
vor fi inscriptionate pe bancnota. Stabiliti 0
minimum cinci elemente de securitate pe
careutrAebuive §é le con'giné bancnota. Wi [ se 106 [ 20t

7. Daca Tmpartim numarul de bancnote
aflate n circulatie Tn afara sistemului [l 50lei [ 100lei 200lei [l 500 lei
bancar la populatia Romaniei, aflam ca
fiecarui locuitor i revin, Tn medie, 78 de
bancnote.

Impreuna cu parintii, numarati cate bancnote detineti. Apoi impartiti la numarul de
membri ai familiei si aflati cate bancnote aveti Tn medie fiecare. Comparati numarul
rezultat cu cel oferit mai sus. Aveti mai multe sau mai putine bancnote decat arata
statistica? De ce? Cine credeti ca detine multe bancnote?

8. Fiecare bancnota contine elemente de siguranta. Cate astfel de elemente are banc-
nota de 100 de lei?

cantitativ valonc

Sursa: Raport anual BNR, 2023
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® La finele anului 2023, n
afara sistemului bancar se
aflau 1 712,9 milioane de
bancnote si 5 651,6
milioane de monede.
Valoarea totala a acestora
a fost de circa

117 miliarde de lei.

® Cea mai des ntalnita
bancnota este ceade 1
leu. Peste un sfert dintre
bancnotele in circulatie in
afara sistemului bancar
sunt bancnote de 1 leu.

9. Inanul 2023, falsurile de bancnote romanesti expertizate la BNR au totalizat 5 864
de bucati. In functie de tipul bancnotei (cupiura), situatia se prezinta astfel:

Tipul bancnotei (cupiura) Numarul de bancnote falsificate

1leu 0

5 lei 0
10 lei 3
50 lei 77
100 lei 5750
200 lei 32
500 lei 2

De ce credeti ca infractorii nu
au falsificat nicio bancnota de
1, respectiv 5 lei? De ce credeti
ca nu s-au concentrat sa falsi-
fice bancnote de 200, respectiv
500 de lei?

10. Pe harta alaturata sunt colorate
cu bleu tarile membre ale Uniunii
Europene care nu au aderat la
»,Zona euro”, iar cu bleumarin,
tarile membre UE care folosesc
moneda europeana. Identifi-
cati Austria, Estonia, Irlanda,
Portugalia si precizati ce moneda
se utilizeaza Tn aceste tari.

¢G5 Activitate in context nonformal h

Impreuna cu profesorul, vizitati Muzeul Bancii Nationale a Romaniei pentru a descoperi
etapele parcurse de moneda nationald de la inceputuri panain prezent.
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Instrumente si mijloace de plata

Dictionar -z

=573 Provocare

POS

abrevierea termenului
financiar-bancar point of
sale, punctul de vanzare
fiind momentul si locul in
care se incheie o tranzactie
cu amanuntul. Practic, este
un dispozitiv ce permite,
prin mijloace electronice,
preluarea, stocarea si
transmiterea de informatii
privind plata prin card

ATM

abreviere a sintagmei
automated teller
machine (bancomat,
automat bancar). Este

un dispozitiv electronic
de telecomunicatie care
le permite clientilor
institutiilor financiare sa
efectueze tranzactii, cum
ar fi retrageri de numerar,
depozite, transferuri de
fonduri sau obtinerea de
informatii referitoare la cont,
oricand si fara a fi nevoie
de interactiune directa cu
personalul bancii

,Cash sau card?” — este intrebarea care ni se pune deseori cand mergem la cumparaturi.
Si nu dam prea mare importanta chestiunii, platim cu ce avem la indemana. Totusi, exista
vreo diferenta intre plata in numerar si cea prin card? Castigam sau riscam ceva daca

folosim anumite mijloace de plata?

28 5| Mdinformez

Plata este transferul de
valoare care se produce n
schimbul cumpararii unui
produs sau al unui serviciu.
Putem plati in mai multe
feluri. Inainte de aparitia
monedei, plata se facea
in barter (sau troc), adica
persoana ce achizitiona un
bun dadea la schimb van-
zatorului un alt bun. Odata
cu dezvoltarea schimburilor
monetare, platile au devenit
mai facile. Astazi, cumpara-
torii de bunuri si de servicii

1239 56180123 1195
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pot utiliza o varietate de instrumente de plata pentru a se achita de obligatiile ce le revin

fata de vanzatori.

Instrumentele de plata sunt mijloace sau proceduri ce permit transferul banilor de la
platitor la beneficiar. Numerarul — adica bancnotele si monedele — este cel mai obisnuit
mijloc de plata pe care il folosim cand cumparam ceva. Alternativ, putem plati folosind
cardul sau serviciile de plata online puse la dispozitie de banci.

Cardul e un instrument de plata care ofera posibilitatea efectuarii de
cumparaturi fara a dispune de numerar. De cele mai multe ori, cardul este
emis de o banca si poate fi folosit pentru plata marfurilor cumparate — ceea
ce necesita existenta unui terminal pentru transferul electronic de bani la
punctele de vanzare ale comerciantilor, numit, pe scurt, POS.

In plus, cu ajutorul cardului putem retrage sau depune bani la
bancomate (numite si ATM). Cardul reprezinta un substitut monetar, cu
ajutorul caruia se pot Incheia tranzactii mai rapid si mai in siguranta.
Comerciantii sunt la randul lor avantajati de folosirea platilor prin card,
pentru cafsi reduc costurile cu administrarea numerarului, iar securitatea
platilor creste.

Elementele distinctive ale cardului

©® Numarul cardului, inscriptionat pe fata cardului.

® Data de expirare, de asemenea pe fata cardului.

® Codul de securitate din trei cifre evidentiate pe spatele cardului, care se foloseste
atunci cand facem rezervari sau plati online.

A rTwr

€ MY BANK

4gb1 A989” 345 b189
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Pay system
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Cand primim cardul, ni se transmite, de asemenea, si un cod secret (PIN), care se
foloseste in general atunci cand platim cu cardul. In cazul platilor online, in general
se foloseste o parola speciala (3D Secure), generata automat si valabila doar pentru o
tranzactie, astfel iIncat nu este necesara memorarea ei.

Datorita evolutiei tehnologiei, pentru efectuarea platilor se folosesc si cardurile bancare
virtuale. Acestea nu ne permit sa retragem numerar de la ATM, dar pot fi folosite eficient
pentru platile online, prin intermediul unui smartphone si al unei aplicatii mobile.

Exista carduri bancare si carduri emise de comercianti. Cardurile bancare sunt emise
de banci in scopul diversificarii serviciilor oferite deponentilor. Cele mai mari retele de
carduri sunt Visa si Mastercard. Cardurile de comerciant sunt emise de marile lanturi de
magazine, de benzinarii sau de cluburi, in scopul incurajarii clientelei de a achizitiona un
volum mai mare de bunuri si de servicii. Prin emiterea acestor instrumente, comerciantii
urmaresc si pastrarea clientelei, acordandu-i acesteia bonusuri la realizarea unui anumit
nivel de cumparaturi si alte facilitati.

Clasificarea cardurilor
In functie de sursa fondurilor disponibile, cardurile se clasificd in doua mari categorii:
carduri de debit si carduri de credit.

Cardul de debit permite retragerea de numerar si efectuarea de plati dintr-un cont
alimentat de posesorul cardului. In cazul in care suma de bani retrasa depaseste suma
existenta in cont, banca ofera de obicei posibilitatea utilizarii unui mic credit (overdraft),
la care percepe Tnsa un cost (o rata a dobanzii) ridicat.

Cardul de credit 7i ofera posesorului posibilitatea de a efectua plati sau de a retrage
numerar fara sa aiba fonduri proprii, folosind bani imprumutati de banca. Banca stabi-
leste o limita de creditare, adica o suma maxima care poate fi cheltuitd, nivelul dobanzii
pe care il percepe si modalitatea de rambursare a imprumutului.

Numerar sau card?

I Y S I S

Numerar Ne predispune la economii, fiindca vedem . ) .
: . Banii pot fi furati.
cum se cheltuiesc banii. 0
Card Putem plati online.

Ofera intimitate, caci nu stie nimeni suma  Suntem mai tentati sa cheltuim, fiindca nu
de care dispunem in cont. ne dam mereu seama ce suma ne-a ramas la
Chiar daca poate fi furat, nu poate fi dispozitie.

folosit prea usor. Cateodata, cand reteaua informatica nu
Verificand istoricul platilor, stim functioneaza, nu putem folosi cardul.
intotdeauna cati bani am cheltuit.

O alta modalitate prin care putem plati cu usurinta bunurile si serviciile cumparate este
folosirea sistemului de plati online (internet banking) al bancilor. Orice persoana care
detine un cont bancar are
acces, prin intermediul unui
website securizat, la 0 gama
larga de operatiuni: poate
sa transfere bani unei alte
persoane sau firme, poate
sd vada de cati bani dis-
pune (soldul contului), isto-
ricul platilor, poate sa faca
schimb valutar si altele. Ser-
viciul de internet banking ne
scuteste de drumuri supli-
mentare la banca atunci
cand vrem sa deschidem noi
conturi sau cand planuim sa
economisim.

Prin internet banking avem acces la o gama diversa de operatiuni.

Dictionar -z

PIN @

acronim al sintagmei

din limba engleza

personal identification
number (numar personal

de identificare). Este un

cod numeric cu caracter
confidential, introdus de

un posesor de card pentru
accesarea unui sistem sau a
unui serviciu

3D Secure

sistem antifrauda ce
permite cresterea securitatii
tranzactiilor online prin
solicitarea unei parole la
efectuarea fiecarei plati

Token
dispozitiv fizic folosit @
pentru a avea acces la

serviciile bancare prin
internet

Stiai ca...?

~ ] d
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e inanul 2023, peste 60%
din platile electronice
(fara numerar) au fost
efectuate folosind
telefonul.

o]

L

® Visa si Mastercard sunt
doua companii gigant de
procesare a platilor.
Ambele companii au fost
infiintate Tn SUA, n anii
1960-1970, de catre
banci care au sesizat
oportunitatea de a-si
extinde afacerile prin
intermediul cardurilor de
debit/credit, Tn contextul
n care veniturile
oamenilor cresteau rapid
si consumerismul era
n floare.
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Stiai ca...?
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® Inventatorul
bancomatului, britanicul
John Shepherd-Barron
(1925-2010), a declarat
cd afost inspirat de
distribuitoarele automate
de ciocolata. Initial, s-a
gandit sa stabileasca un
PIN (numar de identificare
personal) din sase cifre,
dar a constatat ca sotia sa
nu putea tine minte mai
mult de patru si, ulterior,
PIN-ul format din patru
cifre a devenit standardul
adoptat la nivel mondial.

® In Romania, primul card a
fost emis in anul 1995 de
Bancorex (Banca Romana
de Comert Exterior).
Cardul Visa Business era
pus la dispozitie doar
persoanelor juridice
(firmelor si institutiilor), cu
conditia insd ca acestea sa
aiba in cont minimum
5 000 de dolari.

® Platile cu cardul sunt cel
mai utilizat instrument de
plata electronica din
Uniunea Europeana,
reprezentand peste
jumatate din totalul
tuturor tranzactiilor fara
numerar (52%).

Cum prevenim fraudele?

In ceea ce priveste cardurile:

e nu fti nota PIN-ul pe card;

 nu folosi cardul la ATM-uri
care prezinta urme
de vandalism;

* nu permite vanzatorului sa
utilizeze cardul fara
supravegherea ta;

« solicita chitanta, chiar
daca vanzatorul iti spune
ca plata cu cardul nu a
fost aprobata.

In ceea ce priveste platile

online:

» asigura-ti calculatorul si
telefonul mobil cu
programe antivirus;

» nu raspunde solicitarilor
de a oferi date personale
(CNP, numarul cardului,
parola) unor persoane
neautorizate;

e nu accesa linkuri sau
fisiere trimise pe e-mail
de persoane necunoscute.

>

Modalitatea de conectare la acest serviciu se face in doua feluri: fie prin intermediul
unui dispozitiv (token) sau al unei aplicatii pentru telefonul mobil puse la dispozitie de
banca si care genereaza de fiecare data cand le folosim parola necesara de acces, fie prin
utilizarea unei parole personalizate, stabilite pentru o perioada de timp.

Debitarea directa (direct debit) este serviciul prin care se extrage din cont, automat,
suma datorata in cadrul unei tranzactii. Pentru a folosi aceasta metoda de plata, este
necesara autorizarea furnizorului pentru a incasa banii la scadenta facturii, banca
efectuand automat transferul banilor in numele cumparatorului. Acest serviciu se
dovedeste deosebit de avantajos in privinta platilor recurente, de exemplu in cazul platilor
aferente abonamentului de telefonie, pentru care trebuie achitata n fiecare luna o suma
fixa sau variabild. Astfel, nu mai e necesara deplasarea la sediul sau la banca furnizorului,
ceea ce exclude grija de a uita de plata vreunei facturi, economisind nu numai timp, ci si
bani, deoarece comisionul transferului automat este zero.

of s

In epoca internetului, serviciile de mobile banking ofera o serie de avantaje.

Mobile banking reprezinta modalitatea prin care serviciile oferite de banci sunt
accesate cu ajutorul unei aplicatii speciale instalate pe telefonul mobil. Aceasta metoda
s-a extins odata cu raspandirea utilizarii telefoanelor inteligente, care permit efectuarea
de tranzactii si folosirea serviciilor financiare prin internet fara a mai avea nevoie de un
calculator personal.

\'
- -

® Avem la dispozitie mai multe mijloace de plata care implica folosirea numerarului
sau a banilor de cont.

® Cardul faciliteaza efectuarea platilor, Tnlesnind tranzactiile incheiate la distanta si
sporind securitatea si intimitatea tranzactiilor. Cardul de debit permite retragerea de
numerar si efectuarea de plati din surse proprii disponibile Tn cont. Cardul de credit
permite efectuarea de plati din fonduri imprumutate de la banca.

® Serviciile de plata online permit o gama mai larga de transferuri de bani decat cardul.

Retin
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1. Care este cel mai larg acceptat mijloc de plata?

2. Ce mijloc de plata ne ofera posibilitatea de a plati fara a avea fonduri proprii?
a. cardul de credit; c. serviciile de plati online;
b. doar cardurile gold sau platinum; d. banii de cont.
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3. Denisa locuieste Tmpreuna cu parintii intr-o casa din Bucuresti si primeste lunar de
la furnizorul de gaze factura aferenta consumului inregistrat. Tanara stie cd mama ei
merge de fiecare data la banca pentru a plati factura in numerar si vrea sali simplifice
sarcina. In acest sens, studiaza pe website-ul companiei de gaze modalitatile prin
care poate fi achitata factura.

Avand Tn vedere ca plata gazelor se face Tn fiecare luna, ce sfat li oferiti Denisei?

Familia ta ce modalitati de plata foloseste pentru plata facturilor la energie, gaze,

internet, telefonie?

4. Cititi scenariile de mai jos si indicati mijlocul de plata care ar trebui folosit, justificand
alegerea:

Bianca merge cu mama ei la supermarket si cumpara produse
in valoare de 165 de lei. Mama Biancai are 60 de lei numerar
si un card de credit.

Beni cumpara 1 kg de mere de la un producator agricol, care
afiseaza anuntul: ,Plata doar cash!”.

Ioana vede intr-un magazin o pereche de pantofi pe care
doreste s-o0 achizitioneze. Pretul pantofilor este de 300 de
lei. Ioana are 50 de lei numerar si un card de debit (in contul
curent are 500 de lei).

Tatal lui Mihai vrea sa cumpere o masina de spalat care costa
2 400 de lei. El are un card de debit cu 5 000 de lei in cont

si un card de credit cu o limita de 30 000 de lei, din care a
folosit 28 000 de lei.

5. Ce tipuri de operatiuni pot fi efectuate prin
internet banking?

| Ny vita de plata serviciile

. Energie electrica

. Apé

Gaz

Infernet/ TV/telefoni

a. transferuri de bani catre persoane sau firme;
b. consultarea istoricului platilor;

c. efectuarea de schimburi valutare;

d. toate cele de mai sus.

YSI(PU

Investigatie

Impartiti in echipe, completati fisa de analizd a cel putin cinci oferte pentru (a) carduri
de debit, respectiv (b) carduri de credit.

Fisa de analiza pentru cardurile de debit trebuie sa cuprinda urmatoarele informatii:
denumirea bancii, denumirea produsului financiar, informatii despre deschiderea si
administrarea conturilor, venitul lunar minim pentru costuri zero, comision de administrare
lunara a contului, comision pentru serviciul de internet banking, comision pentru plati
interbancare si intrabancare.

Fisa de analiza pentru car-
durile de credit trebuie sa
includa: limita de credit,
conditiile pe care trebuie
sa le indeplineasca poseso-
rul (salariul, varsta, vechi-
mea la locul de munca),
costul de emitere al cardu-
lui, comision de emitere,
comision de administrare,
rata dobanzii, rambursarea
lunard minima, numarul de
rate fara dobanda.
Includeti fisele de analiza
realizate Tn Portofoliu.

Plata facturii utilitatilor poate fi simplificata.

~ [] ’
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Stiai ca...?

® Cele mai selecte carduri
sunt gold si platinum,
destinate unei categorii
aparte de clienti.
Comisioanele de
administrare sunt mai
ridicate, insa aceste
carduri i ofera posesorului
0 gama larga de avantaje,
de la discounturi la
cumparaturi si cazare in
marile lanturi hoteliere,
pana la asigurarea
impotriva unor riscuri
diverse (accidente, deces,
pierderea bagajelor in
timpul calatoriilor etc.).

® Conform unui studiu din
2024, atunci cand
cumpara online, plata in
numerar la primirea
coletului este metoda
preferata pentru 78%
dintre romani.

o)
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® La sfarsitul anului 2023, in
Romania erau aproape
22 milioane de carduri,
Tnsd doar putin peste doua
treimi dintre romani
detineau un card bancar.

® La sfarsitul anului 2023, in
Romania functionau circa
10 000 de ATM-uri.
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Recapitulare

1. Asociaza fiecarui termen din coloana stanga definitia corespunzatoare din coloana
dreapta.

conventie, Intre doua sau mai multe parti, prin care se face un
schimb comercial

Card

instrument de plata care ofera posibilitatea efectuarii de
PIN cumparaturi fara a dispune de numerar
Tranzactie

cod numeric cu caracter confidential, introdus de un posesor
de card pentru accesarea unui sistem sau a unui serviciu

2. Precizeaza elementele de siguranta corespunzatoare marcajelor.

]

3. LaTmplinirea varstei de 15 ani, vrei sa organizezi o petrecere cu prietenii, cu maximum
doudzeci de invitati. Te-ai hotarat asupra urmatorului plan: petrecerea va avea loc in
gradina din spatele casei familiei, In Bucuresti, vei cumpara mancare de la o firma de
catering, iar tortul il vei comanda separat; bauturile le vei cumpara de la supermarket;
mai ai nevoie de o instalatie de sonorizare de tip karaoke, pentru care parintii iti pun
la dispozitie suma de 1 200 de lei; daca reusesti sa economisesti, atunci poti dispune
de suma respectiva asa cum doresti.

e Cauta oferte de la mai multi furnizori pentru mancare, tort, bauturi, instalatia karaoke.

e Creeazad o lista detaliata cu cheltuielile pentru petrecere.

e Stabileste bugetul necesar pentru acoperirea tuturor cheltuielilor si comunica-|
parintilor.

e Sa presupunem ca parintii nu aproba bugetul si iti solicita sa reduci cheltuielile cu
20%. Cum procedezi? Micsorezi numarul de invitati la petrecere? Incerci s& reduci
consumatia?

RESURSE NECESARE
Suma asigurata de parinti
Economii personale
Total venituri
CHELTUIELI

Servicii de catering
Tort

Bauturi

Instalatie karaoke
Altele

Total cheltuieli

Rezultat net
venituri — cheltuieli



Evaluare

Grila de acordare

I. Stabileste valoarea de adevar (A sau F) a urmatoarelor afirmatii: a punctajului:
1. In general, oamenii urméaresc s isi satisfaca cu prioritate nevoile de baza. I 2p
2. Arrisipi inseamna a fi mai sarac si a face ca toata lumea sa fie mai saraca. (0,5%4)
3. Firul magnetic este un element de siguranta prezent pe bancnotele cu valoarea L 1,5p
de 10 lei sau mai mare. I (20’5X3)
.. 2]
4. Yuanul este moneda Japoniei. (0,5x4)
II. Scriein caiet litera corespunzatoare variantei corecte de raspuns. (Indicatie: este IV 1,5p
corecta o singura varianta de raspuns.) (0,3x5)

1. Cand1iti alcatuiesti bugetul, ce incluzi in categoria cheltuielilor fixe? vV 2p

a. chiria, abonamentul la utilitati (energie electrica, gaze, cablu); (1 punct pentru
b. biletele la cinema, produsele pentru uzul personal, vacantele;
c
d

mentionarea activitatilor;
0,5 puncte pentru
mentionarea resurselor

cheltuielile cu imbracamintea, cartile, combustibilul si asigurarea la masing;

rata la credit, cheltuielile cu alimentele. necesare; 0,5 puncte
2. Printre instrumentele de plata care nu implica numerar se afla: pentru precizarea
a. bancnotele; responsabililor pe fiecare
b. cardul si serviciile de plat& online ale bancilor; activitate)
c. monedele de argint sau de aur; ?;Itglu 132
d. ordinul RCA.

Timp de rezolvare:

3. Moneda are trei functii principale:
P P 50 de minute

a. instrument de plata, mijloc de schimb, etalon de valoare;
b. m!J:loc de sch!mb, uq!tate de cont, mijloc d? plafé; ) Completeaza Fisa de
c. mijloc de schimb, mijloc de masura a valorii, mijloc de pastrare a valorii; observare sistematicd
d. instrument de economisire, instrument de plata, etalon de valoare. a activitdtii si a

III. Scrie in caiet informatia care completeaza fiecare dintre afirmatiile urmatoare: comportamentului

elevilor de la pagina 104.

1. Pretul cu care putem schimba o moneda Tn altd moneda se numeste
2. Planul fmanmar care cuprinde veniturile si cheltuielile programate de catre o
persoanad intr-o anumita perioada de timp se numeste
3. Elaborarea planului de actiune Tncepe cu identificarea
necesare pentru realizarea obiectivului, Tn ordinea in care trebuie efectuate.
4. Fenomenul prin care baniiisi pierd valoarea se numeste
IV. Scriein caiet cele cinci categorii de nevoi ale Piramidei lui Maslow.
V. Scrie un plan de actiune pentru reducerea risipei alimentare in familia ta. Vei tine
cont de structura generala a unui plan de actiune.

M "|m| Autoevaluare

Completeaza, in caiet, urmatoarele afirmatii:
e Din ce am invatat, cel mai important mi se pare ... .
e Cel mai mult mi-a placut ... .
e Voitine contde....
e Cel mai dificil mi s-a parut ... .
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Produse si servicii bancare

Dictionar -z

=173 Provocare

proprietate imobiliara
bun material cu locatie
,fixa” (terenul, amenajarile
si constructiile atasate
terenului)

proprietate mobiliara
proprietate fara locatie
,fixd”, precum un automobil
sau un echipament
electronic

avans
parte a pretului unui bun
economic platita inainte de
sau in momentul achizitiei

inchiriere

contract prin care
proprietarul unui bun fi
permite utilizatorului acelui
bun sa il utilizeze contra
unei sume de bani platite
periodic

rata

suma de bani care
reprezintd o plata in contul
unui credit contractat.
Include, de regula, doua
componente:

o parte din credit si dobanda

scadenta

termenul la care, conform
unui contract, trebuie facuta
o plata

obligatiune de stat
instrument financiar

care reprezinta un credit
acordat guvernului de catre
cumparatorul obligatiunii

actiune

instrument financiar care
reprezinta cota-parte din
capitalul unei societati
comerciale

76

Familia voastra are conturi la banci? Cum
a decis la care banca sa detina cont? Ce fel
de conturi are? A contractat vreodata un
credit bancar?

2 5| M informez

Bancile sunt un ,,intermediar financiar”,
adica institutii specializate al caror rol
principal consta, pe de o parte, in atragerea
economiilor populatiei si, pe de alta parte,
n acordarea de imprumuturi persoanelor
interesate. Cei care acorda imprumuturi se
numesc creditori, iar cei care solicita bani
cu Tmprumut se numesc debitori. Bancile
ofera (respectiv, pretind) celor de la care
Tmprumuta bani (respectiv celor carora le
ofera cu Tmprumut) o dobanda.

Dobanda reprezinta pretul firesc al imprumutului. Pentru a fi dispus sa renunte la o
suma din prezent ca sa primeasca o suma din viitor, creditorul trebuie compensat pentru
»sacrificiul” de a nu mai avea banii la dispozitie. Altfel spus, aceastd compensare (dobanda)
reprezinta castigul pe care il primeste creditorul pentru amanarea disponibilitatii sumei
sale. Fara o asemenea compensare, nicio persoana sau institutie nu ar fi dispusa sa acorde
fonduri cu Tmprumut altor persoane. in mod simetric, debitorul trebuie sa plateasca o
dobanda, deoarece prin imprumutul primit isi poate atinge niste scopuri mai rapid decat
ar fiin stare sa o faca in absenta imprumutului.

Rata dobanzii este proportia pe care o reprezinta dobanda din suma oferitd sau primita
cuTmprumut; acest raport se exprima procentual. De exemplu, daca Silvia detine 1 000 de
lei si doreste sa ofere acesti bani cu Tmprumut pentru un an de zile, bancile din Romania
concureaza in a-i oferi o rata a dobanzii care, la Tnceputul anului 2025, se situa intre 4% si
6,6% pe an. Mai precis, daca Silvia se hotaraste sa incredinteze banii unei banci la o rata
a dobanzii de 4%, dupa un an de zile ea va primiinapoi cei 1 000 de lei plus o dobanda de
40 de lei. In acelasi timp, daca Laurentiu doreste s& ia un Tmprumut pentru a-si cumpara
0 masing, bancile ii ofera banii necesari cu conditia ca Laurentiu sa plateasca o ratd a
dobanzii care variaza, in functie de banca, intre 7% si 20% pe an.

Bancile oferd produse si servicii de o mare varietate. In cele ce urmeazi, le vom
prezenta succint pe cele mai importante.

Depozitul bancar este produsul oferit celor care vor sa pastreze bani Tn banca. @
Exista doua categorii principale de depozite:

Depozitele ,la vedere” sau conturile curente: reprezinta sumele de bani tinute de
deponentiin banca, pe care acestia pot sa le retraga in orice moment si cu care pot face plati.

Depozitele ,,la termen”: reprezintd sumele de baniincredintate bancii pentru o anumita
perioada si in schimbul carora banca oferd o dobanda mai avantajoasa decat pentru
depozitele la vedere. Depozitul la termen este, in esentd, un credit acordat de catre
deponent bancii. La scadentd, deponentul primeste suma depusa initial impreuna cu
dobanda cuvenita.

In Romania, cetétenii pot constitui depozite bancare si in alte monede decat leul
romanesc. Ei pot alege sa constituie depozite Tn orice moneda pe care banca cu care
lucreaza o accepta. De exemplu, pot constitui depozite in euro, dolari americani, franci
elvetieni, lire sterline s.a. Atunci cand decidem in ce moneda sa constituim un depozit,
trebuie sa tinem cont de:
 rata dobanzii oferita de banca la depozitele in lei, comparativ cu cea oferita depozitelor

Tn monede straine;
 evolutia cursului de schimb ntre leu si monedele straine.
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In economia contemporané, depozitele bancare reprezinta pentru populatie una dintre Stiai ci...2 r@\
cele mai sigure metode de plasare a economiilor. Acest lucru se datoreaza existentei unor . —
legi specifice care garanteaza sumele depuse la nivelul echivalentului in lei a 200 000
de euro. Garantia este emisa de Fondul de Garantare a Depozitelor Bancare (FGDB), un
fond infiintat de statul roman.

Creditul bancar este oferit celor care nu dispun de suficienti bani si au nevoie de o
suma suplimentara pentru a face investitii sau pentru a cumpara diverse bunuri si servicii.
Banca joaca rol de creditor, iar persoana care primeste imprumutul este debitor. Debitorul
are obligatia de a restitui creditorului (bancii) suma Tmprumutata la scadenta prevazuta
n contractul de credit si, in plus, s& plateasca o dobanda.

Creditul se acorda dupa incheierea unui contract, care prevede cel putin urmatoarele

® Banca Nationald a @
Romaniei este
o banca centrald. O banca
elemente: central3 exista Tn fiecare

- datele de identificare ale bancii, respectiv ale debitorului; tard din lume care are o

moneda proprie, fiind
singura institutie
autorizata de catre stat sa
emita moneda tarii
respective. O banca
centrala nu desfasoara
activitati comerciale cu
populatia sau cu agentii
economici, ci
tranzactioneaza exclusiv
cu bancile comerciale.
Obiectivele fundamentale
ale Bancii Nationale a
Romaniei sunt asigurarea
si mentinerea stabilitatii

« creditele imobiliare; " preturilor, respectiv

« valoarea creditului;

» perioada de acordare a creditului;
 rata dobanzii;

e comisioane.

Cetatenii Romaniei pot contracta credite bancare
si in alte monede decat leul romanesc. Apar insa
provocari determinate de existenta riscului valutar,
respectiv de evolutia nefavorabila a cursului de
schimb, care poate face ca obligatiile de plata ale
debitorului sa creasca, In timp, in moneda locala.

Principalele tipuri de credite oferite populatiei
de catre institutiile de credit sunt:

i i . ) : - mentinerea sub control a
° c.rendltele de n.eVO' personale; Depozitele bancare reprezinta cel mai sigur inflatiei
¢ liniile de credit. mijloc de plasare a economiilor. DA

® Emisiunea monetara
a unei banci centrale
se referd atat la tiparirea

Credite imobiliare Credite de nevoi personale fje be.lncnote sila
imprimarea de monede,

pentru achizitionarea cat si, mai ales, la

Diferente intre tipuri de credite

Scop unei proprietiti imobiliare pentru acoperirea consumului cresterea masei monetare.
Valoare de reguld mare (de la cateva zeci de mii  de reguld mica spre medie (nu depaseste
de euro pana la milioane de euro) echivalentul a circa 25 000 de euro)
Scadenta pe term.en lung sl oz lqu, pe termen scurt si mediu, pana la cinci ani
’ poate ajunge si la 35 de ani z

Dobanda mai redusa mai ridicata

. proprietatea care face nicio garantie, doar abilitatea debitorului de
Garantii . o . . oS ’

’ obiectul achizitiei sau alt imobil a plati

Creditul imobiliar reprezintd imprumutul pe care banca il acorda unei persoane pentru
a aduce Tmbunatatiri sau pentru a cumpara o locuintd sau un teren si care are drept
garantie un imobil. Imobilul (casa, teren) adus garantie poate fi diferit de cel pe care
persoana doreste sa il cumpere sau sa il modernizeze. Un tip special de credit imobiliar
este creditul ipotecar, folosit atunci cand, de exemplu, vrem sa cumparam o locuinta si
vom garanta restituirea imprumutului tocmai cu aceasta locuinta.

Alaturi de creditele imobiliare, creditele de nevoi personale sunt printre cele mai
populare produse bancare. Un asemenea credit este solicitat de catre populatie pentru
a acoperi cheltuieli curente sau achizitii de produse si de servicii de valoare mica si
medie, precum echipamente electrocasnice sau chiar automobile. Creditele de nevoi
personale nu sunt acordate pe baza unei garantii, ci doar pe baza capacitatii estimate
a clientului de a plati Tnapoi creditul. Fiecare institutie bancara are propriile norme de
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Un depozit bancar poate fi facut
in lei, dar siTn alte monede.

500 .. cerjee
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Stiai ca...?

® De ce sunt mai mici
dobanzile la creditele
imobiliare decat la cele
de nevoi personale
in cazul creditelor
imobiliare, clientul bancii
ofera o garantie sub forma
proprietatii imobiliare,
aceasta clauza reducand
riscul de creditare pentru
banca. in cazul in care
clientul bancii nu mai
poate sau nu mai doreste
sa plateasca ratele, banca
va prelua proprietatea, o
va vinde siTsi va recupera
creditul (sau cel putin o
parte din el). Din acest
punct de vedere, riscul
este mai scazut pentru
banca. Prin urmare, va
solicita o dobanda mai
mica de la acest tip de
clienti. Asemenea situatii
apar mai ales in timpul
crizelor economice, atunci
cand multe persoane isi
pierd locul de munca sau
cand veniturile lor scad.

creditare, respectiv de prudentialitate, incercand sa
controleze riscul de credit (riscul de a nu fi platita
Tnapoi de catre clienti).

Liniile de credit sunt aranjamente de creditare
bancara prin care cele doua parti cad de acord
asupra unei sume maxime pe care clientul o
poate utiliza peste disponibilul sau. Practic, linia
de credit stabileste nivelul maxim al creditului pe
care banca este dispusa sa il acorde clientului sau
si i lasa acestuia libertatea de a decide ce suma
si in ce moment utilizeaza aceasta facilitate. Pana
n momentul Tn care utilizeaza linia de creditare,
clientul nu plateste dobanzi, ba, mai mult, va
plati dobanzi doar pentru sumele pe care le are
imprumutate. Dupa ce se ramburseaza sumaimprumutatd, aceasta va fi din nou disponibila
pentru imprumut. Poate cel mai popular produs de acest tip este cardul de credit.

Intrucat dupa ce ludm bani cu imprumut rimanem cu obligatia de a-i restitui impreuna
cu dobanda aferenta, datorie care se poate intinde multi ani 1n viitor, inainte de a lua un
credit trebuie sd ne gandim bine daca ne serveste intereselor pe termen lung. Specialistii
in economie si finante fac adesea diferenta intre ,,datoria bunad” si ,datoria rea”. ,,Datoria
bund” este cea care ne ajuta sa obtinem venituri mai mari in viitor. De pilda, atunci cand
banii Tmprumutati sunt cheltuiti in scopuri educationale sau pentru a dezvolta o afacere,
anticipand ca decizia noastra va aduce roade pe termen lung. ,,Datoria rea” Tnseamna
contractarea unui credit pentru a cumpara bunuri care urmeaza sa isi piarda valoarea sau
care nu ne ajutd sa devenim mai productivi in viitor. De exemplu, sa cheltuim pe credit
pentru a ne satisface anumite dorinte sau capricii (haine scumpe, vacante extravagante
etc.) nu reprezinta o alegere inteleapta.

MAHA

Tranzactiile bancare sunt serviciile oferite de banci atunci cand transfera sume de bani
intre conturile diversilor clienti. Bancile opereaza aceste transferuri la ordinul clientilor.
In acest rol, bancile faciliteaza, de exemplu, platile intre cumparatori si vanzatori.

Operatiunile cu numerar se refera la serviciile prin care bancile ofera clientilor
posibilitatea de a depune sau de a retrage numerar din conturile lor.

Schimbul valutar consta in transformarea unei sume dintr-o anumita moneda in alta
moneda. De exemplu, daca dorim sa cumparam o carte produsa in SUA, atunci vom avea
nevoie de dolari, ceea ce inseamna ca mai intai trebuie sa cumparam dolari si apoi sa
platim cu dolari cartea respectiva.

Seifurile si casetele de valori reprezinta un alt serviciu pe care bancile il ofera celor
care doresc sa depoziteze anumite obiecte de valoare sau documentele importante.

Garantiile bancare reprezinta un serviciu oferit clientilor care participa la licitatii sau
care au nevoie sa garanteze fata de terti efectuarea unor lucrari sau indeplinirea anumitor
obligatii.

Serviciile de brokeraj sunt oferite clientilor care doresc sa cumpere/vanda actiuni
sau alte titluri financiare. De exemplu, prin intermediul anumitor banci putem cumpara
titluri de stat Fidelis, care reprezintd un mijloc de economisire din ce Tn ce mai folosit,
datorita dobanzilor atractive. Cand cumparam un titlu de stat, practic Tmprumutam
statul cu respectiva suma de bani (valoarea titlului) pentru un anumit termen: de la
un an pana la sapte ani. La maturitate, statul ne vireaza Tnapoi Tn cont contravaloarea
titlului plus dobanda aferenta. Unul dintre avantajele cumpararii de titluri de stat este
cd dobanda obtinuta nu este impozabild — spre deosebire de dobanda aferenta depo-
zitelor bancare, care este impozabila. Astfel, chiar daca un depozit bancar si un titlu de
stat ne oferd aceeasi dobanda, la maturitate ramanem cu mai multi bani in buzunar in
cazulin care alegem titlul de stat. Spre deosebire de depozitele la termen ale bancilor,
la care putem renunta oricand, recuperand suma depusa, titlurile de stat Fidelis pot
fi vadndute prin intermediul bancii sau direct de catre noi, la bursg, Tnsa pretul obtinut
poate sa fie mai mic sau mai mare decat valoarea titlului.
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Profitul bancilor

Activitatea bancara reprezinta o afacere, in consecinta ea trebuie sa fie profitabila. In
schimbul serviciilor oferite, bancile percep comisioane, iar pentru Tmprumuturi pretind
dobanda. Rata dobanzii la credite este intotdeauna mai mare decat rata dobanzii la
depozite, altminteri banca ar functiona in pierdere. Cu cat banca plateste o rata a dobéanzii
mai mare deponentilor, cu atat va percepe o rata a dobanzii mai mare debitorilor sdi. Cand
alegem un produs sau un serviciu bancar, trebuie sa fim atenti nu doar la rata dobanzii,
ci si la comisioane si la alte conditii prevazute in contractul pe care il semnam cu banca.

\'
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® Sistemul bancar are rolul fundamental de a atrage resursele financiare ale populatiei
sub forma depozitelor bancare si de a le plasa n sistemul economic sub forma
creditelor bancare.

® Dobanda este pretul imprumutului. Primim dobanda cand oferim bani cu imprumut,
platim dobanda cand solicitam un Tmprumut.

® Depozitele bancare pot fi in moneda tarii, dar si in alte monede. Fiecare dintre
alternative are propriile avantaje si dezavantaje. Depozitele bancare ale populatiei,
asigurate prin Fondul de Garantare a Depozitelor Bancare in limita a 100 000 de
euro per deponent per banca, sunt practic fara risc.

® Creditele ne dau posibilitatea sa ne atingem mai repede anumite scopuri, dar trebuie
sa reflectam cu atentie asupra lor, pentru a nu cadea in capcana unei ,,datorii rele”,
care sa ne impovareze inutil in viitor.

® Pentru o banca, cea mai importanta sursa de venituri o constituie dobanzile pe care
le percepe, insa foarte importante sunt si veniturile din diferitele tipuri de comisioane
bancare pe care le percepe clientilor.

% Aplic

1. In Ziarul Financiar din 6 octombrie 2019, jurnalistul Alex Ciutacu a publicat articolul
intitulat ,,Depozite bancare — contrast surprinzator”, in care mentioneaza:

Retin

,Dobanzile la depozitele la termen n lei pentru populatie pe perioade de 6 sau
12 luni oferite la ghiseu de cele mai mari 10 banci din Romania Th octombrie 2019
variazad intre 0,35% si 3,6%, potrivit datelor agregate de Z.F. in baza informatiilor de pe
site-urile institutiilor de credit. Daca in cazul scadentei de 6 luni cea mai mica dobanda
remunerata de bancile mari la depozitele in lei este de
0,35%, iar cea mai mare ajunge la 3,2%, pentru
scadenta de 12 luni, dobanda oferita la depozitele
n lei de bancile mari Th octombrie este cuprinsa
intre 0,5% si 3,6%.

Dobanzile remunerate pentru economiile depo-
nentilor sunt bazate pe ofertele bancilor la ghiseu
pentru depozite de circa 20 000 de lei, la termen,
pentru persoane fizice — fara a luain calcul ofertele
promotionale, oferite Tn cazul indeplinirii anumitor
conditii, sau prin accesarea canalelor online.

In octombrie 2019, ecartul dintre dobanda
medie oferitd de bancile din Romania la depozitele
la termen Tn lei si dobanda medie la creditele
personale in lei ramane inca ridicat in piata bancara
din Romania, desi datele BNR arata ca acesta a F
scazut in august la cel mai redus nivel din ianuarie
2018, de 6,46%.

Aceste proportii se vor pastra in linii mari si in
perspectiva, cred analistii din piata, Tn contextul
n care sistemul bancar romanesc nu reuseste sa

Mayer Amschel Rothschild
(1744-1812)

Mayer Amschel Rothschild
s-a nascut la Frankfurt.

Era de origine evreiasca

si, fiindca Tn acea vreme
crestinilor le era interzisa
activitatea de creditare

din cauza legislatiei aspre
privind camata, iar evreilor
le era interzis sa practice
cele mai multe dintre
meseriile din societatea
feudald, tanarul Rothschild

a decis, la varsta de

13 ani, sa urmeze o cariera
in domeniul bancar.
ImplicAndu-se initial mai
ales Tn schimbul valutar, a
devenit un creditor nelipsit
la curtile multor suverani si
guverne europene. in acelasi
timp, a initiat prima retea
internationala bancara, firma
sa desfasurand activitati
importante n marile orase
europene. Acest lucru i-a
permis sa diversifice riscul si
sa reactioneze cu succes

la diferitele evenimente
petrecute pe intregul
continent.
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Stiai ca...?

@ In anul 2018, conform
Bancii Centrale Europene,
in Romania existau treizeci
si patru de institutii de
credit. In Danemarca, o
tara mult mai dezvoltata,
existau 1 599 de
asemenea institutii. Acest
lucru sugereaza faptul ca
in Danemarca existd o
industrie bancara mai
competitiva decat in
Romania. In Grecia insa,
existau cincisprezece
institutii de credit, iar Tn
Bulgaria, douazeci si cinci,
deci exista tari europene
cu mai putine oferte
concurente. Oferta
bancilor care opereaza in
Romania este diversa,
obligandu-i pe clienti sa
evalueze serios alegerile
pe care le fac.

® Conform datelor Bancii
Nationale a Romaniei, la
finalul anului 2019 existau
circa 18 milioane de
carduri de debit si de
credit si peste 10 400 de
ATM-uri. Cele mai multe
bancomate sunt in
Bucuresti (peste 1 800),
dar cele mai multe
ATM-uri la mia de locuitori
sunt in orasul Mioveni
(saisprezece), urmat de
Pitesti, Focsani si Deva
(cate unsprezece).

crediteze in masura in care atrage
depozite, ceea ce genereaza
un exces de lichiditati. Potrivit
datelor BNR, la jumatatea anului
2019, raportul dintre creditele
acordate si depozitele atrase de
la clienti era de 74,69%, ceea ce
fnseamna ca la fiecare 100 de lei
atrasi de banci ca depozite reu-
sesc sa crediteze mai departe
doar circa 75 de lei.”

a. De ce credeti ca variaza atat
de mult dobanzile intre diferite
banci? Priviti o banca drept un
producator de ,credite” care
se finanteaza din atragerea
de depozite.

b. Ce Tnseamna aceste diferente din perspectiva clientilor? Ce consecinta poate avea
o stire care prezinta asemenea diferente?

c. Daca aveti deja un depozit bancar, are sens sa urmariti ofertele altor banci?

d. Credeti ca are sens consumul de timp Tn analiza cat mai detaliata a ofertelor
diferitelor institutii bancare? Se va transpune ea in diferente in ceea ce priveste
castigurile viitoare ale unui deponent?

e. Aveti 10 000 de lei. Calculati diferenta de castig intre a face un depozit bancar pe
douasprezece luni la 0 dobanda de 0,5% si un depozit similar la o dobanda de 3,6%.

f. Directorul bancii la care lucreaza fratele tau i-a solicitat acestuia sa conceapa un
»nou” produs de creditare bancara dedicat clientilor foarte tineri. Ajuta-ti fratele
n acest demers. Gandeste-te la ceva nou si realizeaza un afis in care faci reclama.
Elementele-cheie prin care se diferentiaza bancile sunt: nivelul dobanzilor, usurinta
de a accesa creditul, incurajarea unui anumit tip de consum sau de investitie
(utilizarea), numele bancii si reputatia sa (banca dinamica, apropiata de clienti etc.),
explorarea nevoilor clientilor bancari.

Camatarul l-a convins pe client sa semneze contractul.

Sh @| fnvé; prin activitate. Metoda ,,Explozia stelara”

Profesorul imparte elevii din clasa n cinci echipe. Fiecare echipa trage la sorti un tip
de intrebare (Cine?, Ce?, Pe ce termen?, Cum?, De ce?). Fiecare echipa are ca sarcina
de lucru sa formuleze, intr-un interval de timp dat,
cat mai multe Tntrebari utilizand respectivul tip de
intrebare.

Exemplu:

Ce?: Ce este depozitul la termen?, Ce este
schimbul valutar? Etc.

Cine?: Cine ia credit? Cine foloseste servicii de
brokeraj? Etc.

Fiecare echipa scrie Tntrebarile pe o foaie
(flipchart) si le prezinta restului clasei. Totodata,
echipele trebuie sa pregateasca si raspunsurile
la intrebarile formulate. La finalul prezentarilor,
profesorul ofera feedback.

Cine?

Ce?
Produse
si servicii
bancare

Pe ce
termen?

Cum?

o1 PL

Cercetati ofertele a minimum trei banci privind depozitele la termen in lei, euro si
dolari. Cautati rata dobanzii aferenta celei mai recente emisiuni de titluri de stat ,,Fidelis”.
Intocmiti un tabel centralizator cu rata dobanzii la depozitele la termen, respectiv titluri
de stat, in functie de maturitate, folosind modelul dat:

Investigatie
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Exemplu: Rata dobénzii la depozite la termen, respectiv titluri de stat, In functie de

maturitate
—mm
Depozit, Banca 1 5,25% 5% 2,4% 3,3%
Depozit, Banca 2 5,2% 5,35% 1,75% 3,5%
Depozit, Banca 3 4,5% 3,8% 1,65% 2,75%
Titlu de stat ,,Fidelis” 6,8% 7,5%

Ce alte caracteristici relevante (suma minima necesara, impozitul pe dobanda,
posibilitatea retragerii/recuperarii banilor Tnhainte de termen etc.) au ofertele pe
care le-ati gasit? Argumentati care considerati ca este cel mai avantajos mijloc
de economisire.

I

N—¢,N Dezbhatere

Stiai ca...? Skng

Cititi scenariile urmatoare. Care dintre personajele de mai jos credeti ca are cel
mai justificat motiv pentru a apela la un credit bancar? Cine credeti ca nu ar trebui sa
cheltuiasca pe credit sau sa solicite un credit?

A.Teodora este colectionara de carti rare. Ea a
asteptat ani de zile sa cumpere editia prin-
ceps din Cartea junglei, dar i s-a parut destul de
scumpa. Acum a descoperit cartea la un anticariat
n Bucuresti, intr-o stare foarte bung, la pretul de
1700 de lei, ceea cei se pare o adevarata oportu-
nitate, avand in vedere ca pe piata internationala
un produs de calitate asemanatoare se vinde cu
1458 de euro. Teodora nu are suficienti bani eco-
nomisiti si se gandeste sa utilizeze cardul de credit.

B. Florin locuieste la periferia Bucurestiului, dar are
treaba zilnic in diverse locuri din oras si trebuie
sa se deplaseze cu autoturismul personal. El
are o masina veche, care se tot defecteaza. Din
aceastd cauza, se intdmpld sa intarzie frecvent: [Eem——a—
ba la serviciu, ba la scoala pentru a-si lua copilul,  cartea junglei, de Rudyard Kipling, a fost
ba la medic unde trebuie sa ajunga periodic cu  publicatain 1894, in aproximativ 1 000 de
sotia lui insarcinata. Florin nu-si permite o masina ~ &xemplare.
noud, dar nici nu poate sa mai continue asa. El se gandeste sa ia un credit de nevoi
personale pentru a-si cumpara un automobil secondhand mai bun.

C.Rodica are doua slujbe si castiga lunar aproape cat trei salarii medii pe economie. Ea
este de parere ca ,trebuie sa-ti traiesti viata” si nu prea Tsi refuza vreo dorinta. Rodica
are conturi deschise la cateva banci si trei carduri de credit, insa pe doua le-a tot folosit
pentru a-si cumpara pantofi si genti si trebuie sa ramburseze sume importante. Acum,
prietenii ei Tnstariti o provoaca sa mearga impreuna intr-un city-break la Milano. Limita
de credit a celui de-al treilea card i-ar permite sa plateasca costurile excursiei, dar
Rodica ezita sa ia o decizie.

D. Silviu a descoperit 0 masina decapotabila la un dealer auto. A fost visul lui sa aiba o
masina cabriolet, nemaipunand la socoteald ca masina are culoarea lui preferata. Are
deja o masina obisnuita, ceva mai veche, daruita de tatal lui, si care functioneaza fara
probleme. Silviu este fierar-betonist si lucreaza Tn constructii la o companie care nu
are proiecte tot timpul. El se gandeste sa solicite bancii un credit de nevoi personale
pentru a cumpara masina, insa va trebui sa plateasca lunar o rata care se ridica la 30%
din salariul obisnuit.

® O persoana care nu
plateste rata unui credit
risca sa piarda accesul la
alte credite. Exista situatii

n care persoane care au

contractat un credit de la

banca nu mai au abilitatea
de a plati in continuare.

Acestea au la dispozitie

mai multe optiuni: @

1 Sadiscute cu banca
si, daca situatia este
anticipata drept
temporard, banca i
poate oferi clientului
diferite modalitati de a
depasi situatia
respectiva (de exemplu,
exonerarea de la plata
a uneia sau a mai
multor rate).

2 in situatia in care
creditul este asigurat,
societatea de asigurare
isi asuma plata unui
anumit numar de rate, n
functie de evenimentul
care a fost asigurat
(de exemplu, somaj,
boala etc.).

3 Sarefinanteze creditul in
cauza, fie la banca
respectiva, fie la alta
banca, prin modificarea
clauzelor si
a caracteristicilor
creditului. Acesta poate
fi refinantat printr-un alt
credit, cu o scadenta mai
Indepartata, care sa
duca la o rata lunara
mai redusa.
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Mijloace moderne de economisire.
Instrumente de economisire
pentru copii

Dictionar | W| ‘f_:% Provocare

economisire Toti dorim sa cumpdram bunuri pe care momentan nu ni le permitem. Si totusi, cum ne

partea din venit care nu este t tisf dorintele si ile? R3 l te p3 d L: fiind Stati. Ai

cheltuita pe consurm putem satisface dorintele si nevoile? Raspunsul poate parea paradoxal: fiind cumpatati. Ai
aflat deja din lectia despre buget de regula 20/50/30, potrivit careia 20% dintre venituri ar

Investitie o trebui sa fie economisite. Tu reusesti sa economisesti? Ti-ai fixat obiective financiare pe termen

cheltuirea economisirilor scurt, cum ar fi ca pana la sfarsitul anului s& economisesti o0 anumita suma? Dar pe ter-

pentru a creste venitul viitor . T ’

’ men lung? Ai un plan de economisire?

stiaicd.? [S10F| [Ec=» %| Md informez >

- goefju:;n :Nilliarps, jucator A economisi Tnseamna s& cheltuim mai putin acum, cu scopul de a putea cheltui mai
e fotbal american, mult in viitor. Economisim din precautie sau din dorinta de a cumpara un produs scump,

investeste 90% din salariu . . A . . n
silchaltiieste pe consum pe care nu ni-l permitem in prezent. De exemplu, punem bani deoparte pentru a fi in

doar 10%. El a declarat, masura sa platim tratamentele medicale in caz ca suferim un accident sau pentru a
dupéd ce a semnat un acumula suma necesara achizitiei unei console de jocuri video. Economisirea implica
contract de 6,6 milioane sacrificarea satisfactiei unor nevoi sau dorinte imediate Tn schimbul satisfacerii unor
de dolari cu echipa New scopuri mai importante.

England Patriots:

,Daca vreau, pot sa imi
cumpar o masina
smecherd, pot sa imi
cumpar o casa scumpa,
dar asta nu o sa ma ajute
cand o sa am 40, 50 sau
60 de ani. Cine stie cand o
sd am nevoie de

banii astia?”
Capitalizarea dobanzii
reprezinta

reinvestirea dobanzii

la scadenta, ceea ce va
face sa se calculeze
dobanda la dobanda.

Bancile si alte institutii financiare ne ofera un stimulent pentru a economisi — dobanda.

Calculul dobanzii
A) Dobanda simpla
Dobanda simpla se calculeaza doar la suma depusa initial in cont.
CxNzxd

D=360x100
unde: D — dobanda,

C - valoarea depozitului constituit sau suma imprumutata,
Nz — numarul de zile pana la retragerea depozitului sau rambursarea creditului,
d — rata nominald a dobanzii anuale.
De exemplu, la un depozit de 1 000 de lei, o rata a dobanzii de 12% pe an va aduce,
3 3 3 = 0 = i
dupa un an, q dobap_c!a 1900 X 12@ 120 de lei. o (1000 x 300 x 12)
In aceleasi conditii, dupa zece luni, vom avea o dobanda =
7 ’ 360x100
=100 de lei.
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B) Dobanda compusa

Calculul dobanzii compuse este necesar cand dobanda cuvenita la sfarsitul anului
este reinvestita. Practic, investitorul castiga dobanda la dobanda — proces cunoscut sub
numele de compunere.

Daca investiti o suma initiala S, cu o rata anuald a dobanzii i pentru o perioada de n ani,
dobanda capitalizata anual, suma finala S, pe care o veti primi la sfarsitul perioadei va fi:

S, =S, (1+0)n D

Dobénda compusd =S, - S,

De exemplu, daca depuneti 1 000 de lei intr-un depozit bancar cu o rata a dobanzii de
10%, dobanda fiind capitalizata anual, peste trei ani veti putea retrage: 1 000 (1 + 0,1)* =
=1 331 de lei, dobanda fiind 331 de lei (1331 -1000).

Bancile pot oferi si produse de economisire pentru care capitalizarea este semestriala
sau trimestriala.

De exemplu, Tn cazul unui produs de economisire ce presupune o depunere initiala de
500 de lei, pentru care banca ofera dobanda 4,8% pe an, capitalizata trimestrial, calculul
sumei de care vom dispune la finalul anului se realizeaza astfel:

Se determind p — numarul de perioade de capitalizare dintr-un an, Tn cazul nostru,
patru (trimestre); p = 4.

Se calculeaza suma finala dupa formula S; = S, (1 + i/p)»<», unde i si n au aceleasi
semnificatii de mai sus.

S5,=500 (1 +4,8%/4)1x4=524,43.

Calculul detaliat pe trimestre este prezentat in tabelul de mai jos.

Dobanda compusa

Rata dobanzii aferenta
perioadei de capitalizare =
rata dobanzii anuale/numarul
perioadelor de capitalizare

Suma din cont

Trimestrul lafnceputul perioadei Suma din cont la finalul perioadei

dintr-un an
1 500 4,8%/4 =1,2% 500 + (500 x 0,012) = 506
2 506 1,2% 506 + (506 x 0,012) = 512,07
3 512,07 1,2% 512,07 + (512,07 x 0,012) = 518,21
4 518,21 1,2% 518,21 + (518,21 x 0,012) = 524,43

Din cele prezentate anterior, vedem ca banii economisiti pot aduce alti bani, sub forma
dobanzii. Dobanda reprezinta un criteriu important de evaluare a produselor de
economisire. Cu cat Tncepem sa economisim mai devreme, cu atat impactul asupra
resurselor financiare pe care le detinem va fi mai mare.

Ce sumd vei avea dacd economisesti anul acesta Ce sumd vei avea dacd economisesti anual
1000 de lei cu dobéandd de 10% 1 000 de lei cu dobdandd (compusd) de 10%
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»Miracolul” dobanzii compuse

Alegerea unui instrument de economisire incepe cu definirea obiectivelor. Economisirea
are drept scop siguranta financiara, construirea unei case sau finantarea studiilor de
specialitate?

Stiai ca...?

® Albert Einstein ar fi spus
ca ,,Dobanda compusa
este a opta minune a
lumii. Cine o intelege
castiga; cine nu, plateste.”

v

Pusculita conceputa
cu ocazia Noului An Chinezesc
2020, Anul Sobolanului

® Unul dintre secretele
dezvoltarii rapide a
Japoniei si a altor tari
asiatice dupa Al Doilea
Razboi Mondial este rata
ridicata a economisirii.
in anii 1970, rata
economisirii personale Tn
Japonia era de circa 23%
din venituri. Fenomenul
economisirii accentuate
caracterizeaza si
dezvoltarea rapida a
Chinei din ultimele
decenii. Chinezii
economisesc, in medie,
aproape 25% din venitul
personal.
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Stiai ca...? SEng

® Daca economisim zilnic
cinci lei si investim acesti
bani cu o dobanda de 5%
pe an, capitalizand
dobéanda (compusa), dupa
patruzeci de ani vom avea
n cont suma de 204 539
de lei, din care circa
150 000 de lei reprezinta
doar dobanda acumulata.

® ,Regula lui 70” este un
mijloc facil de a aproxima
n cati ani se dubleaza
valoarea economiilor
noastre, data fiind rata
dobanzii. Ea consta in
urmatoarea formula:

Nr. anilor = 70

De exemplu, daca rata
anuala a dobanzii este
2,5%, peste 28 de ani,
suma pe care o vom avea
Tn cont va fi dublul celei
depuse initial.

Rata anuald a dobanzii

Dupa definirea obiectivelor, ne indreptam atentia spre buget, mai ales spre cheltuielile
facute pentru satisfacerea dorintelor, si estimam valoarea fondurilor pe care le putem
aloca pentru economii. Pentru a beneficia de efectul compunerii dobanzii, este important
sa economisim constant, pe termen lung. Astfel, daca economisim 1 000 de leicu o
ratd a dobanzii de 5%, la sfarsitul anului castigdm o dobanda de 50 de lei. Daca lasam
banii in cont (i reinvestim) pentru inca un an, la finalul perioadei, dobanda totala se va
ridica la 102,5 lei (50 de lei din primul an + 52,5 lei din al doilea an). Daca lasam banii
sa produca dobanda inca un an, valoarea totala a dobanzii stransa in acesti trei ani va
ajunge la 157,6 lei.

O simpla navigare pe site-urile institutiilor bancare ne dezvaluie o gama variata de
instrumente de economisire, Tnsa acestea pot fi grupate Tn urmatoarele categorii:

« depozite la termen;

e conturi de economii la vedere;

e conturi de economii pentru copii, pe termen lung;

 instrumente de economisire cu o componenta de investitii (de exemplu: pensii private).

Depozitele la termen reprezintd o optiune atunci cand ne propunem sa economisim
pentru un proiect cu un termen definit, astfel incat la scadenta depozitului sa dispunem
de fondurile necesare realizarii obiectivului.

Conturile de economii la vedere sunt o varianta de economisire cand dorim sa facem
fata situatiilor neprevazute, Intrucat putem avea acces oricand la fondurile economisite,
fara a afecta dobanda. Conturile de economii pentru copii, pe termen lung, si instrumentele
de economisire cu o componenta de investitii raspund nevoii de siguranta financiara
personala si a familiei.

Un cont de economii pentru copii raspunde nevoii de siguranta financiara personala.

= ) = | Retin

® Dobanda este un criteriu important in alegerea produselor de economisire, fiind mai
avantajoasa la produsele pe termen lung.

® Dobanda poate fi simpla sau compusa (capitalizata).

® Alegereainstrumentelor de economisire depinde de obiective, de sumele pe care le
putem aloca pentru atingerea lor, de avantajele oferite de banca (de exemplu, lipsa
comisioanelor) si de riscurile pe care suntem dispusi sa ni le asumam.

% Aplic @j

LY

1. Catalin si Miruna sunt preocupati de siguranta financiara a familiei lor si analizeaza
din partea a patru banci ofertele de conturi de economii pentru copii. Cei doi frati au
posibilitatea sa aloce suma de 1 000 de lei/an. In urma studierii ofertelor publicate
pe site-urile bancilor, au realizat urmatorul tabel rezumativ:
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_ Blue Bank Yellow Bank Red Bank Purple Bank
500 0 300 500

Suma minima
Durata minima - - - unan
Rata dobanzii 6,6%/an 5%/an 4,5%/an 5,8%/an
Compunere anuala anuala trimestriald anuala
Alte beneficii - 5 - -
Comision de inchidere daca Comision
Costuri se renunta mai devreme de de Inchidere:
un an: 20 de lei 30de lei

Calculati cati bani ar aveain cont dupa un an, daca suma depusa initial ar fi de 1 000 de lei.
Avand in vedere ca Miruna si Catalin si-au propus sa depuna in fiecare an cate 1 000
de lei, cati bani ar avea in cont dupa cinci ani? Care este cea mai avantajoasa oferta?

2. Elena il intreaba pe tatal ei daca are un plan de economisire pentru batranete. ELTi
raspunde ca economiseste anual 1 000 de lei Tntr-un fond de pensii care i-a inmultit
banii, Tn medie, cu 8% pe an, astfel incat cei 1 000 de lei economisiti initial ajung sa
reprezinte dublu dupa doar noua ani.

Elena are indoieli, asa ca se apuca sa calculeze singurd, realizand tabelul de mai jos:

T T E I A B B A

Suma la inceputul

. 1000 1080 1166,4 1259,7 1469,3
anului
Dobanda 80 86,4 93,3 100,8 108,8 117,5 1269 137,1 1481
Suma lafinalulanului 1080 1166,4 1259,7 1469,3 1999

a. Completati, in caiet, spatiile libere din tabel cu sumele corespunzatoare.
b. Ce suma va ajunge sa detina tatal Elenei in cazul in care continud sa reinvesteasca
1 000 de lei pe parcursul a douazeci de ani?

3. Diana este eleva in clasa a VIII-a si la finalul clasei a XI-a intentioneaza sa mearga
n tabar4, in Franta. Insa, pentru a-si realiza dorinta, trebuie sa economiseasca bani.
Informandu-se in privinta costurilor unei astfel de calatorii, Diana isi dd seama ca are
nevoie de suma de 5 400 de lei. Initial, ea si-a propus Tn acest scop sa pund in pusculita
n fiecare an, timp de trei ani, suma de 1 800 de lei. Ulterior, a invatat la scoala ca poate
fructifica aceste economii depunandu-le la banca, intr-un depozit la termen, cu o ratd a
dobénzii de 6% pe an. Cat este dobanda pe care o va obtine Diana la finalul perioadei?

Economiseste anual... cu o dobanda anuala de... si in trei ani va avea...

1800 de lei 6%

Tu ai un plan de economisire? Din lista de cheltuieli bugetate pe ultimele doua luni,
care sunt zonele Tn care ai putea reduce cheltuielile?

S0

Portofoliu

Organizati in echipe de cate 4-5 elevi, realizati un pliant cu tema ,,Cum aleg o banca
pentru primul meu cont de economii?”.

fn acest scop:

« veti defini obiectivul pentru care doriti sa economisiti (reamintiti-va ce ati invatat la

lectia despre buget si formulati un obiectiv SMART);

- va veti documenta Tn legatura cu ofertele bancilor in materie de instrumente de

economisire pentru copii, folosind informatiile disponibile online si la sediul bancilor;

- veti realiza un rezumat al celor mai relevante trei oferte Tn raport cu obiectivul

vostru, Tn care sa se regdseasca si criteriile de care veti tine cont in selectarea ofertei

(dobéanzile, comisioanele, beneficiile) si la final veti motiva alegerea ofertei, tinand

cont de toate informatiile adunate.

Stiai ca...?

~ [] ’
SEng

® Fondurile private de pensii
(fonduri de pensii prin
acumulare) ofera un
produs financiar
important, cu ajutorul
caruia ne putem fructifica
economiile realizate pe
parcursul vietii active,
beneficiind de siguranta
financiara la batranete.
La sfarsitul anului 2024,
aproape 800 000 de
romani economiseau
voluntar pentru o pensie
privata.

® Conform unui sondaj
realizat de Asociatia
pentru Pensiile
Administrate Privat
(APAPR), jumatate dintre
romani nu economisesc
pentru varsta pensionarii.

® In cadrul primului Congres
International al Bancilor
de Economii, care a avut
loc in anul 1924, la Milano,
data de 31 octombrie a
fost stabilita drept Ziua
Mondiala a Economisirii.
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Dictionar -z

=C);% Provocare

cost fix

cheltuielile de afaceri care
raman constante pentru o
anumita perioada de timp,
indiferent de modificarea
volumului activitatii

cost variabil

cheltuielile de afaceri care
variaza de la o perioada la
alta, de regula proportional
cu volumul activitatii

perioada de gratie
perioada de timp in care nu
se platesc rate la un credit;
acest lucru nu Tnseamna
ca nu exista cost care se
capitalizeaza

marja
diferenta dintre venituri si
costuri

cotatie

pret afisat la care un
comerciant arata ca este
dispus sa tranzactioneze;
cotatia poate diferi de pretul
efectiv la care se desfasoara
ulterior tranzactia

86

Familia ta a contractat credite? in ce scop si pe ce duratd? Cum au ales parintii tai/
rudele tale banca de la care s-au imprumutat? Presupunand ca familia ta vrea sa-si puna
economiile la banca, de ce criterii ar trebui sa tina cont in alegerea produsului bancar?

Procesul de alegere este complex, dar nu extrem de dificil. Fiecare cetatean interesat
de produsele si de serviciile bancare trebuie sa isi faca propriile calcule, pentru a vedea
ce oferta i se potriveste cel mai bine. Voi ce stiti si ce v-ati dori sa stiti despre alegerea
produselor bancare? In primele doui coloane ale unui tabel asemanator cu cel de mai jos,
sistematizati, in caiet, raspunsurile voastre. La finalul lectiei, completati ultima coloana.

2cd 5| M informez

Orice persoana care apeleaza la serviciile unei institutii bancare trebuie sa fie constienta
cd industria bancara este o industrie competitiva, in care diferite banci concureaza intre
ele pentru a atrage clienti. In consecinta, oricine ia in considerare utilizarea unor produse
si servicii bancare trebuie sa consulte ofertele cu privire la aceste produse si servicii si,
exploatdnd concurenta dintre banci, sa incerce sa negocieze conditii mai bune. Varsta
minima de deschidere a unui cont bancar in Romania este de 14 ani, dar bancile solicita,
de regula, si un cotitular de cont, o persoana adulta, care poate specifica anumite limite
n utilizarea contului.

Punctul de plecare al alegerii produselor sau a serviciilor bancare si a bancilor tine de
previziunile clientului privind necesitatile sale viitoare in domeniul financiar. Iata cateva
intrebari-cheie pe care Teodor trebuie sa le puna parintilor sai pentru a alege in deplina

cunostinta o anumita oferta a unei banci.

Voi cauta o banca cu costuri minime de
administrare a contului.

Preferinta clientului cu privire

la serviciile bancare

Singurele tranzactii pe care le
1 anticipeaza sunt cele prin care primeste
0 suma de bani periodic.
Are nevoie sa plaseze anumite sume
pe care le primeste periodic in
economisire si ar dori si pastrarea
valorii sumelor in timp, in termeni reali.
Are nevoie de acces cat mai larg si raspandit
3 dinpunct de vedere geografic la reteaua de
bancomate pentru a scoate bani.
Voi folosi cel mai probabil
internet banking.

Sursa: Autorii

Voi alege o banca ce plateste dobanda
cea mai mare si care are costuri minime
de administrare a contului.

Voi cduta una dintre bancile cu cele
mai multe ATM-uri, respectiv
0 banca de mari dimensiuni.

Voi cduta bancile cu cele mai avansate si sigure

4 platforme de internet banking.

Relatia dintre client si banca poate fi diversa:

1. Clientii pot apela la aceeasi institutie bancara pentru a beneficia de toate produsele
si serviciile bancare pe care le ofera. Din acest punct de vedere, ar putea economisi
anumite costuri (de exemplu, costurile fixe) si ar putea dezvolta o relatie apropiata cu
angajatii bancii.

2. Clientii pot apela la diferite institutii bancare pentru a beneficia punctual de cele mai
bune oferte de produse si servicii bancare. Astfel, clientul interactioneaza in acelasi
timp cu mai multe banci, selectionand cele mai bune oferte ale acestora, in functie
de produs sau de serviciu.

Prin urmare, relatia dintre client si banca reprezinta factorul decisiv in alegerea pro-
duselor si serviciilor bancare. Modul in care se calculeaza dobanda, monedain care este
aleasa si alti factori legati de aceasta reprezinta aspecte esentiale nu numaiin costul expli-
cit la care se angajeaza partile, ci siin costurile de oportunitate pe care acestea le cunosc.
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Dobanda fixa versus dobanda variabila

Unul dintre cele mai importante aspecte ale
alegerii unui produs de economisire sau de
creditare este modul in care se calculeaza rata
dobanzii. Astfel, toate produsele bancare pot avea
o rata fixa a dobanzii sau o rata variabild a dobanzii.

O rata fixa a dobanzii este aleasa in momentul
semnarii contractului intre banca si client si se va
pastra pe toata durata relatiei contractuale, pana
la scadenta.

O rata variabilda a dobanzii se calculeaza in
functie de un indice de referinta la care se adauga
o0 marja stabilita de banca. Dupa cum 1i spune
si numele, dobanda variabila se va modifica pe
parcursul contractului dintre banca si client, in
functie de evolutia indicelui respectiv.

Exemplu

O banca ofera clientilor sai un credit ipotecar pe treizeci de ani, cu valoarea de maximum
300 000 de euro. Detaliile privind costul creditului sunt prezentate pe website. Astfel,
rata dobanzii este fixa pentru primii sapte ani, dupa care devine variabila. Clientul nu stie
ce dobanda va plati peste opt ani (nici banca nu stie), dar el cunoaste formula de calcul;
daca peste opt ani nivelul indicelui de referinta va fi egal cu cel din prezent (aprilie 2025),
atunci rata dobanzii va fi 5,55% + 3,25% = 8,8%.

Oferta credit pentru casa _

Rata dobanda fixd sapte ani 6,25%

Rata dobanda variabila (din anul opt) 8,8%

Formula de calcul rata dobanda variabila (din anul opt) IRCC* + 3,25%
Dobanda anuald efectiva 6,64%

* Indicele de referinta trimestrial (IRCC) se calculeaza ca medie aritmetica a ratelor dobanzilor
zilnice ale tranzactiilor pe piata monetara interbancara: 5,55% (valoare valabila in aprilie 2025)

Dobanda reala versus dobanda nominala

Dupa cum am vazut, inflatia este un fenomen care erodeaza din puterea de cumparare
a unitatii monetare. Dacd, de exemplu, inflatia estimata este 2% Tn urmatorul an, iar
Teodor depune la banca 1 000 de lei cu o ratd a dobanzii de 3%, atunci cei 1 030 de lei pe
care Teodor i va obtine peste un an nu vor mai putea cumpara aceleasi bunuri si servicii
precum 1 030 de lei din prezent (deoarece preturile vor fi mai mari). Astfel, Teodor trebuie
sa tina cont de dobanda reald, diferita de dobanda nominala (dobanda platita nominal
de catre banca, adica 3%).

Dobanda reala se calculeaza dupa urmatoarea formula:

d=d,-1,

unde: d, = dobanda reald, d, = dobanda nominald, I = rata inflatiei.

Astfel, in cazul nostru, d, = 3% — 2% = 1%.

Daca rata inflatiei este mai mare decat rata nominala a dobanzii, Tnseamna ca vom
avea o dobanda reala negativa. De pilda, la o ratd a inflatiei estimata de 5% si o dobanda
nominald de 3%, dobanda reala va fi negativa:

d, =3%-5%=-2%.

Asadar, a primi o dobanda de 3% pe an, in conditiile in care rata anuala a inflatiei
prognozata pentru urmatorul an este de 5%, inseamna nu doar ca deponentul nu va
obtine vreun castig real, ci ca el va inregistra o pierdere. Mai exact, suma depusa isi va
pierde aproximativ 2% din puterea sa de cumparare. Desi, din punct de vedere nominal,
deponentul va primi de la banca la scadentd suma de 1 030 de lei (mai mult decat cei
1 000 de lei depusi initial), cu acesti 1 030 de lei el nu va putea sa cumpere aceeasi
cantitate de bunuri si de servicii pe care ar fi putut s o cumpere la inceputul perioadei
cu suma de 1 000 de lei. Altfel spus, dobanda nominala platita de banca nu a reusit sa
conserve din valoarea de capital a sumei avute la dispozitie de catre deponent.

Clienti alegand cele mai bune oferte ale bancii.

~ [] ’
SEng

Stiai ca...?

® Un factor esential in
determinarea nivelului

ratelor dobanzilor il

reprezinta politica

monetara dusa de banca
centrala din economia
respectiva. Ratele
dobanzilor pot fi
modificate n functie de:

1 Nivelul inflatiei;

2 Dinamica cursului de
schimb valutar;

3 Sustinerea obiectivelor
de politica
macroeconomica a
guvernului, precum
cresterea economica,
rata somajului si altele.

in Romania, rata dobanzii

de politica monetara este
de 2,5% pentru RON.

Ratele dobanzilor sunt
stabilite de fiecare
banca centrala conform

propriilor obiective,

dar si asteptari privind
dinamica economiei n
viitor. Ele se pot schimba
in permanenta.
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Stiai ca...?
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® Francul elvetian este una

dintre cele mai
tranzactionate monede pe
plan international.
Sistemul bancar elvetian a
fost foarte stabil pe
termen lung si foarte lung.
Din acest motiv, dar si din
altele, dobanzile la francul
elvetian au fost
Tntotdeauna reduse ca
valoare nominala.

In multe tari din Europa de
Est, bancile au oferit
clientilor lor credite in
franci elvetieni ca
alternativa la creditele in
moneda locala, dobanda
nominala mai redusa fiind
extrem de atractiva.

Dobanda pentru diferite monede

Teodor ia in considerare urmatoarele oferte de depozite bancare:

La o prima vedere, un depozit in lei pare a fi mai atractiv nu numai din punctul de vedere
al dobanzii nominale (4% > 1%, ci si al celei reale (1% > 0,5%). Cu toate acestea, daca
ludm Tn considerare deprecierea prognozata a cursului de schimb RON/Euro pentru un
an de 1%, depozitul in euro devine mai atractiv. Este de subliniat ca orice prognoza sau
estimare legata de viitor implica un grad important de incertitudine, fapt care face ca
persoana in cauza sa isi asume riscuri cand se bazeaza pe o prognoza.

Moneda RON Euro
Dobanda nominala 4% 1%
Inflatia 3% 0,5%

Deprecierea prognozata a cursului de schimb RON/Euro pentru un an: 1%
Sursa: Autorii (cifrele sunt ilustrative)

Dobanda anuala efectiva

Presupunand ca Tn momentul deschiderii contului si al constituirii depozitului bancar
exista cheltuieli initiale de circa 1% din valoarea sumei depozitate, acest lucru reduce
la randul sau dobanda nominala platita de banca. Desi comisioanele sau cheltuielile
ocazionate de deschiderea depozitului nu sunt direct legate de depozitul in sine si de
dobanzile nominale/reale, ele reduc, din punctul de vedere al costurilor, castigul oferit
de depozit.

In functie de sumele depuse sau luate, de numarul de tranzactii si de servicii la care
apeleaza clientul unei banci, creditul poate inregistra costuri diferite. Este motivul pentru
care in industria financiara se calculeaza dobanda anuala efectiva (DAE).

De exemplu, Tn luna martie 2025, trei banci din Romania ofereau urmatoarele conditii
celor care solicitau un credit de nevoi personale de 50 000 de lei pe termen de cinci ani:

Rata nominala a dobanzii 6,75% 6,95% 7,9%
DAE 8,3% 10,96% 9,1%

Uneori, creditele cu o ratd nominald a dobanzii mai mare nu au si o dobanda efectiva
mai mare. De exemplu, daca cineva are de ales intre ofertele Bancii 2 si ale Bancii 3,
atunci ar fi tentat, la prima vedere, sa aleaga oferta Bancii 2, deoarece aceasta are o
rata nominald a dobanzii mai mica. Daca luam Tnsa Tn calcul si costurile asociate obtinerii
creditului, care nu sunt incluse Tn rata dobanzii, constatam ca dobanda anuala efectiva
este mai mare. Prin urmare, creditul Bancii 3 este mai atractiv pentru debitorul aflat Tn
cautarea unui credit.

\'
- -

Criterii fundamentale de alegere a

produselor de economisire

® O dobanda cat mai mare (la aceeasi
monedad).

® Comisioane cat mai mici ale bancii.

® O dobanda anuala efectiva mai mare,
drept criteriu de comparare intre pro-
dusele de economisire cu caracteris-
tici (rate, scadente etc.) diferite.

® O reputatie cat mai buna a bancii.

® Estimarea valorii viitoare a depozitului
facut in valuta straind sau in moneda
nationala si comparatia cu valoarea
viitoare a unui depozit echivalent in lei.

Retin

Angajata a unei banci identifica impreund cu un
potential client tipul de credit potrivit pentru el.
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® Scadenta depozitelor sa fie adaptata la nevoile viitoare de plati ale deponentului.
® Dobanda sa fie mai mare decat rata inflatiei prognozata de specialisti.
® Costuri cat mai reduse de lichidare a depozitului Thainte de scadenta.

Criterii fundamentale de alegere a produselor de creditare

® (O dobéanda cat mai mica.

® Comisioane cat mai mici ale bancii.

® Dobanda anuala efectiva mai mica, drept criteriu de comparare Tntre produsele de
creditare cu caracteristici (rate, scadente etc.) diferite.

® Perioada de gratie nunseamna ca nu exista niciun cost al creditului. Cind dobanda
datorata se capitalizeaza, perioadele de gratie pot fi cel putin la fel de scumpe ca
cele fara gratie.

:,////‘ . Aplic

1. Lainceputul anului 2024, Valentina a primit un premiu de 10 000 de lei. Ea s-a hotarat
sd economiseasca intreaga suma, constituind un depozit bancar la termen de un an.
S-a gandit daca sa faca depozitul in lei sau in dolari si, pana la urma, a optat pentru
un depozit la termen n lei, cu o ratd a dobanzii de 6%.

a. Cati lei a avut Valentinain cont la finalul anului, cand depozitul a ajuns la maturitate?

b. La Tnceputul anului 2024, un dolar american valora 4,55 lei. La finalul anului, cursul
de schimb al dolarului era 4,77 lei. Tot la Tnceputul anului 2024, o banca i-a oferit
Valentinei o ratd a dobanzii de 3,5% pentru un depozit la termen de un an in dolari.
Calculati cati dolari ar fi putut cumpara si depune Th banca Valentina la Thceputul anului
2024. Cati dolari ar fi avut in cont dupd un an, cand depozitul ar fi ajuns la maturitate?
Cati lei ar fi putut cumpara la finalul anului cu suma in dolari primita de la banca?

c. Ar fi fost mai bine pentru Valentina sa constituie depozitul in dolari? Ce alti factori
ar putea schimba raspunsul?

2. Familia lui George locuieste Tn prezent cu chirie si vrea sa isi cumpere propriul apar-
tament, care costa 100 000 de euro, adica aproximativ 500 000 de lei. Ar dori sa-|
achizitioneze prin credit ipotecar. in acest sens, consulta ofertele bancilor si retine
urmatoarele oferte de credit ipotecar pe 30 de ani, cu avans de 15% si rata a dobanzii
fixa in primii cinci ani:

Stiai ca...? SEng

® ROBOR este acronimul de
la ,Romanian Interbank
Offered Rate” si reprezinta
rata dobanzii ,,cotate” la
care bancile comerciale
sunt dispuse sa se
crediteze intre ele pe piata
interbancara.
Pentru o perioada de timp,
multe credite cu dobanda
variabila de pe piata
romaneasca erau ,legate”
de ROBOR, la care banca
adauga o anumita marja
proprie din care castiga.
Aceasta ,legare” a fost
criticata fiindca ROBOR
nu este realist si poate
fi manipulat (nimeni nu
poate opri pe cineva sa
ceard oricat pentru casa
pe care o vinde), astfel
Tncat in 2019 s-a decis
ca in Romania creditele
sa fie ,legate” de IRCC
(indicele de referinta
pentru creditele acordate
consumatorilor). Acesta
reprezintd media ratelor
la care se desfasoara
operatiunile de creditare
pe piata interbancara
romaneasca, fiind
calculata de Banca
Nationala a Romaniei.

Banca A Banca B BancaC

Rata lunara 2 715,19 lei Moneda imprumutului Lei Creditipotecar cu dobanda fixa 5 ani, ulterior

Rata dobanzii fixe 5,99% Suma imprumutatd 425000 lei variabila

Rata dobanzii variabile ~ 7,96% (IRCC + 2,30%) Perioada imprumutului 30 de ani Dobanda fixa 5,99% p.a.

DAE 7,90% Valoare dobanda 5,8% Dobanda variabila 7,75% p.a.

Suma imprumutata 425000 lei Tip dobanda: fixa in primii 5 ani, apoi variabila Rata lunara primii 5 ani 2 545,36 lei

Suma totald de rambursat 1106 559,39 lei Dobandd anuala efectiva 7,45% Prima rata lunara incepand cu anul 6

Durata creditului 30 de ani Rata lunara 2 494 lei 2 986,81 lei
Suma totala de plata 1072917 lei DAE 8,97%

Asigurare de viata (val. descrescatoare)

125,20 lei

Comision lunar de administrare credit 0,00 lei
Comision de analiza 900 lei
Valoarea totala de rambursat 1 099 059,58 lei

Daca familia lui George hotaraste sa semneze contractul cu banca, atunci va avea de
plata lunar rata la credit, pe langa cheltuielile obisnuite. In prezent, bugetul lunar de
venituri si cheltuieli al familiei arata in felul urmator:

Salarii 11 000 Chirie 2000
Alocatie copil 292 Utilitati 500
Alte cheltuieli pentru satisfacerea nevoilor 3000

(hrand, imbracdminte, transport s.a.)

Cheltuieli pentru satisfacerea dorintelor 3000
(evenimente sportive, vacante, filme s.a.)
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Alegerea produselor bancare

George anvatat la scoala regula 20/50/30 de alocare a bugetului. Ce sfat ar trebui s&
le ofere parintilor lui: sa contracteze creditul sau nu? Justificati raspunsul.

~ [] ’
SEng

® Cele mai mari sapte banci
din Romania, dupa
valoarea activelor
(miliarde de lei, semestrul
I, 2024), sunt:

Stiai ca...?

3. Desi familia voastra a semnat un contract de credit prin care a obtinut o dobanda fixa,
banca la care aveti credit v-a comunicat ca, incepand din luna curenta, se mareste
dobéanda cu 1,5% fata de dobanda deja existenta. Faceti o scrisoare prin care sa
reclamati acest abuz. Cui o trimiteti? Ce scrieti in ea? Trebuie sa mentionati toate actele

Banca Transilvania 169 leugale pe care va bgza’gl nem u}tu mirea i \%‘. —
B c s 111 sa documentati existenta incalcarii con- ¢ q\\\
Rancf' -omerciata tractuale. Apelati direct la un avocat si 1l _
omana [N < ’ ==
datiin judecata banca?
3 CEC 93 _ R X ﬂ,, [ —
4 BRD 84 4. Ziarul Financiar relata, in august 2022, ' @ [
cum ratele romanilor care au contractat S " ammm
5 ING 76 o - — 3 s _
credite ipotecare aproape s-au dublat in 1 ﬂ = N
6 Raiffeisen Bank 74 doar doi ani. Motivul? Cresterea indicelui ¢ ' W

7 UniCredit Bank 68

Sursa: Ziarul Financiar,
5 octombrie 2024

de referinta din componenta dobanzii
variabile, cauzata de cresterea inflatiei.

L \
’ Ei i " i iw
. Simularile RAIFFEISEN BANK, ING BANK si BRD pentru un credit ipotecar cu un

@ In perioada feudald, in sold de 250 000 de lei si 0 durati rimasa de 25 de ani.
numeroase tari europene,
autoritatile au interzis,
dintr-o intelegere eronata
a conceptului de dobanda
si a modului in care

Simularea RAIFFEISEN
BANK
e Rata cu valoarea ROBOR

Simularea ING BANK
« Rata lunara cand s-a contractat
creditul, in iulie 2016: 1 226 lei

Simularea BRD
+Ratainiulie 2021:1 390 lei
«Rataniulie 2022:2 179 lei

opereaza moneda, cooa 3lunidiniulie2021:10001lei - Rata lunard la 1 iulie 2021: -«Ratainaugust2021:1392lei
perceperea de doband, §gg - Rata cu valoarea ROBOR 1303 lei « Ratain august 2022: 2 452 lei
considerand ca banii sunt - 4] 3lunidiniulie 2022: 1607 lei - Ratalunardin prezent: 2109 lei

»neproductivi” (,,Banii nu .“'9‘

ar trebui sa produca bani”)
si ca este ,,imoral” sa
percepi baniin plus de la
alte persoane.

Aceasta politica a statelor
feudale a blocat practic
creditul si a impiedicat
functionarea pietei
creditului pentru sute de
ani. In acelasi timp, a
incurajat aparitia unor

Sursa: Nica, M., ,,Ratele romanilor cu credite ipotecare in lei s-au dublat”, Ziarul Financiar,
14 august 2022

a. Care este diferenta dintre creditele cu dobanda fixa si cele cu dobanda variabila? Cum
afecteaza aceste diferente costul creditului?
b. Stiti pe cineva care a trdit o experienta asemanatoare cu cea relatata in ziar?

@)

La mijlocul anului 2019,
un articol de presa atra-

Investigatie

Evolutia dobanzii reale la depozitele noi pe 6-12 luni (lei, 2015-2019)

o L a . Anul Depozite noi Inflatia Dobanda reald
practici ilegale, precum gea atentia ca dobanzile -
activitatea de camatarie. Ofe”te de bénC| pentru 2015 1¥97% -0’59% +2’08%

s . . .. 0 0 - 0
reprezinta ,,darea de bani, tuite ale pqpulat.|e| f“[” 20T e +1,34% 0,08%
cu dobandj, ca real negative si ca, in 2018 2,54% +4,63% -2,00%
indeletnicire, de catre o consecinta, deponentii 2019* 2,32% +3,82% -1,44%

persoana neautorizata [...].
Constituie infractiune si se
pedepseste cu Inchisoarea
dela 6 lunila 5 ani”.

920

pierd daca isi pastreaza

economiile in banci.
Accesati website-urile

celor mai mari trei banci

* Media pe patru luni

Sursa: Marin Pand, ,,Dobanzile real negative la depozite si consecintele
lor”, Curs de guvernare, 11 iunie 2019

din Romania (Banca Transilvania, BCR, BRD) si verificati cat este rata dobanzii la depozite
la termen de un an, in lei, pentru populatie. Accesati website-ul Bancii Nationale si
verificati cat este rata inflatiei. Folositi aceste date pentru a calcula rata reald a dobanzii.

Este pozitiva sau negativa?

Emag | Jocderol

»La banca”
® Scopul jocului

Aplicarea cunostintelor despre produsele bancare intr-un context practic, dezvoltarea

abilitatilor de comunicare.



Alegerea produselor bancare

® Materiale necesare (pregdtite tnaintea jocului)
 Fise cu roluri pentru clienti (vezi mai jos)
 Fise cu roluri pentru angajatii bancii (vor fi pregatite de elevi si vor include informatii
despre produsele bancare)
® Fise de rol pentru clienti:

1. Clientul econom (elevul econom):
« Obiectiv: Deschiderea unui cont de economii cu cea mai buna rata a dobanzii.

« Situatie: « Intrebari:
- Ai economisit 5 000 de lei si vrei sa-i depui - Care sunt ratele dobanzii pentru diferitele conturi de
intr-un cont de economii. economii?
- Vrei sa obtii cea mai mare dobanda posibila. - Care sunt comisioanele de administrare sau de retragere?
Esti interesat de siguranta fondurilor tale. - Cat de usor pot accesa fondurile in caz de nevoie?
2. Clientul antreprenor (elevul antreprenor): - Care sunt conditiile de depunere si retragere a banilor?
» Obiectiv: Deschiderea unui cont curent pentru o mica afacere online.
* Situatie: « Intrebari:
- Ai o mica afacere online si ai nevoie de un cont - Care sunt comisioanele pentru tranzactiile online si offline?
bancar pentru a gestiona veniturile si cheltuielile. - Oferiti servicii de internet banking sau mobile banking?
- Ai nevoie de un card de debit pentru tranzactii - Exista facilitati pentru gestionarea facturilor si a platilor
online si offline. online?
- Vrei sa minimizezi comisioanele pentru tran- - Care sunt costurile pentru un card de debit business?

zactiile online.
3. Clientul care doreste un credit (elevul care doreste un credit):
e Obiectiv: Obtinerea unui credit pentru achizitionarea unui laptop.

« Situatie: - intrebari:

- Ai nevoie de un laptop pentru studii si nu ai - Care sunt ratele dobanzii pentru creditele de nevoi personale?
suficienti bani pentru a-l cumpara. - Care sunt termenii de rambursare si ratele lunare?

- Vrei sa obtii un credit de 3 000 de lei. - Ce documente sunt necesare pentru a obtine un credit?

- Esti interesat de rata dobanzii si de termenii - Care este dobanda anuala efectiva (DAE)?

de rambursare.

® Fise de rol pentru angajatii bdncii (pregdtite inaintea jocului):
e Angajatii bancii vor avea fise informative despre produsele bancare oferite (conturi,
carduri, credite, investitii), cu detalii despre ratele dobanzii, comisioane, termeni

si conditii.

e
ot |
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® Desfdsurarea jocului:
1. Pregatirea:

e Clasa se imparte n grupuri mici (4-5 elevi).

e Fiecare grup primeste fise cu roluri: 2-3 elevi vor fi
clienti, 1-2 vor fi angajati ai bancii.

e Se pregateste un spatiu de joc care sa simuleze o
sucursala bancara (cu ghisee, birouri etc.).

2. Desfasurarea jocului:

e Clientii vin la banca si solicita informatii despre
produsele bancare care li intereseaza, conform fiselor
de rol.

e Angajatii bancii trebuie:

- sa explice clar produsele bancare disponibile;

- sa raspunda la intrebarile clientilor;

- sa ofere consultanta financiara;

- sa descopere daca clientii vor putea rambursa Tmprumutul in viitor.

« Elevii-clienti sunt incurajati sa ceara informatii suplimentare.

3. Discutie si reflectie:

Profesorul discuta cu elevii despre importanta compararii ofertelor bancare si a

intelegerii termenilor si conditiilor.

Dupa acest joc, elevii discuta despre experienta lor si completeaza, in caiet, cea de-a

treia coloana a tabelului de la inceputul lectiei, mentionand ce au Tnvatat despre

produsele bancare si despre interactiunea cu o banca.
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Asigurarile

a-z

Dictionar

Provocare

=

asigurat
persoana care se asigura
platind o suma de bani

asigurator

persoana care, Tn schimbul
unei sume de bani, preia
raspunderea de a acoperi
pagubele create de anumite
evenimente

prima de asigurare
suma de bani pe care
asiguratul o plateste
asiguratorului

dauni

paguba produsa de
evenimentul Tmpotriva
caruia s-a incheiat
asigurarea

suma asigurata
valoarea maxima expusa
la risc, pe care eventual
trebuie sa o plateasca
asiguratorul

~ ' -
SSLT

® ,Cel putin 6 autovehicule
din 100 Tnmatriculate in
Romania produc anual
accidente rutiere, soldate
cu pagube materiale sau
vatamari corporale si
decese. Practic, in
Romania, frecventa
accidentelor rutiere
despagubite n baza
politelor RCA este, n
medie, de peste 6%, fata
de circa 4% n Bulgaria,
3,2% n Polonia, 2,8% n
Cehia, 2,3% 1n Ungaria si
1,65% in Croatia. Cu alte
cuvinte, mai putin de
2 masini din 100
inmatriculate Tn Croatia
produc accidente, de
aproape patru ori mai putin
decat in tara noastra.”
(Sursa: UNSAR, ,,Romania —
campioana la accidente
rutiere”, 27 martie 2023)

Stiai ci...?

Suntem Tnconjurati Tn permanenta de riscuri si nu putem controla tot ceea ce se
Tntdmpla in jurul nostru. Avem insa la indemana diverse produse de asigurare, oferite de
companii specializate care preiau riscurile in schimbul unei sume de bani. Familia ta ce
asigurari a cumparat in ultimul an?

=
D &

Asigurarea este un ser-
viciu financiar important.
Serviciile de asigurare sunt
utile pentru cei care nu
doresc s Tsi asume riscul de
a suferi o pierdere In urma
producerii unui eveniment
neplacut. Trebuie totusi
mentionat ca nu orice astfel
de eveniment e asigurabil.
Nu este posibila asigurarea
impotriva unui eveniment
despre care stim cu sigu-
ranta ca se va intampla. De
pilda, nu ne putem asigura
impotriva decesului, deoarece inevitabil toti oamenii mor, dar putem cumpara o asigurare
de viatd, pentru cd momentul producerii decesului este nesigur. Cand cumparam o polita
de asigurare, incheiem de fapt un contract prin care cedam unei societati de asigurare
pierderea financiara cauzata de anumite evenimente imprevizibile. In schimb, trebuie sa
platim acestei societati un pret, numit prima de asigurare. Astfel, daca vom suferi un
accident sau ne vom imbolnavi, putem solicita firmei de asigurare sa achite cheltuielile
care se impun (dauna).

Afacerile cu asigurari functioneaza pe baza urmatorului principiu: chiar daca nu stim
persoana care va fi afectata concret de un eveniment neplacut, stim frecventa produce-
rii acestor evenimente in societate. De exemplu, compania de asigurare poate estima pe
baza istoriei c3, Tn fiecare an, 1% din automobilisti sufera un accident (o daund). Nimeni
nu poate sti cine vor fi exact ghinionistii, insa putem estima frecventa producerii riscului si
valoarea pagubelor. Astfel, compania vinde asigurari tuturor automobilistilor, iar din banii
incasati este Tn masurd sa acopere daunele suferite de soferii accidentati. Compania de
™ asigurari obtine profit daca sumele platite
in contul daunelor produse (plus celelalte
cheltuieli) sunt mai mici decat primele de
asigurare Tncasate.

Prima de asigurare depinde de mai multi
factori, dintre care cei mai importanti sunt
marimea potentiala a daunei si frecventa
producerii riscului. Astfel, asigurarea pentru o
masina valoroasa va fi, de regula, mai scumpa
decat asigurarea pentru o masina ieftina.
Iar acolo unde frecventa producerii riscului
este mare, pretul asigurarilor este la randul
sau ridicat.

Ma informez

De regula, asigurarile de sanatate cu acoperire internationala
ofera libertate Tn alegerea clinicii oriunde in Europa.

Prejudiciul suferit in urma unui accident rutier
este acoperit de asigurarea obligatorie
de raspundere civila auto.

®

Tipuri de asigurari

Asigurarea de viata e un serviciu financiar pe care il cumparam atunci cand ne temem
ca decesul nostru va determina o pierdere financiara importanta pentru cineva apropiat.
Cumparand o asigurare de viata, vom plati periodic o suma mica de bani (prima de
asigurare), iar in cazul producerii evenimentului, compania de asigurare va plati o suma
mare (suma asigurata) beneficiarului asigurarii.



Asigurarile

Asigurarea de sanatate este utild pentru a acoperi cheltuielile cu ingrijirea medicala
n cazul in care ne imbolndvim sau suferim accidente.

Asigurarea proprietatii este un serviciu pe care il cumparam pentru a ne proteja de
pagubele pe care diverse evenimente (cutremure, inundatii, accidente) le pot cauza
bunurilor pe care le detinem (casa, masina si altele).

Asigurarea de calatorie este un serviciu complex prin care cumparatorul ei este aparat
de mai multe tipuri de riscuri: riscul de pierdere a bagajelor, riscul cheltuielilor medicale
aparute n timpul calatoriei, riscul accidentelor si al altor pierderi.

Asigurarea de raspundere acopera pagubele pe care le putem provoca altcuiva. Cel
mai cunoscut serviciu de acest gen este asigurarea de raspundere civila auto sau RCA,
pe care fiecare proprietar de vehicul este obligat sa o cumpere, platind anual o anumita
suma de bani societatii de asigurare. In schimb, firma va acoperi valoarea pagubei pe
care o cauzam cuiva in cazul unui accident auto produs din vina noastra.

Polita de asigurare auto CASCO ajutd proprietarii de masini sa isi asigure vehiculul
contra furtului sau a stricaciunilor care ar rezulta din accidente rutiere, fenomene meteo
extreme, acte de vandalism etc.

In Romania, asigurarile pot fi:
 obligatorii (impuse de lege) — aici se incadreaza polita de asigurare impotriva dezas-

trelor (PAD), pe care trebuie sa o cumpere proprietarii de locuinte cu scopul de a se

proteja Tn fata riscului calamitatilor naturale (cutremure, inundatii, alunecari de teren);
asigurarea de raspundere civila auto (RCA), asigurarea de raspundere civila sau pro-
fesionala in cazul anumitor meserii (medici, avocati etc.);

» facultative, cumparate Tn mod voluntar de persoanele interesate.

Un contract (o politd) de asigurare cuprinde mai multe elemente:

« Declaratiile politei: datele de identificare ale asiguratorului si ale asiguratului, numa-
rul contractului, perioada de valabilitate a asigurarii, adresa bunului asigurat, suma
asigurata, fransiza. Aceasta din urma este suma pe care o va suporta chiar persoana
care se asigurd n cazul producerii unei daune.

 Definitiile anumitor riscuri, clientul trebuind sa stie exact ce risc Tsi asuma compania.

e Conditiile in care se platesc despagubirile.

e Excluderile, adica riscurile pe care asiguratorul nu si le asuma.

Serviciile de asigurare sunt benefice Intregii societati, deoarece, ajutand oamenii sa-si
depaseasca teama de risc, le ofera increderea de a incheia tranzactii si de a incepe noi
activitati. Ele sunt, totodata, produse complexe, a caror cumparare presupune incheierea
unui contract. In contract sunt prevazute o serie de drepturi si de obligatii, atat pentru
asigurat, cat si pentru asigurator.

\'
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® Asiguratii (cei care se asigura) transfera riscul catre asigurator (firma care vinde polite
de asigurare). Pretul acestui serviciu se numeste prima de asigurare. Prima de asi-
gurare este un element relativ
minor ca importanta in cadrul
contractului de asigurare, care
reprezinta un serviciu complex.
Prima de asigurare reflecta in
primul rand marimea daunei
potentiale si frecventa aparitiei
riscului.

® Exista mai multe tipuri de asigu-
rare pe care le poate face o per-
soand, cel mai des Tntalnite fiind
asigurarea de viata, asigurarea
locuintei, asigurarea de sana-
tate, asigurarea autovehiculului
si asigurarea de calatorie.

Retin

Cele mai importante asigurari

Asigurarea de sanatate

Asigurarea de viata

Asigurarea pentru
locuinta

Asigurarea de calatorie

Asigurarea auto

Serviciile de asigurare s-au dezvoltat ca urmare a cresterii
numarului de riscuri ce pot aparea in viata de zi cu zi.

Topul firmelor de asigurare
din Romania

(activitatea de asigurari
generale)

Semestrul I 2024

Cotd de
piata (%)

Groupama 22,1
Allianz-Tiriac 17,7
Omniasig Vig 14,9

Generali 9,1
Asirom 8,5
Grawe 6,7
Axeria 4,7
Hellas 4,4
Uniqua 2,4

Sursa: ASF, Raport privind
stabilitatea pietelor
financiare nebancare,
2/2024

L
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Stiai ca...?

® Lainceputul anului 2025,
pretul asigurarii RCA varia
considerabil pe teritoriul
Romaniei. ,,Pentru aceeasi
masina si pentru acelasi
conducator, pretul pentru
o polita RCA, de exemplu,
este 4 500 de lein
Bucuresti, in judetul Ilfov
este 3000 de leisin
judetul Giurgiu 1 500 de
lei. Frecventa accidentelor
este mai mare in Bucuresti
cu50%.”

(Sursa: Ziarul Financiar,
17 ianuarie 2025)
® In aceste conditii,
numerosi cetateni alegeau
sa-si inmatriculeze
masinile n alte judete,
desi circulau cu ele in
Bucuresti.

Ogo
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Asigurarile
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Stiai ca...?
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® Numarul total al
contractelor de asigurare
n vigoare la sfarsitul
trimestrului III al anului
2019 erade 15 550 625.
Dintre acestea, 1 594 902
reprezentau contracte de
asigurare de viata.

® In anul 2018, valoarea
primelor de asigurare
subscrise in Romania era
de circa zece miliarde
de lei.

Evolutia primelor brute
subscrise (miliarde lei)

1
10/

5

0
2014 2015 2016 2017 2018

I Asigurari generale
I Asigurari de viata

® Cantaretul Bruce
Springsteen a cumparat o
polita de asigurare Tn
valoare de sase milioane
de dolari de la societatea
Lloyd’s impotriva riscului
de pierdere a vocii.

() Actrlta Julia Roberts si-a
asigurat dantura pentru
suma de 30 de milioane
de dolari.
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1. Aveti un obiect la care tineti si pe care ati dori sa-l asigurati iImpotriva riscului de pier-
dere/distrugere? Ce suma ati fi dispusi sa platiti lunar in acest scop?

2. Dati doua exemple de probleme care au aparut pe neasteptate in viata voastra sau a
familiei voastre si care au dus la cheltuieli neprevazute.

3. Alege trei membri ai familiei tale, intre care poti fi si tu, si stabileste profilul de risc al
fiecaruia, acordand la final o nota de la 1 la 5, nota 1 Tnsemnand ca persoana respec-
tiva duce o viata foarte riscanta, iar nota 5 reflecta un mod de viata lipsit de riscuri.

Exemplu

IS 2 [y g

Matusa Alexandra Invatatoare Gastrice Lectura
Tata Programator IT 42 M  Hernie de disc cervicala  Alpinism 2
Andra Eleva 14 F  Nuexista Muzica 5

Care dintre cele trei persoane prezinta cel mai mare risc pentru o companie de asigurari
de viata/de sanatate/auto? Cine prezinta cel mai mic risc? Motiveaza raspunsul.

4. Cititi cu atentie fragmentul urmator dintr-un contract de asigurare de sanatate si
raspundeti la intrebarile de la final.

Perioada de asteptare

»,Perioada de asteptare este perioada de timp Tn care asiguratorul nu plateste nicio
indemnizatie de asigurare (perioada generald de asteptare) si/sau in care asiguratorul nu
plateste indemnizatia de asigurare pentru o serie de situatii specifice (perioada specifica
de asteptare). Perioada de asteptare incepe de la data intrarii Tn vigoare a contractului.

Perioada de asteptare pentru evenimentele asigurate din accident
Evenimentele asigurate din accident sunt acoperite imediat daca polita de asigurare

a fost emisa in limitele perioadei specifice de asteptare, asa cum este descrisa mai jos.

Perioada specifica de asteptare de douasprezece luni se aplica pentru spitalizarile cu sau

fara interventie chirurgicala pentru tratamentul:

e articulatiei genunchiului; e cataractei;

e herniei vertebrale; e herniei abdominale.

e deviatiei de sept nazal;

Perioada de asteptare pentru evenimentele asigurate din imbolnavire

Evenimentele asigurate din Tmbolnavire sunt acoperite dupa treizeci de zile de
asteptare daca polita de asigurare a fost emisa in limitele perioadei specifice de asteptare
de douasprezece luni, asa cum este descrisa mai jos. Perioada specifica de asteptare
de douasprezece luni se aplica pentru indemnizatia pentru nastere, indemnizatia pentru
copilul nou-nascut si pentru spitalizarile cu sau fara interventie chirurgicala pentru
tratamentul:

« articulatiei genunchiului; » polipilor nazali;

e herniei vertebrale; e vegetatiilor adenoide;

e deviatiei de sept nazal; * amigdalitei;

 cataractei;  chisturilor si tumorilor benigne;

e herniei abdominale;

« afectiunilor musculo-scheletale care includ, dar nu se limiteaza la: artrita, osteoporoza,
osteomielita, afectiuni ale discurilor si ale coloanei vertebrale, lombalgii, mialgii,
slabiciune musculara, afectiuni ale membrelor, fractura de sold, osteonecroza.
Pentru situatiile enumerate mai sus, evenimentele asigurate din Tmbolnavire sunt

acoperite dupa douasprezece luni de asigurare continua daca contractul de asigurare

este in perioada de valabilitate, luand Tn considerare conditiile individuale (extra-prima/
excludere) specificate in polita sau alte documente-anexa.”

a. George ncheie o asigurare de sanatate in data de 20 septembrie. In data de

5 octombrie, Tn timp ce se afla la volanul masinii personale, George este implicat



Asigurarile

intr-un accident in urma cdruia isi rupe mana stanga. Conform conditiilor contractuale,
cine va suporta costul tratamentului medical: George sau compania de asigurare?

b. Ramonaincheie o asigurare de sanatate in data de 15 ianuarie sin 3 martie o N
se imbolnaveste de amigdalita si necesita internarea in spital. Cine va i N
plati costul tratamentului: Ramona sau asiguratorul?

c. Mihneaincheie o asigurare de sanatate in data de 12 iunie siin data
de 22 iulie, in timpul unei excursii in China, se imbolnaveste
de o pneumonie cauzata de un virus nou. Cine va plati costul
tratamentului: Mihnea sau asiguratorul? 1

5. In anul 2019, distributia primelor pentru asigurari de viata platite

n functie de regiune arata ca in imaginea alaturata.

Aproximativ 52 de procente din valoarea primelor de asigurare sunt pla-

tite in Bucuresti siin Ilfov. De ce cumpara bucurestenii atat de multe 7

asigurari? Muncesc ei in profesii mai riscante? Sunt mai bine platiti? =~ 585 =" tor

R doc
fnvat prin activitate. Joc: ,,Risc si Asigurare” (adaptare dupi Reducing
Risk with Insurance, Money Minded Illinois, Illinois State Treasurer) P g anuald aSlgU"al’ea’

® Scopul jocului Asigurare CASCO 1200 DA/NU

Elevii decid daca cumpara sau nu asigurari, apoi arunca zarul pentrua  Asigurare medicald 900 DA/NU
afla daca intampina un accident si sufera o pierdere financiara. La final,  Asigurare de locuint3 900 DA/NU
elef\?/u ca[l'([:ulleaz? o.laca achizitia serviciilor de asigurare le-a adus beneficii. Asigurare pentru bunuri 240 DA/NU
® Regulile jocului . L

2 S o . . .. Asigurare de invaliditate 720 DA/NU

In bugetul familiei ati alocat in acest an 3 000 de lei pentru cheltuieli TO?ALI - /

ei

de asigurare. Primele pentru diversele asigurari sunt in tabelul alaturat.

Pentru inceput, trebuie sa decideti ce fel de asigurare doriti sa cumparati. Tineti cont
ca nu puteti sa depasiti suma prevazuta in buget. De pild3, daca hotarati sa cumparati
asigurare CASCO, medicald si pentru locuinta, atunci nu mai puteti cumpara o alta asigurare.

Zarul arata tipul de risc produs sau daca ati fost norocosi si nu ati suferit niciun accident.
Dacazarulindica 1, 2, 3, 4 sau 5 si ati cumparat asigurare, atunci trebuie sa suportati doar
fransiza. In schimb, daca nu ati cumparat asigurare, atunci trebuie sa suportati riscul,
platind din propriul buzunar. Daca zarul indica 6, sunteti Tn siguranta.

Tabelul urmator arata prejudiciile si fransiza pentru fiecare risc care se poate produce.

Tipul accidentului/ | Pierderea | Fransiza [l Derularea jocului N
riscului suferita (lei) (lel) Aruncati zarul si descoperiti ce

1 Auto 4000 se intampla! Notati numarul aratat

) Sinitate 3200 25 si completati in caiet un tabel ase-
— manator cu cel de mai jos, dupa

3 Locuinta 2800 250 exemplu.

4 Bunuri 2600 0 Exemplu: Am decis sd cumpdr

5 Invaliditate 10 000 0 asigurare CASCO, medicald si de

5 | R e mreris e e 0 0 locuintd. In prima rundé am dat cu

zarul 2, am o problemd de sdndtate,
dar sunt asigurat: am pldtit 900 de lei pe asigurare, trebuie sd pldtesc 25 de lei fransiza,
dar evit plata cheltuielilor medicale.

Dupa ce dati cu zarul de 6 ori, calculati totalul MHM
cheltuielilor si al daunelor suportate. anuala (dacé aveti asigurare) | (daca nu aveti a5|gurare)
Discutati in clasa: 900 + 25 = 925

a. Cheltuielile cu daunele au depasit suma cheltuita
pe asigurari? Daca da, care este cauza: hazardul
sau reticenta de a cumpara asigurari?

b. Daca ati relua jocul, atunci ati lua aceeasi decizie
privind cumpararea de asigurari? Daca da, de ce?
Daca nu, de ce? 6

c. A meritat sa cumparati asigurare? Justificati-va
raspunsul.

1
2
3
4
5

TOTAL

95



Alegerea ofertei de asigurare

Dictionar a-z

= =
=573 Provocare

fransiza @

partea din valoarea daunei
stabilita ca procent din
suma asigurata, care este
suportata de catre asigurat
pentru fiecare eveniment

despagubire/indemnizatie
suma datorata de catre
asigurator beneficiarului
despagubirii n cazul
aparitiei/producerii
evenimentului asigurat

Stiai ca...? SEng

® Clubul Real Madrid ar fi

cumpadrat o polita de @
asigurare Tn valoare

de 90 de milioane de lire
sterline pentru picioarele
jucatorului sau Cristiano
Ronaldo.
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Ai vazut la stiri cati oameni au fost afectati de inundatii in fiecare an si ai aflat deja ca
exista asigurari prin care poate fi protejatd proprietatea impotriva unor evenimente de
acest fel. Urmeaza sa pleci cu familia intr-o excursie in afara granitelor tarii, situatie Tn
care se poate incheia o asigurare de calatorie. Accesezi site-urile companiilor de asigurari
si descoperi ofertele acestora. De ce anume vei tine cont Tn alegerea ofertei?

2c8 4| Mdinformez D

Asigurarile sunt produse complexe. De aceea, inainte de a achizitiona un astfel de
produs, este important sa ceri sfatul unui consultant de specialitate si sa soliciti oferte
de la mai multe companii de asigurari.

Iata cateva elemente de care trebuie sa tii cont cand analizezi ofertele:

« Defineste-ti exact nevoile.

e Alege unintermediar de asigurari sau un asigurator autorizat si discuta cu un consultant
despre riscurile la care esti expus.

e Analizeaza cu atentie documentul care descrie cele mai importante caracteristici ale
produsului de asigurare pe care intentionezi sa il achizitionezi.

« Studiaza pasii din procesul de despagubire.

« Informeaza-te in legatura cu valoarea despagubirii.

« Afla care sunt riscurile neacoperite, excluderile si care este valoarea fransizei.

e Tine cont si de suma bugetata pentru asigurare.

e Fii un consumator avizat si cere contractul de asigurare pentru a-l citi cu atentie,
anterior semnarii lui.

Alegerea ofertei de asigurare urmeaza pasii generali ai oricarui proces decizional,
respectiv: definirea problemei/nevoii, culegerea informatiilor si identificarea alternativelor
posibile, evidentierea consecintelor asociate fiecarei alternative, selectarea celei mai
bune variante si evaluarea rezultatelor.

Fiecare tip de asigurare poate fi personalizat. Pentru a identifica produsele care raspund cel mai bine
nevoilor noastre, putem apela la un consultant in asigurari.

SGOE] Retin

® O etapdimportanta a alegerii ofertei de asigurare este identificarea nevoilor, respec-
tiv a riscurilor la care suntem expusi.

e In stabilirea alternativelor posibile se poate apela la un consultant de specialitate.

® Achizitionarea produsului se va face tindnd cont de criteriile cele mai importante
(procesul de despagubire, riscuri neacoperite, valoarea fransizei, suma asigurata)
si, desigur, de bugetul alocat.
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1. Alexandru si familia sa vor pleca in vacanta de vard intr-o tara din Europa, timp de
0 saptadmana, si au decis sd incheie o asigurare medicala de calatorie. Au bugetat in
acest scop suma de 300 de lei. In urma documentarii pe site-urile intermediarilor
de asigurari si ale asiguratorilor autorizati, s-au oprit asupra ofertelor de asigurare

descrise mai jos:

Ofertal

Polita de asigurare acopera, in limita
sumei de 30 000 de euro, riscurile de
accident si de imbolnavire, prin preluarea
cheltuielilor medicale de urgenta si/sau de
repatriere a asiguratului bolnav, vatamat
sau decedat.

Serviciile medicale asigurate sunt:

e Asistenta medicala de urgenta pana la
stabilizarea starii pacientului, aceasta
presupunand:

- consultatie si diagnostic;
tratament si medicatie;
spitalizare pentru maximum 30 de
zile;
interventie chirurgicald, inclusiv anes-
tezie si utilizarea salii de operatie;
tratament dentar de maxima urgenta,
care este necesar si uzual pentru cal-
marea directa a durerii pentru cel mult
doi dinti, pana la suma maxima de 150
de euro/dinte, tratament efectuat fara
alegerea medicului.

e Transportul medical necesar si prescris
de medic, in tara straind, pana la cel mai
apropiat spital de locul in care se afla
asiguratul.

» Repatrierea (asigurarea transportului
in Romania al asiguratului) in limita
sumei de 5 000 de euro. Asigurarea
este valabila Tn tara/zona teritoriala
mentionata in polita de asigurare, pre-
cum si Tn tarile tranzitate, cu exceptia
teritoriului Romaniei.

Extinderi speciale:

e Raspunderea civila fata de terti, in limita
sumei de 5 000 de euro.

e Asigurarea pentru bagaje pierdute sau
deteriorate, in limita sumei de 500 de
euro.

Daca perioada necesara acordarii
serviciilor de asistenta medicalda sau
repatriere se prelungeste dupa expirarea
perioadei asigurate, asiguratul va beneficia
de asistenta pentru o perioada de 15 zile
dupa expirarea perioadei de asigurare.

Fransiza deductibila: 100 de euro

Prima de asigurare: 224 de lei

Oferta 2

Polita de asigurare acopera, in limita
sumei de 30 000 de euro:

e Asistenta medicala de urgenta, con-
secintd a accidentelor si aimbolnavirilor;
sunt despagubite cheltuielile medicale
care se referd la:

consultatie si diagnosticare;
tratament si medicatie;

spitalizare;

interventie chirurgicala;

transport cu ambulanta;

tratament dentar acordat ca urmare a
unui accident sau a unei crize acute,
pana la suma maxima de 250 de euro.

e Transferul la o clinica de specialitate, daca
acesta este solicitat de medicul curant.

e Repatrierea medicald sau n caz de
deces, in limita sumei de 3 000 de euro.
Asigurarea este valabild Tn tara/zona

teritoriald mentionata in polita de asigurare,

precum si in tarile tranzitate, cu exceptia
teritoriului Romaniei.

Daca perioada necesara acordarii servici-
ilor de asistenta medicala sau repatriere se
prelungeste dupa expirarea perioadei asi-
gurate, asiguratul va beneficia de asistenta
pentru o perioada de 15 zile dupa expirarea
perioadei de asigurare.

Fransiza deductibila: 50 de euro

Prima de asigurare: 210 lei

Asistenta medicala poate fi acoperita de o polita de
asigurare n limita unei sume.

acoperire de raspundere
civila

se refera la prejudiciul
suferit de o a treia persoana
in timpul perioadei de
asigurare, cauzat in mod
direct de fapta culpabila
savarsita de cétre asigurat

fapta culpabila
actiunea/inactiunea
savarsitd accidental si fara
intentie de catre asigurat
n perioada de asigurare,
avand caracter contrar
normelor legale si care
cauzeaza prejudicii unor
terte persoane

prejudiciu

pierdere materialad
provocata cuiva; dauna,
paguba produsa bunurilor,
vatamare corporald
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® Conform portalului
Beinsure, cea mai mare
firma de asigurari din lume
este Allianz. In anul 2024,
valoarea asigurarilor
oferite de Allianz a fost de
circa 1 trilion de dolari.

@ in cazul asigurarilor de
viata, prima de asigurare
(pretul) depinde de mai
multi factori: varsta
asiguratului, starea de
sanatate, suma asigurata,
durata asigurarii.

O asigurare de viata
pentru o persoana in
varstd de 50 de ani poate
sa coste dublu fata de
asigurarea unei persoane
n varsta de 40 de ani sau
de patru ori pretul

Oferta 3

Aceasta asigurare acopera costul cheltuielilor medicale impuse de tratamentul medical
de urgenta efectuat in timpul calatoriei In strainatate (in scop turistic, de afaceri, studii
sau lucrativ), al cheltuielilor legate de cdutare si salvare (accidente in zone montane si
litorale), al cheltuielilor cu transportul medical de urgenta efectuat de servicii specializate
(ambulanta), al costurilor de repatriere medicalad sau repatriere in caz de deces, in
Romania.

Asistenta medicala de urgenta consta in acoperirea cheltuielilor medicale rezultate din:
« consultatie si diagnosticare;  transfer la o clinica de specialitate, daca
e tratament si medicatie; acesta este solicitat de medicul curant;
« spitalizare; » repatriere in limita a 5 000 de euro;
« interventie chirurgicala;  costul vaccinului impus de medicul auto-
e transport cu ambulanta; rizat care trateaza;
» tratament dentar acordat ca urmare a « vizite medicale succesive, in limita sumei

unui accident sau a unei crize acute, pana  de 700 de euro;

la suma maxima de 300 de euro; « echipamente siinstrumente prescrise de

medicul curant (500 de euro).

Extinderi: asigurarea pentru bagaje pierdute sau deteriorate, in limita sumei de 500
de euro.

Asigurarea este valabila Tn tara/zona teritoriald mentionata in polita de asigurare,
precum si Tn tarile tranzitate, cu exceptia teritoriului Romaniei.

Fransiza deductibila: 50 de euro.

Prima de asigurare: 270 de lei.

Pentru analiza comparativa a celor trei oferte, e necesar sa selectati mai intai cele
mai importante criterii de evaluare, ce pot fi redate sintetic Tntr-un tabel similar celui de
mai jos:

asigurarii unei persoane
de 30 de ani.

A. Tara/zona acoperita de polita
de asigurare

B. Riscurile acoperite

Tara/zona teritoriala
mentionata fn polita
de asigurare, precum
si tarile tranzitate, cu
exceptia teritoriului
Romaniei

Tara/zona teritoriala
mentionata fn polita
de asigurare, precum
si tarile tranzitate, cu
exceptia teritoriului
Romaniei

Tara/zona teritoriala
mentionata fn polita
de asigurare, precum
si tarile tranzitate, cu
exceptia teritoriului
Romaniei

Accident DA DA DA
Imbolnivire DA DA DA

® ,Firmele care vand
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asigurdri de viatd in Distrugere sau pierdere bagaje DA (500 de euro) NU DA (500 de euro)
Romania au achitat, in Raspundere civild fatd de terti DA NU NU

primele sase luni din C. Serviciil dical «

2024, peste 530 de . Serviciile medicale acopera

milioane de lei sub forma Asistenta medicala deurgenta DA DA DA

de des,pvatf%“b'” ?' Tratament dentar, in limita a 300 de euro 250 de euro 300 de euro
maturitati, arata datele

Autoritatii de Vizite medicale NU NU DA

Supraveghere Financiara
(ASF). Despagubirile
reprezinta sume platite
familiei celor decedati,
precum si plati pentru
invaliditate permanenta.
Maturitatile sunt contracte
care au ajuns la final fara
ca riscul sa se manifeste,
adica asiguratul a ramas in
viata si a primit suma
acumulata.”

(Sursa: Economica.net,

29 decembrie 2024)

Spitalizare

Transfer la o clinicad de
specialitate, daca acesta este

solicitat de medicul curant
Repatriere, in limita a

Cheltuieli legate de cautare si
de salvare (accidente Tn zone
montane si litorale)

D. Fransiza
E. Suma totald asigurata

F. Prima de asigurare

DA (30 de zile)

NU

5000 de euro

NU

100 de euro
30000 de euro
224 de euro

DA (Nu se precizeaza
perioada)

DA
3000 de euro
NU

50 de euro
30000 de euro
210 de euro

DA (Nu se precizeaza
perioada)

DA
5000 de euro
DA

50 de euro
30000 de euro
270 de euro
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Avand Tn vedere informatiile prezentate, care dintre cele trei oferte acopera cele mai
multe riscuri medicale?

Analizand riscurile ce pot aparea pe parcursul unei calatorii, care dintre riscurile
urmatoare au o probabilitate de aparitie mai mare: cele referitoare la raspunderea civila
sau cele de distrugere/pierdere bagaje? in consecinta, impotriva caruia dintre aceste
riscuri ar fi de preferat sa va asigurati?

Observam ca toate ofertele se Thcadreaza n buget, dar au valori diferite ale fransizei.
Ce oferta ar trebui sa aleaga familia lui Alexandru, corelatd, desigur, si cu riscurile medicale
acoperite?

i

Incheierea unei polite de calatorie ne scapa de grija unor costuri medicale neprevazute.

Tinand cont de informatiile supuse analizei si de raspunsurile la intrebarile anterioare,
care este, Tn opinia voastra, oferta care raspunde cel mai bine nevoii familiei de a se
asigura impotriva riscurilor medicale de calatorie? Argumentati raspunsul.

SIO)

Familia Marei doreste sa isi asigure locuinta impotriva riscului de cutremur. Aparta-
mentul este evaluat la 70 000 de euro. Pentru plata primei de asigurare intentioneaza sa
aloce un buget lunar de 500 de lei. in acest sens, parintii fetei se documenteaza accesand
site-urile companiilor de asigurari. Tindnd cont de complexitatea produselor de asigu-
rare, se vad nevoiti sa apeleze la
serviciile unui consultant de speci-
alitate. in urma discutiilor avute cu
acesta, se ia decizia ca asigurarea
sa se incheie siimpotriva riscului de
explozie provocat de o defectiune
la reteaua de gaze si a riscului de
spargere a locuintei.

Pornind de la nevoia de asigurare
a familiei Marei, consulta site-urile
companiilor de asigurari si sta-
bileste un set de criterii de care ar
trebui sa tinem seama cand dorim
sa ne asiguram locuinta impotriva
riscului de cutremur si a riscului de
explozie.

Realizeaza un afis format A3,
cu titlul ,Nu te lasa cutremurat,
asigura-te!”, In care sa prezinti cri-
teriile identificate. Pune afisul in
mapa de Portofoliu, alaturi de
celelalte materiale realizate pe
parcursul anului.

Portofoliu

Stiai ca...?
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® Majoritatea companiilor
de asigurari ofera pe @
site-urile proprii date
referitoare la activitatea
si la profilul acestora.
Informatii dedicate
consumatorilor se gasesc
si pe site-ul
www.asiguropedia.ro,
platforma de educatie
financiara in domeniul
asigurarilor dezvoltata
de Uniunea Nationald a
Societatilor de Asigurare
si Reasigurare din
Romania.

Asigurarea pentru locuintd este una dintre cele mai importante polite pe care trebuie sa o Tncheiem.

929
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Recapitulare

1. Asociaza fiecarui termen din coloana stanga definitia corespunzatoare din coloana
dreapta.

partea din valoarea daunei pe care o va suporta chiar

L persoana care se asigura in cazul producerii unei daune
Fransiza

Suma asigurata perioada de timp in care nu se pldtesc rate la credit

Perioada de gratie - o L
valoarea maxima expusd la risc, pe care trebuie sa o

pldteasca asiguratorul

2. Aplica ,,Regula lui 70” si afla raspunsul la intrebarea: cati ani trebuie sa asteptam pen-

tru ca o investitie de 1 000 de lei sd isi dubleze valoarea, la o ratd a dobanzii de 5%?

3. Stabileste valoarea de adevar (A sau F) a urmatoarelor afirmatii:

Dobanda pentru creditele de nevoi personale este mai ridicata decat dobanda pentru

creditele imobiliare.

Depozitele bancare pot fi constituite doar in moneda nationala.

Banii economisiti pot aduce alti bani, sub forma dobanzii.

Produsele bancare pot avea o rata fixa a dobanzii sau o rata variabila.

4. Scrie n caiet litera corespunzatoare variantei corecte. (Indicatie: este corecta o sin-
gura varianta de raspuns.)

A.Perioada de asteptare este perioada in care:

a. asiguratul nu plateste prima de asigurare;
b. nu se aplica prevederile contractului de asigurare;
c. asiguratorul nu plateste indemnizatia de asigurare;
d. se calculeaza valoarea daunelor produse.
B. Creditul solicitat pentru achizitii de valoare medie sau mica se numeste:
a. linie de credit;
b. credit imobiliar;
c. credit ipotecar;
d. credit de nevoi personale.
C.Dobanda anuala efectiva este:
a. mai mare decat dobanda nominalg;
b. mai mica decat dobanda nominalg;
c. egald cu dobanda nominald;
d. egala cu rata inflatiei.
5. Radu si Bogdana vor sa Isi cumpere
asigurare pentru apartamentul pe care 1l
detin Tn Bucuresti. Ei doresc sa se asigure
impotriva riscurilor de cutremur, inundatie,
incendiu, furt si scurtcircuit.

a. Care sunt pasii pe care trebuie safi
parcurga pentru a alege oferta de
asigurare?

b. Ce document trebuie sa ii ceara asi-
guratorului pentru a afla care sunt ris-
curile neacoperite?

c. Ce informatie v-ar mai fi necesara
pentru a-i putea consilia pe cei doi in
alegerea ofertei de asigurare?



Evaluare

I.

Stabileste valoarea de adevar (A sau F) a urmatoarelor afirmatii:

1. Daca economisesti bani intr-un depozit bancar la termen cu capitalizare anualg,
inseamna ca dobanda pe care o ai de primit la sfarsitul anului este reinvestita si iti
va aduce bani n plus.

2. Varsta minima la care o persoana poate deschide un cont bancar este 14 ani.

3. Depozitele bancare sunt garantate de catre stat in limita echivalentului a 10 000
de euro.

4. Fiecare cetatean este obligat sa detina o asigurare de sanatate de tip RCA.

II. Scriein caiet litera corespunzatoare variantei corecte de raspuns. (Indicatie: este

corecta o singura varianta de raspuns.)

1. Ce dobanda castigi in al treilea an la un depozit bancar de 1 000 de lei, cu o rata a
dobanzii de 7% pe an si capitalizare anuala?
a. 70 de lei;
b. 80,14 lei;
c. 105,62 lej;
d. 140 de lei.

2. Costul real al creditului este dat de:
a. dobanda anuala efectiva (DAE);
b. dobanda real3;
c. dobanda nominalg;
d. dobanda compusa.

3. Prima de asigurare reprezinta:
a. despagubirea primita de catre asigurat de la societatea de asigurare;
b. pretul asigurarii;
c. bonusul pe care asiguratorul il acorda asiguratului;
d. suma platita de asigurat pentru fiecare eveniment (dauna).

III. Scrie In caiet informatia care completeaza fiecare dintre afirmatiile urmatoare:

1. Alegerea unui instrument de economisire incepe cu definirea ____

2. Depozitele reprezinta sumele de bani plasate Tn dep02|tele
bancare care sunt disponibile deponentului la scadenta.

3. Bugetul reprezinta un criteriu important de
economisire.

4. Asiguratul transfera riscul catre asigurator contra unei sume de bani, numita

a produselor de

IV. Scrie in caiet caracter|st|C|le creditelor de consum, referindu-te la scop, valoare,

V.

scadentd, dobanda, garantii.
Pornind de la afirmatia lui Albert Einstein: ,Dobanda compusa este a opta
minune a lumii. Cine o Tntelege castigd; cine nu, plateste”, scrie un eseu pe tema
»,Economisirea — o problema de educatie financiara?” Prezinta doua argumente care
sa fti sustind opinia.

M e

Autoevaluare

Completeaza, in caiet, urmatoarele afirmatii:

Din ce am Tnvatat, cel mai important mi
se pare....

Cel mai mult mi-a placut ... .

Voi tine cont de ... .

Cel mai dificil mi s-a parut ...

us

Grila de acordare
a punctajului:

I 2p
(0,5x4)
II 1,5p
(0,5x3)
2p
(0,5x4)
IV 1,5p
(0,3x5)
Vv 2p
(0,5 puncte pentru
exprimarea opiniei; 1
punct pentru prezentarea
argumentelor
[0,5 puncte pentru fiecare
argument prezentat];
0,5 puncte pentru
folosirea termenilor

Tnvatati n lectie)

Oficiu  1p
Total 10p

Timp de rezolvare:
50 de minute

Completeaza Fisa de
observare sistematicd

a activitatii si a
comportamentului
elevilor de la pagina 104.
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Elaborarea si derularea proiectului
educational pe teme
economico-financiare

Pe parcursul acestui an scolar, veti avea ocazia de a participa alaturi de colegi la scrierea
si la derularea unui proiect educational dedicat problemelor comunitatii educationale
sau celei locale. In acest scop, vor fi parcurse urmatoarele etape:

Etapa in care vom identifica problemele

et comunitatii educationale sau locale

Etapa Tn care vom proiecta activitdtile

Elaborarea fisei de proiect : . A .
’ proiectului si vom realiza fisa de proiect

Etapa de implementare a activitatilor

Derularea proiectului . . o
proiectului, conform fisei

Etapa de evaluare, realizatd atat

SEEER e pe parcursul derularii, cat si la final

Etapele proiectului educational

Alegerea temei

In urma unei analize a problemelor comunitatii educationale sau locale si a posibilitatilor
reale de rezolvare a acestora, se vor decide temele proiectelor care urmeaza a fi elaborate
si implementate de catre echipele de elevi constituite la nivelul clasei. Brainstormingul
este o metoda ce poate fi aplicata in aceasta etapa.

Prezentam, cu titlu orientativ, o serie de posibile teme de proiect:

a. Campanie de protectie a consumatorilor in scoald si/sau in comunitatea noastra

b. Focus pe bugetul personal — cum ne cheltuim banii?

c. Influenta reclamelor asupra comportamentului consumatorului

d. Sa ne punem ideile Tn practica — sa infiintam o banca

e. Istoricul monedei euro. Pregatirea trecerii Romaniei la moneda europeana

f. Realizarea unei publicatii pe teme economico-financiare

Elaborarea fisei de proiect
Aceasta etapa incepe cu o activitate de documentare in scopul culegerii informatiilor

legate de tema proiectului. Apoi, lucrand in echipa, pentru fiecare tema de proiect se va

stabili fisa de proiect, care va cuprinde:

o Titlul proiectului;

e Logoul proiectului si varianta (A — fara partener; B — cu partener);

e Perioada de desfasurare;

« Datele de identificare (scoala, clasa);

e Grupul/grupurile-tinta, elevii scolii;

« Scopul (pentru ce?); exemplu: elaborarea, la nivelul scolii, a unei reviste pe teme
financiare, pentru informarea elevilor scolii;

e Rezultatele/produsele obtinute in urma derularii proiectului (ce?); exemplu: revista,
articolele din revista, afisul de promovare;

e Activitatile necesare pentru atingerea scopului si obtinerea rezultatelor (cum?);
exemplu: stabilirea sectiunilor revistei;

» Resursele necesare (cu ce?); exemplu: resurse umane — elevii, parintii, profesorii etc.;

e Responsabilii pentru realizarea activitatilor, respectiv a sarcinilor punctuale din cadrul
unei activitati (cine?); exemplu: Mircea — responsabil cu strangerea fondurilor necesare
tiparirii revistei;

e Termenele de realizare pentru activitati si rezultatele/produsele proiectului (cand?);
exemplu: publicarea revistei pana la finalul semestrului;

 Partenerii sau colaboratorii implicati (cu cine?); exemplu: antreprenori de succes din
comunitate;



Elaborarea si derularea proiectului educational pe teme economico-financiare

e Criteriile de evaluare a rezultatelor proiectului (cum vom sti cd am reusit?) — revista va fi
publicata in termenul stabilit;

e Elemente de vizibilitate si de diseminare a proiectului; exemplu: promovarea revistei in
randul colegilor de scoala, al parintilor, al comunitatii locale.

Fiind o etapa complexa, pentru stabilirea fisei de proiect veti lucra Tn echipe la nivelul
clasei, discutand alegerile posibile pentru fiecare componenta a fisei, dezbatand si justificand
fiecare alegere.

Pentru o mai buna organizare si monitorizare pe parcursul implementarii, ar fi util sa
sintetizati informatiile din fisa proiectului intr-un tabel similar celui de mai jos:

Activitati/ | Rezultate/ ... | Parteneri/ | Termen de Indicatori/
L Responsabili . . o
subactivitati| produse colaboratori | realizare | criterii de evaluare

Derularea proiectului

In aceasta etapa, respectand proiectia elaborata anterior, se vor implementa activitatile
proiectului. Rezultatele obtinute Th urma deruldrii acestuia pot fi de tipul pliantelor, posterelor,
revistelor, paginilor web, materialelor video, expozitiilor etc.

Etapa de derulare a proiectului se va incheia cu activitatea de diseminare a rezultatelor
proiectului la nivelul comunitatii educationale si/sau locale, prin organizarea unor expozitii,
prin realizarea unui material video distribuit la nivelul comunitatii educationale si/sau locale,
prin organizarea unor evenimente la nivelul scolii etc.

Evaluarea proiectului

Evaluarea se va derula atat pe parcursul proiectului, cat si la finalul acestuia si va avea
doud dimensiuni: evaluarea succesului proiectului si evaluarea implicdrii elevilor.

In aceasta etapa analizati:

* respectarea termenelor;
« implicareain derularea activitatilor;
» gradul de realizare a indicatorilor si rezultatele proiectului.

Evaluati gradul de reusita si identificati posibilitatile de imbunatatire.

Profesorul coordonator va evalua activitatea fiecarui elev, cu ajutorul unei fise de observatie
care va urmari:

a. Spiritul de colaborare si adaptarea la activitatea Tn echipa

b. Spiritul de initiativa

c. Gradul de indeplinire a sarcinilor alocate

d. Calitatea materialelor realizate

e. Capacitatea de asumare a unui rol in cadrul grupului/subgrupului

Pentru fiecare criteriu se va acorda o nota de la 1 la 10, iar nota finala reprezinta media
notelor obtinute la fiecare dintre criterii.

Pentru succesul viitor al unui astfel de demers educational, dar si in plan personal, este
important4 si autoevaluarea. In acest scop, e utila realizarea de cétre fiecare elev a unei fise
de observatie Tn care sa raspunda la intrebari precum:

o Ince masura am reusit s& ma implic in activitétile proiectului?
e Am reusit sa cooperez?

» Mis-a potrivit rolul pe care l-am avut in proiect?

e Ce mis-a parut dificil de realizat?

e Ce mi-a placut in cadrul activitatii desfasurate?

» Ce am descoperit despre colegii mei?

e Ce am descoperit despre mine la finalul activitatii?

e Cea maiimportanta lectie invatata a fost ... .

e Voitinecontde....

La finalul proiectului, se va realiza portofoliul, care va cuprinde:
 fisa de proiect;
o produsul/produsele proiectului (dupa caz);
 fisele de observare si de evaluare a activitatii elevilor;
 alte materiale relevante elaborate in cadrul proiectului.

Educatie
financiara
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Fisa de observare sistematica
a activitatii si a comportamentului
elevilor

La sfarsitul fiecarei unitati de Tnvatare, transcrie Tn caiet si completeaza fisa de mai jos.
Astfel, vei descoperiin ce masura te-ai implicat in activitatile de la orele de educatie
sociald, cat de bine ai lucrat si cat de interesat(a) esti de acest domeniu al cunoasterii.

Nume:

Prenume:

1. Am fost atent/atenta la desfasurarea activitatilor
Scrie in caseta din stanga in timpul orelor de educatie sociala. |:| |:|
varianta ta de raspuns,
conform codului urmator: 2. Am participat cu interes la rezolvarea sarcinilor
+ in foarte mare de lucru. |:| |:|

masura: ***
« in mare masura: ** 3. M-am nteles bine cu colegii atunci cand
'Ln fl“i‘35 masura: * am lucrat in perechi sau in grup. |:| |:|
eloc: -
Profesorul va scrie 4. Am cerut ajutor atunci cAnd am avut nevoie. |:| |:|
n caseta din dreapta
varianta sa de raspuns. 5. Am dus la bun sfarsit sarcinile primite la scoala
la orele de educatie sociala. |:| |:|

CHELTUIELI
INVESTITII

E‘DUL.ATIET
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